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IIPЕДИСЛОВИЕ 

Предлагаемое учебное пособие ориентировано на профессионалъ
ные интересы студентов-экономистов, специализирующихея в бан

ковской и финансовой сферах деягельноcrи. Учебное пособие знако

миг обучающихся со сгруюурой банковского дела В ФРГ. 
Учебное пособие содержиг чисто информативные TeKcты, а таюке 

полемически заостренные тексты . В КОМПОЗИЦИИ учебного пособия - 14 
уроков с колеблющимся количеством текстов. Текстам присущи аюу

альностъ и проблемная трактовка вопроса. 

Пособие включает задания, направлеlПlые на адекватное пони
мание текста, развитие репродуктивных навЫКОВ устной и письменной 

речи, усвоение профессиона.лЬно-ориентированных лексических еди
НIЩ, а таюке расширение так назьmаемого базового словаря. Большое 

внимание у деляегся глагольной системе современного немецкого языка, 

клишированному словоупотреблению . 

Продуктивные навыI<и вырабarываются в ходе дискуссий, 

основанных на личном опьпе и знаниях, приобретенных на специаль

ных курсах, предусмотренных учебной программой. эга часть тексто

вых заданий базируегся на сравнении и сопоставлении. 

Специфической чертой учебного пособия является включение 

грамматических блоков в разработку текстового мareриала. Предла
гаемые блоки разрабarьmают на профессионально-ориенrиpoванном 

лексическом мareриале граммагические явления повышенной степени 

сложности, такие как пассив, употребление причacrnй 1 и П, инфини
тивные обороты и т.д. 

Основная цель пособия - развитие навыков устного общения и 
письменной речи по вопросам будущей специальности. Данное учебное 

пособие может бьпь использовано при обучении студентов-экономис

тов. 
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Lektion 1 
ТЬеma: Bediпgungen filr Wlnschaftstiitlgkeit iп Deutschland 
Grammatik: Passiv: Prisens, Priteritum, Infшitiv Passiv. 

Passiv wird gebildet rnit dem Verb werden + Partizip 11 des Vollverbs 
Prasens Passiv Prateritum Passiv 
Ich werde Ich wurde 
Du wirst Du wurdest 
Er wird Er wurde 
Wir werden gefragt Wir wurden gefragt 
Thr werdet Пu wurdet 
Sie werden Sie wurden 
1) Die Maschine wird von diesem Arbeiter produziert. 
2) Ich wurde daruber durch ше Zeitung inforrniert. 
Es wird rnit Нilfe der Prapositionen von oder durch angescblossen 
Beispiel: Ich wurde von meinem Freund dшсh einen Boten vеrsШndigt. 
In diesem РаПе weist von auf das Agens (das Norninativsubjekt des 
aktivischen Satzes, den Urheber oder die Ursache), durch auf das Mittel 
oder den Verrnittler (rnit). 
Es steht von vomehmlich bei Personen, auch bei Abstrakta und seltener 
bei Sachen, umgekehrt durch vor allem bei Sachen, auch bei Abstrakta 
und seltener bei Personen. 
Die Maschine kann von diesem Arbeiter produziert werden. 
Die Maschine kann von diesem Arbeiter nicht produziert werden. 

Ubungen 
zum Passiv. 
1. Antworten Sie nach demMuster. 
Muster: A:Wird die Preisliste heute ubergeben? 
В : Nein, sie wird heute nicht ubergeben. 

1. Wird der Vertrag heute unterzeichnet? 2. Wird unsere Delegation 
heute empfangen? 3. Werden ше Unterlagen heute ubergeben? 4. 
Werden ше Preise heute ЬеstШigt? 5. Werden diese Fragen heute 
geklart? 6. Werden die Verhandlungen ЬеШе gefiihrt? 7. Wird das Gerat 
heute verladen? 8. Wird der Betrieb heute besucht? 
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2. ИЬеn Sie zu zweit nach dem Muster. 
Muster: А: Ich mochte wissen, welche Maschinen geliefert werden. 
B:Es werden Maschinen Modell N geliefert. 

Кataloge ubergeben / Kataloge uber die Кleidung; 
Unterlagen dem Brief beilegen / Prospekte; 
Vertrage unterzeichnen / Vertrage uber Ausriistung А; 
Angebot теinеп / das Angebot uber Gerate N; 
(ein) Werk besuchen / das Werk in Вауеm; 
(eine) Anzahl bestellen / 20 Gerate; 
(еin) Museum besuchen / das Pergamonmuseum; 
Sehenswiirdigkeiten besichtigen / das Rathaus 
3. АntиlOгtеn Sie аи! die Frage "Was wird bei den Verhandlungen 
gemacht?" 
Gebrauchen Sie dabei Passiv und die angegebenen Wortgruppen. 
Gesprachspartner vorstellen; Gesprachspartner uber das 
Herstel1ungsprogramm informieren; russisch, deutsch oder englisch 
sprechen; 
verschiedene Waren anbieten; Prospekte, Kataloge ubergeben; 
Verkaufsbedingungen пеnnеп und vereinbaren; Gesprachspartner zu 
weiteren 
Gesprachen einladen; Termine fiir weitere Gesprache vereinbaren. 

4. Antworten sie nach demMuster. 
Muster: А: НаЬеп Sie gestem ше Liefertermine vereinbart? 
В: Ja, ше Liefertermine wurden vereinbart. 
1. На! тan ше Delegation vom Flughafen abgeholt? 
2. Hat тan gestem bei den Vеrhапdlungеп die Lieferungsbedingungen 
besprochen? 3. Hat тап die Preise diskutiert? 4. На! der Verkaufer 
Ihnen einen Mengenrabatt gewahrt? 5. НаЬen Sie gestem den Termin 
fiir 
weitere Verhandlungen vereinbart? 6. Hat тап gestem das Protokoll 
Unlerzeichnet? 7. На! тап gestem den Тех! des Vertrages ubersetzt? 8. 
Hat· 
;'тan Ihnengestem:aJle Unterlagen ubergeben? 

5. ИЬеn Sie zu zweit nach dem Muster. 
Muster: die Preise bestatigen 
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А: Уоп wem wurden die Preise bestatigt? 
Кбппеп Sie mir das sagen? 
В : Ich wei6, dass die Preise bestatigt wurden, aber von wem - das kann 
ich leider im Moment nicht sagen. 
Herm Miiller empfangen, Herm Berg пасЬ мunсЬеп einladen, die 
Liefertermine vereinbaren, den Vertrag ШItеrzеiсhnеп, die Unterlagen 
erhalten. 

6. UЪen Sie nach dem Muster. 
Muster: Die Kunden brauchen die Waren (liefen). 
Die Waren miissen geliefert werden. 
1. Мan braucht ше пеuеп Preise (bestatigen). 2. IсЬ brauche alle 
Unterlagen (Ubergeben). 3. Die Kunden warten auf die Waren 
(verladen). 4. 
Wir brauchen die genauen Liefertermine (пеnnеп). 5. Wir haben die 
AnzаЫ 
der Maschinen noch nicht (vereinbaren). 6. Wir kennen die Namen der 
Spezialisten nicht (angeben). 7. Мan braucht alle diese Unterlagen 
dringend 
(unterzeichnen). 8. Неп Stein will mit Ihrem Herm Direktor in einer 
dringenden Angelegenheit sprechen (empfangen). 

7. UЪen Sie zu zweit nach demMuster. 
7.1. Muster: Das Datum der VеrhandlШIgеп prazisieren 
А : Herr Berg! кann das Datum der VеrhandlШIgеп heute prazisiert 
werden? 
В : Ja, es kann heute prazisiert werden. 
Das Ankunftsdatum der Spezia1isten пеnnеп; die Reise пасЬ Вет 
unternehmen, ше Fachleute empfange~ Непn Direktor im Вшо 
епеiсhеп. 

7.2. Muster: Waren bestellen 
А: Sollen diese Waren аuсЬ bestellt werden? 
В: 1т Moment wei6 ich nicht, оЬ diese Waren auch bestellt werden 
sollen. Ich sage Ihnen morgen Bescheid. 
Den Namen des Werkes angeben; die Preisliste beilegen; Herm Stein 
abholen; Frau Ebert einladen. 

8. Antworten Sie 'т Passiv аи! die Fragen, оЬ dies oder jenes gemacht 
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(nicht gemacht) werden kann (soll) oder gemacht (nicht gemacht) 
werden 
konrtte (sollte). 
1. Кбnnen Ihre VеrhandlШ1gen mit dem ВеtЛеЬ N. heute gefuhrt 
werden? 2. Mfissen viele Fragen dabei diskutiert werden? 3. Welche 
Fragen 
muВten fiiiher diskutiert werden? 4. Warum konnten nicht аНе Fragen 
bis 
heute vereinbart werden? 5. Wer soll zu den Verhandlungen eingeladen 
werden? 6. Sollten Vertreter einiger Werke zum heutigen Gesрrйсh auch 
eingeladen werden? 7. Wie konnten die Werkvertreter eingeladen 
werden? 

9.1. Lesen Sie denjolgeпden Text, setzen Sie die eingeklammerten 
Verben ·im Passiv ein. 
Wieder sind wir in Leipzig zur Messe. Viele Handels - und 
IпdustriеШ1tеmehmen aus der ganzen Welt nehmen an der Messe teil. 
Tausende Spitzenerzeugnisse (изделия наивысшего качества) (zeigen) 
von 
den Ausstellem. Das Interesse an der Messe ist groB: die АusstеllШ1gen 
(besuchen) Ш1d (besichtigen) von vielen Facbleuten, GescM.ftsleuten, 
<ntsten 
aus dem In - Ш1d Ausland. 
In den Messehallen geht es dabei sehr lebhaft zu: Exponate 
(demonstrieren) den Gзsten, es (diskutieren) viele technische Probleme. 
Dabei (vereinbaren) auch viele kommerzielle Fragen, Vertrage uber die 
Lieferung der Waren (unterzeichnen). Viele Lander stellen aus, was von 
ihren 
Betrieben (produzieren) und zum Export (anbieten). Viele Facbleute 
(empfangen) von ihren Vertretem an den Stiinden. 

9.2. Lesen Sie den Text noch einmal ипd beantworten Sie die jolgenden 
Fragen. 
1. Wer nimmt an der Leipziger Messe teil? 
2. Warurn ist das Interessean der Messe so groВ? 
3. Von wem werden die АusstellШ1gеп besucht? 
4. Was wird im Text Ober die Arbeit der Aussteller berichtet? 
9.3. Berichten Sie o.ber die L'eipziger Messe 
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Text 1 

Die Bedingungen Гur die Wirtschaftstitigkeit in Deutschland 
Das Ziel der Вundеsrеgiелmg ist, die Rahmenbedingungen fur die 
Untemehmen zu verbessem. Durch eine Stеuеrrеf6Лn, eine 
Innovationsoffensive und eine Fбrdелmg der Юеiп - und Мittelbetriebe 
wird die Wettbewerbsfahigkeit der Untemehmen auf den globalisierten 
МатЬеп 

gestarkt. Dшсh das Steuersenkungsgesetz werden in mehreren Stufen 
die SteuersAtze gesenkt. 1т Rahmen der Untemehmensteuerreform wird 
ein einheitlicher maximaler Steuersatz von 25% fйr die 
Korperschaftsteuer auf Gewinne eingefiihrt. Мan muss den 
Innovationscharakter der kleinen und mitt1eren Untemehmen starken 
und ihnen einen schnelleren und leichteren Zugang zu den 
Forschungsergebnissen der Hochschulen und Forschungsinstitute 
ermoglichen. 
Existenzgrundungsprojekte werden besonders gеfбrdеrt. In vielen Fallen 
mangelt es den Untemehmen an einer ausreichenden Eigenkapita1basis, 
um im harten Wettbewerb auch Durchstrecken zu tiberstehen. Deshalb 
schafft die Вundеsrеgiелmg bessere institutionelle 
Voraussetzungen ftir die Bereitstellung von Risikokapital . AuI3erdem 
werden im Zusammenwirken mit Вankеп, Кapita1anlegegesellschaften 
und Versicherungen Мбgliсhkеitеп zur Einrichtung von 
Wagniskapitalfonds studiert. 

1. Antworten Sie. 
1. Was [Or ein Ziel hat die Bundesregierung hinsichtlich der 
Untemehmen? 2. Wodurch wird die Wettbewerbsfahigkeit der 
Untemehmen gestarkt? з. Auf welche Weise werden die Steuersatze 
gesenkt? 4. Welcher maximaler Steuersatz [йr die Korperschaftsteuer 
auf Gewinne wird im Rahmen der Untemehmensteuerreform 
eingefuhrt? 5. Was muss тan fur kleine und mittlere Untemehmen 
machen? 6. Welche Projekte werden besonders gеfбrdеrt? 7. Woran 
mangelt es manchen Untemehmen, um im Wettbewerb zu tiberstehen? 
8. Was macht daftir те Вundеsrеgiелmg? 9. Was studiertdie 
Bundesregierung im Zusammenwirken mit Banken, 
Кapitalanlegegesellschaften und Versicherungen? 
2. Stellen Юе Fragen 
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1 ... ... . ? Die Bundesregienmg verbessert die Rahmenbedingungen fi.ir 
Untemehmen. 
2 ....... ? Die Steuerreform hilft die Wettbewerbsfahigkeit der 
Untemehmen auf den globalisierten Markten zu starken. 
3 ....... ? Fi.ir die K6rperschaftsteuer wird еin einheitlicher Steuersatz 
auf Gewinne eingefuhrt. 
4 .... ... ? Die Кlein - und Мitteluntemehmen miissen mehr 
hmovationen einfuhren. 
5 . ..... . ? Die Existenzgriindung muss тап erleichtem. 
6 ...... . ? Manche Untemehmen haben kein ausreichendes Eigenkapital 
im harten Wettbewerbskampf. 
7 ... .... ? Die Bundesregienmg macht alles fi.ir die Bereitstellung des 
Risikokapitals. 
3. ВiZden Sie SШzе mи joZgeпden Wortern: der kleine Betrieb, der 
Wettbewerb, die Wettbewerbsfahigkeit, деп Steuersatz senken 
(еIhбhеп), die K6rperschaftsteuer, das Ergebnis, die Forschung schaffen, 
die Bedingung, globalisierte Markte, f6rdem. 

Text2 
4. Anfrage. 
Was versteht man unter einer Anfrage. Darunter versteht тап einen 
Haпdelsbrief. Einen solchen Brief sendet eine Firma ihrem 
Geschaftspartner, um die M6g1ichkeit уоп Lieferungen bestimmter 
Waren zu erfahren. Anfragen werden gew6hnlich aufgrund уоп 
Кatalogen, Prospekten unд Informationen geschickt. Solche 
Informationen werden wahrend Ausstel1ungen, bei Verhaпdlungen und 
in der Presse gesamme1t, griindlich studiert, erst dann folgen Anfragen. 
Lesen Sie einige Muster уоп Anfragen, geben sie деп Inhalt dieser 
Anfragen wieder. 

4.1. Geehrte Herren! 
Wir beziehen uns auf unsere Vorverhaпdlungen mit Ihrem zustandigen 
Fachmann. Damals wurde uns die Lieferung einer Partie von Waren 
versprochen. Wir m6chten Sie heute bitten, uns dringend ein Muster der 
Ware zu senden. Teilen Sie uns ebenfalls rnit, оЬ die ganze Warenmenge 
in den Sommermonaten geliefert werden kann. 
Hochachtungsvoll 
Firma 
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4.2. Geehrte Herrschaften 
Ihre Firma wшде uns уоп unserer Handelsvertretung in Кбlп als Юisе -
Exportfirma empfohlen. Dabei wшде betont, dass уоп Ihnen beliebige 
Mengen und zu beliebigen Terminen geliefert werden kбnnen. Derzeit 
ЬаЬеп wir stiindigen Bedarf an Юisе und mбсhtеп ihn teilweise 
bei Ihrer Firma decken. Uns interessieren Ihre Preise sowie Liefer - und 
Zahlungsbedingungen. 
1т voraus bestens dankend, bitten wir Sie, ein Angebot auszuarbeiten 
und verbleiben. 
Hochachtungsvoll 
Firma 

4.3. Sehr geehrte Darnen und Непеп! 
Ihre Adresse ЬаЬеп wir der Zeitschrift ,,AuВenhandel" entnommen. Wir 
sind Importeure von Arilglasabfallen (отходы стекольного 
производства). Solche Abfalle werden уоп uns gekauft, verarbeitet und 
als Rohstofffiir die Herstellung уоп Platten (плиты) weiter verkauft. 
Wir bitten Sie, uns zu informieren, оЬ wir solche Abfalle апs Ihrem 
Land bekommen kбппtеп. 
Unsere zustmdige Delegation ist bereit, zu Ihnen zu reisen. Wir bitten 
nur vorher ит eine Information uber die Liеfеrmбgliсhkеitеп. 1m 
Voraus дankеп wir Ihnen fiir Ihren Bescheid. 
Мit freundlichen GriiВеп 
Firma 

5. Antworten Sie аи! die Fragen 
5.1. zur 1. Anfrage 
1. Woraufbezieht sich die Firma? 2. Was wшде ihr versprochen? 3. 
Worum mбchtе die Firma bitten? 4. Woruber bat die Firma ihr 
mitzuteilen? 
5.2. zur 2. Anfrage. 
1. Von wem wшде die Кзsе - Exportfirma empfohlen? 
2. Welche Mengen von Кзsе und zu welchen Terminen kбnnеп 
geliefert werden? 
3. Welchen Bedarf an Кiise hat der Besteller derzeit? 
4. Мбсhtеdеr Bestel1er деп ganzen Bedarf an Кiise bei dieser Firma 
decken? 
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5. Welche Fragen interessieren деп Besteller? 
5.3. Stellen Sie selbst Fragen zum Muster 3. 
Text3 

Die Kunden der Firma N. sind am Einkaиf der Maschinen Тур С 
interessiert, Deshalb wird уоп ihnen еinе Anfrage an die Firma 
vorbereitet. Sie infопniеrеп die Firma uber ihre Absicht, 20 Мзsсшпеп 
zu bestellen unд interessieren sich, оЬ еinе solche Partie schon im Laиfe 
уоп 2 Monaten geliefert werden kaIUl. Fiir die Vorbereitung der Anfrage 
brauchen sie 
zusatzliche Informationen. Unter anderem interessieren sie die Preise fiir 
die Einzelteile. Es interessiert sie auch, оЬ ihnen die Spezifikationen 
ubergeben werden kбnnеп . 

Dialog 
Lenz: Guten Тзg, Неп Goldberg. Ich ЬаЬе eine Bitte an Sie. 
Goldberg: Guten Tag, Неп Lenz. Worum geht es? 
Lenz: Es geht um unsere Kunden. Es wird уоп ihnen eine Anfrage 
vorbereitet. Sie sind am Einkauf der Maschinen Тур С interessiert. 
Goldberg: Und welche Anzahl wird уоп Ihnen ЬеПбtigt? 
Lenz: V orlaufig beabsichtigen wir, 20 Мзsсшпеп zu bestellen. 
Goldberg: Еinе solche Partie kaIUl schon im Laufe уоп 2 Monaten 
geliefert werden. Aber worin besteht eigentlich Ihre Bitte, Неп Lenz? 
Lenz: Fiir die Vorbereitung der Anfrage brauchen wir zusatzliche 
Informationen. Unter anderem interessieren uns die Preise fiir 
Einzelteile. 
Кбnnеп uns Spezifikationen ubergeben werden? 
Goldberg: Gewiss. Das wird gemacht. АНе erforderlichen Unterlagen 
werden Ihnen unverzuglich iibergeben. 
Lenz: Vielen Dank. 

б. Antworten Sie 
1. An wen wendet sich Неп Lenz? 2. Worum geht es? 3. Woran sind 
die Kunden interessiert? 4. Warum wendet sich Herm Lenz an Herm 
Goldberg? 5. Welche Anzahl der Maschinen wird уоп den Kunden 
Ьепбtigt? 6. WaIUl kaIUl eine solche Partie geliefert werden? 7. Was 
brauchen die Kunden fiir Vorbereitung der Anfrage? Was interessiert die 
Kunden besonders? 8. Was soll den Kunden iibergeben werden? 
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7. Bilden Sie Situationen, gebrauchen Sie dabeifolgende Worter иnd 
Wortgruppen. 
Eine Frage vorbereiten, interessiert sein, benotigen, beabsichtigen, eine 
solche Partie, eine Bitte haben, zusatzliche Information, die Preise fiir 
Einzelteile, Speziflkationen iibergeben, дankеп. 

8. Sprechen Sie zu zweit zu den folgenden Situationen. 
1. Sie wenden sich an деп Vertreter der Finna rnit einer Bitte. Sie 
sprechen Ihre Bitte аш. 
2. Sie fragen деп Vertreter einer Firrna, wie es rnit der Vorbereitung 
einer Anfrage iiber die Ware Ihres Untemehrnens steht. 
3. Sie inforrnieren деп Vertreter einer Verkaufsfirma iiber деп Bedarf 
Ihrer Kunden an Waren. Sie nennen die erforderliche Menge und die 
gewi.inschten Liefertermine. 

Text4 
ВпеС 

FirmaN. 
Geehrte Непеп! 
Wir beziehen uns auf llire Anfrage уоп 20.08.02 iiber die 
Spezialrnotoren und rnochten Ihnen sehr fiir die Anfrage danken. Wir 
bitten Sie ebenfalls um Entschu1digung fiir die Verzogerung der 
Antwort. Inzwischen haben wir unsere Liefermoglichkeiten genau 
iiberpriift und rniissen Ihnen leider rnitteilen, dass die angefragten Waren 
уоп uns in diesern Jahr nicht rnehr angeboten werden konnen. Unsere 
Betriebe sind fйr dieses Jahr zu 100% ausgelastet unд wir Ьедаиеm., dass 
wir Ihnen in diesern Fall kein Angebot unterbreiten konnen. Trotzdem 
bitten wir sie, uns in Zukunft llire Anfragen vorzu1egen. Wir sind gem 
bereit, Angebote fйr Lieferungen irn nachsten Jahr auszuarbeiten. 
Mit freundlichen 
Griillen 
FirmaX 

9. Antworten Sie. 
1. W orauf bezieht sich der Verkaufer? 2. Warum entschu1digt sich der 
Verkaufer? 3. Warurn hat die Firma Х Ihre Antwort nicht sofort 
gesandt? 4. кann der Кtiufer die angefragten Waren in diesern Jahr 
bekornrnen? 5. Warurn kann in diesem Jahr kein Angebot unterbreitet 
werden? 6. Bedeutet es, dass die Zusamrnenarbeit zwischen der Firma Х 
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und der Firma N in Zukunft nicht moglich ist? 7. Worum bittet ше 
Firma Х ihren Юiufеr? 

10. Sagen Sie es anders. 
1. Die Firma entschuldigt sich auch fиr ше Verspatung der Antwort auf 
die Anfrage. 2. In der Zwischenzeit hat ше Firma ihre 
Liefermoglichkeiten 
genau I1berpIi.ift. 3. Die angefragten Waren kбnnеп von der Firma in 
diesem 
Jahr nicht mehr verkauft werden. 4. Es tut der Firma leid, dass sie in 
diesem 
Fall der Firma N kein Angebot machen kann. 5. Aber die Firma Х bietet 
der 
Firma N an, auch in Zukunft Anfragen zu schicken. 6. Die Firma Х ist 
gern 
bereit, Angebote ftir Lieferungen im nachsten Jahr vorzubereiten. 

11. Вilden Sie Fragen aufgrund des Briefes. Die Antworten lauten so: 
1 . ... ? - Auf die Frage der Firma N . 
2 . ... ? - Die Firma Х hat ше Antwort auf ше Anfrзgе vеrzбgеrt. 
3 . ... ? - Dass die angefragten Waren nicht angeboten werden kбnnеп . 
4 .... ? - Die Betriebe sind doch f{r dieses Jahr ausgelastet. 
5 . .... ? - Gewiss , fl1r das nachste Jahr kбппеп Angebote unterbreitet 
werden. 

12. Sagen Sie, welche Informationen тап dem Brief entnehmen lшnn. 
Gebrauchen Sie dabei folgende Wдrtеr: 

1. Exportunternehmen, ftir den Export anbieten, bekannt sein, 
Anfragen bekommen, Anfragen beantworten, sich entschuldigen, 
Liеfеrmбgliсhkеitеп, I1berprufen, rnitteilen, bedauern, kein Angebot 
unterbreiten, bitten, Lieferungen versprechen. 
2. die Produkte, bekannt sein, der Weltmarkt, gern kaufen, 
ВеstеllШ1gеп bekommen, ausgelastet sein. 

Schriftliche Hausaufgaben. 

13. Erganzen Sie die Verben im Passiv. 
1. Ich werde oft gefragt. Меin Freund .. . auch oft ... АНе Studenten .. . oft 
... 2. Wir wшdеп vom Bahnhof abgeholt. Unser Kollege ... auch vom 
Bahnhof .... Frau Berg ... noch nicht vorn Bahnhof ... Herr Schulz muss 
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уот Bahnhof ... . 3. Ich muss dem Werkdirektor vorgestellt werden. Неи 
Miiller ... dem Werkdirektor auch ... Wir ... dem Werkdirektor heute ... 

14. Schreiben Sie die Stitze im Passiv. 
1. Wo bestellt man hier Flugkarten? Мan bestellt Flugkarten in НаНе. 2. 
Wo fertigt тan rner das Gepi1ck аЬ? - Мan fertigt das Gepi1ck in НаНе 3 
аЬ . 3. Wo kontrolliert тan die Reisepasse? - Мan kontrolliert die Passe 
rner. Wer kontrolliert die Passe? - Die Grenzoffiziere kontrollieren die 
Passe. 4. Muss тan еinе Zollerklarung ausfiillen? - ja. 5. Was muss тan 
in der Zollerklarung angeben? In der Zollerklarung muss тan аНе 
zollpflichtigen Sachen angeben. 6. Wo muss тап die Zollerklarung 
unterschreiben? - Hier muss тап sie unterschreiben. 7. Erwartet тап 
Sie rner? - ja, тan erwartet rnich. 8. Wer erwartet Sie hier? - Мein 
Geschaftspartner erwartet rnich. 
9. Wer holt Неrrn Miiller уот Bahnhof аЬ? - sein GescMftspartner holt 
ihn аЬ. 

15 . Schreiben Sie die eingeklammerten Verben im Passiv ипd 
beantworten Sie die Fragen. 
1. Wir benotigen diese Mascrnnen. Wo (produzieren) diese Maschinen? 
2. Bald beginnt ше Ausstellung. Was (ausstellen) dort? 3. Die 
Verhandlungen 
finden morgen statt. Welche Fragen (vereinbaren mйssen) dabei? 4. Die 
Konstruktion dieser Maschinen ist schon sehr alt. (modemisieren) die 
Konstruktion? 5. Wir haben viele Fragen an Sie. Wann (kliiren kбnnеп) 
diese 
Fragen? 6. Wir brauchen die neuen Preise. Wann (rnitteilen) die Preise? 
7. Die Verhaпdlungen sind zu Ende. Die Vertreter der Firma sind 
zurUckgereist. 
(Unterzeichnen) уоп ihnen ein Vertrag? 8. Die Vertreter der Firma 
waren 
viele Тзgе in der Stadt. Was (besuchen und besichtigen) уоп ihnen in 
der 
Stadt? 

16. Losen Sie die Klammern аи!. benutzen Sie ооЬе; die notigen 
Prapositionen. 
1. Ich ЬаЬе еinе Bitte ... (Ihr Kollege, der Werkvertreter). 2. Setzen Sie 
sich bitte ... (Неи Kuhn, Ihr Chef, Ihre Besteller) in Verbindung. 3. Sind 
Sie 
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... ОсЬ, Неп Direktor, unser Spezialist) einverstanden? - ja, ich Ып 
einverstanden und richte пllсЬ ... (Sie, Неп Direktor, Ihr Spezialist). 4. 
Ich 
mochte folgendes wjssen, wer ist ... (dieses Gerat, dieser Apparat, diese 
Maschine) zustandig? 

17. Erkliiren Sie die Redewendungen/ 
Wortschatz ВI-В2 
l .aus allen Wolken fallen 
2.das Geld zwn Fenster 
hinauswerfen 
З .jеmandеm einen Васеп aufbinden 
4.den KiirZeren ziehen 
5.jemandem einen Strich 
durch die Rechnung mасЬеп 
6.jemanden auf den Arm пеЬтеп 
7.unter vier Augen 
8.das Кind mit dem Bade ausschutten 
9.die Eulen пасЬ Athen tragen 
10.jemandem auf den Zahn fUhlen 
11 .mit jemandem ein HUhnchen 
zu rupfen ЬаЬеп 
12.sein/seine SchMchen 
ins Trockene bringen 
j:n genau ргйfеn, j:n ausforschen 
etwas UЪегflйssigеs tиn 
sehr йЬеrrаsсht sein 
jemanden zur Rede steZlen 
GeZd verschwenden 
etwas Unwahrscheinliches erzahlen 
VerZuste hinnehmen mйssеn 
vertraulich 
kaputtmachen, zerstдren 
finanzieZl aussorgen 
das Gute zusamm~n mit . 
dem Schlechten verwerten 
sich йЬег j: n lustig machen 
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Lektion 2 
Тема: Erweiterung der Kulturbeziehungen 
Grammatik: Temporalsatz. Plusquamperfekt. Imperfekt 
(Wiederholung) . 

Grammatik 
Imperfekt (Widerholung) 
1. Lбsen Sie die Кlammem auf. Gerbauchen Sie die Verben im 
Imperfekt. Ivanow: Неп Schulz, was haben Sie gestern gemacht? 
Schu1z: Gestern ... (sein) ich in einem Werk und .. . (kennenlernen) seine 
Produktion. Ihre Kollegen .. . (abholen) mich vom Hotel .. . und (bringen) 
... mich ins Werk. Мan .. . (zeigen) mir die Werkproduktion. Der 
Werkdirektor ... (erzahlen) mir uber den Betrieb und ... (beantworten) 
теinе Fragen. Wir ... (kбnnеп) аНе Probleme diskutieren und klt1ren. Sie 
wissen, dap mir der Liefertermin nicht ganz '" (passen), und deshalb 
.. . (handeln) es sich um die Andenmg des Terrnins. Dieses Problem ... 
(erledigen) wir auch. Мan .. . 
1indern) den Liefertermin. Wir ... (unterzeichnen) ein ProtokoH. Darin 
... (bestatigt werden) die Andenmg des Теrrnins .. . . Bei den 
Verhandlungen ... (vereinbaren) wir аисЬ einige technische Fragen . 
Alles .. . (dauern) nicht so lange : zwei Stunden ... (genugen) uns,und wir ... 
(regeln) alles. Um drei Uhr schon ... (danken) ich der Werkleitung fiir 
den herzlichen Empfang und .. . 
(sich verabschieden). 

Der Temporalsatz 
Beantwortet die Frage "wann" . Die Nebensii.tze, die eine Vorzeitigkeit 
des Geschehens ausdrucken 
einmaliges Geschehen in der Vergangenheit z.B. Der Anruf kam, als sie 
das Haus verlassen hatte. 
wiederholtes Geschehen in der Vergangenheit z.B. Wenn er seine Arbeit 
beendet hatte, ging er ins eafe. 
wiederholtes Geschehen in der Gegenwart z.B. Wenn ich aufgestanden 
Ып, mache ich zuerst zehn Мinuten Gynmastik 
l)Jedes Mal, wenn er in unserer Stadt war, besuchte er mich.2)Wenn er 
in unserer Stadt 
ankommen wird, wird er mich besuchen. 



Ubungen zu Temporalsatzen 
2. KomЬinieren Ste sinngeтa). 
Wenn der Tag beginnt, geht тап ins Тheater 
wenn es Abend wird, werden die Geschafte gescblossen. 
gehen die Leute zur Arbeit 
werden die Geschafte gебffnеt 
kommen die Leute von der Arbeit 
gehen die Кinder in die Schule 

3. Erganzen ste die Satzgejйge. 
1)Was rnachen Sie? 
1. Wenn Sonntag ist, ... 2.Wenn .. . , fahren wir an die See. 3. Wenn ich in 
Berlin bin, ... 4. Wenn ... , besuche ich meine Freunde. 5. Wenn ich am 
Abend Zeit habe, ... 6Wenn ... , gehe ich zum Arzt. 7. Wenn ... , treibe ich 
viel Sport. 8. Wenn ... , gehe ich ins Тheater . 
2) Wie ist das Wetter in Taschkent? 
1. Wenn der Winter ist, .. . 2. Wenn der Friihling kommt, ... 3. Wenn der 
Sommerdaist, .. . 4. Wenn wirHerbsthaben, .. . 

4. Verbinden Sie die Siitze in dem jolgenden Text nach dem Muster 
Muster: Wir hatten Urlaub. Wir fuhren immer ans Meer. Wenn wir 
Urlaub hatten, fuhren wir immer ans Meer. 
1. Herr MUller erzahlt: Wir hatten Urlaub. Wir erholten uns an der 
Ostsee. 2. Der Urlaub begann. Wir bestellten zwei Fahrkarten. 3. Wir 
kamen endlich an die Ostsee. Wir wohnten dort in einem Hotel. 4. Wir 
stellten unser Gepack аЬ . Wir liefen sofort an die See. 5. Wir badeten. 
Das Wetter war immer warm. 6. Wir erholten uns jedes Jahr an der 
Ostsee. Wir waren immer zufrieden. 7. Jetzt haben wir ein ВаЬу und 
verbringen den Urlaub zu Hause. 
Wenn es nicht mehr so klein ist, fahren wir zu dritt an die See. 

5. Berichten Ste йЬе, HerrnMullers Familie, beantworten Sie dabei die 
jolgenden Fragen. 
1. Wie verbrachten die Miillers meistens ihren Urlaub, als sie noch kein 
ВаЬу hatten? 
2. Wie verbringt die Familie den Urlaub, wenn das Кind nicht mehr 50 

klein ist? 
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6. А'ndеrn Sie den Text aus der UЪung 4 nach der folgenden Situation. 
Die Mii.llers waren nur einmal an der Ostsee im vorigen Somrner, als sie 
ihren 
Urlaub hatten. 

7. Setzen Sie "wenn " o<kr "aZs " ein. 
Fraulein Brigitte erzahlt: 
... ich geboren wurde, war es Sonntag. Es heifit, ... тan an einem Sonntag 
geboren wird, ist тan ein Gluckskind . .. .ich zur Schule ging, machte mir 
das Lernen wenig SpaВ? .. . ich heute daran denke, mochte ich nocb 
einmal zur Schule gehen . ... ich Peter das erste Ма1 traf, dachte ich 
gleich ans Heiraten .. .. er mich besuchte, brachte er imrner Blumen mit . 
... wir friiher Plane 
machten, hatten wir gleiche Interessen .... wir zusamrnen tanzen gingen, 
war es irnmer lustig. Aber .. . ich Peter jetzt trefIe, mochte ich ihn nicht 
mehr heiraten . ... wir jetzt unsere Freizeit zusamrnen verbringen wollen, 
mochte jeder etwas anderes rnachen . .. . ich gestern ins Тheater gehen 
wollte, wollte er zu Hause bleiben .... er am Sonntag zum Fu6ba11spiel 
gehen wollte, hatte ich keinen Wunsch dazu. Jetzt sind wir froh, .. , wir 
uns nicht sehen. 

8. Antworten Sie mи Temporalstitzen. 
1. Wann fahren Sie aufs Land? 2. Wann fahren Sie dieses Jahr an die 
See? 3. Wann fuhren Sie an die See voriges Jahr? 4. Wann lauft тan 
gern 
Schi? 5. Wann sind Sie Schi gelaufen? 6. Wann besuchten Sie Sankt
Petersburg? 7. Wann bezogen Sie die Hochschule? 8. Wann miissen Sie 
bei 
den Verhandlungen Deutsch sprechen? 9. Wann ЬаЬеп Sie die 
Sehenswиrdigkeiten von Moskau kennengelernt? 

Plusquamperfekt. 
Das Plusquamperfekt bezeichnet immer vergangene Sachverhalte. 
Plusquamperfekt wird gebildet durch das Prateritum des Нilfsverbs 
haben oder sein + Рзrtiпр II 
Ich hatte Icb war 
Ои hattest unseren Ои warst 
Er hatte Freund Er war zurUckgekommen 
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Wir hatten besucht Wir waren 
llп hattet llп wart 
Sie hatten Sie waren 

Ubungen zum Plusquamperfekt. 
9. Berichten Sie nach Muster. 
Situation: Sie wollten in Ihrem Urlaub an die See fliegen, wurden aber 
krank. Berichten Sie, was Sie schon gemacht hatten, als Sie plotzlich 
krank 
wurden. 
Muster: Flugkarte bestellen. 
Ich hatte schon die Flugkarte bestellt. 
Flugkarte kaufen~ Hotelzimmer bestellen~ dem Freund ein Telegramm 
schicken~ Badesachen kaufen, Koffer packen~ sich von Kollegen im 
Вшо 

verabschieden~ Plan fiir den Urlaub machen. 

10. Erganzen Sie die Satze. 
1. Als ich die Flugtickets bestellt hatte, .... 2. Als die Touristen 
angekommen waren, .... 3 .... , wurde ihnen die Stadt gezeigt. 4 . ... , 
fuhren sie 
ins Тheater . 5. Als der Zug abgefahren war, .... 6 .... , war der Zug schon 
abgefahren. 7 .... , hatten wir uns schon selbst zшесhtgеfundеп. 8. Als 
ich das 
ВисЬ gelesen hatte, .. . . 
Text 
Die Erweiterung der Kulturbeziehungen 
Die Erweiterung der internationalen Kulturbeziehungen tragt zш 
Entwicklung der Geschaftsbeziehungen zwischen den Рartnет bei. Der 
Besuch der Ausstellungen hilft die Produktion verschiedener 
Unternehmen besser kennenzulernen. Тheaterbesuche geben die 
Moglichkeit, sich rnit dem Kulterleben besser bekannt zu machen. Die 
deutschen Тheater leisten ihren Beitrag zu internationaler 
Kulturkommunikation und europaischer Integration. Eine wesentliche 
Rolle spielen daran Festivals ме 'Theater derWelt" oder die "Bonner 
Biennale". 
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Das Festival der Weltkulturen "Horizonte" in Berlin stellt ше 
Веgеgшшg der europaischen Шld au~er europaischen Kulturen dar. Die 
beliebtesten Stiicke der deutscher Тheater waren in der letzten Zeit: 
• in der Oper: "Die ZаuЬеrflбtе" (Mozart), "Нansеl Шld Gretel" 
(Rumperdinck) Шld "La ВоЬете" (Puccini); 
• in der Operette; "Die Fledermaus" (StrаuЮ, "Die lustige Witwe" 
(Lehar); 
• im Schauspiel: "Die Dreigroschenoper" (Вrесht), "Jim КnopГ' 
(Ende), "Faust" (Goethe); 
• im Tanz: "Romeo und Julia" (Prokofjew), "Der Nussknacker" 
(Tschaikowski) und "Giselle" (Adaт). Sehr oft werden in Deutscbland 
Festspiele veranstaltet. Auf dem Festspielkalender fiir ТhеatеrfrеШldе 
stehen unter anderem: das Berliner Тheatertreffen, bei dem ше besten 
deutschsprachigen Inszenierungen vorgestellt werden; ше Ruhrspiele, 
die sich mit klassischen und modemen Stiicken an ein breitesPublikum 
wenden, Шld die Euro-Scene in Leipzig. Der Musik sind uber 100 
Festspiele gewidmet. Bonn feiert alle drei Jahre sein Intemationales 
Beethovenfest, in Augsburg veranstaltet тan Моzш1kоnzеrtе, in Eutin 
werden ше Festspiele dem Opemkomponisten Weber gewidmet. Die 
Richard - Wagner - Festspiele in Bayreuth werden seit 1876 veransta1tet. 
Fast alle Gro~stadte der BRD nehmen an musikalischen 
Festspielen teil . 

11. Antworten Sie аu! die Fragen. 
1. W ozu tragt ше Erweiterung der intemationalen КulturЬеziеhШlgen 
bei? 2. Welche Bedeutung haben АusstеllШlgеп - Шld Theaterbesuche? 
3. Welche Festival kбnnеп Sie nennen? 4. Was stellt das Festival 
"Horizonte" dar? 5. Welche Орет waren ше beliebtesten in der letzten 
Zeit? 6. We1che Festspiele werden in Deutschland veranstaltet? 7. Wem 
werden einige Festspiele gewidmet? 8. Wie sind ше Festspiele in der 
Bundesrepublik Deutscbland verbreitet? 

12. Stimmt es oder nicht? Wie ist es 'т Text? 
1. Die ЕпtwiсklШlg der intemationalen Kulturbeziehungen tr8gt der 
Веdarfsеrhбhung an Waren bei. 2. Die Тheaterbesuche ermoglichen ше 
Bekanntschaft mit dem Kulturleben des Landes. 3. Die deutschen 
Тheater fordem ше intemationale Kulturkommunikation. 4. Das Festival 
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"Horizonte" stellt пш die Кultшеп der Lшdеr der ешорaisсhеп Union 
dar. 5. Eines der 
beliebtesten StO.cke der deutschen Theater ist "Faust" von Goethe. 6. 
АugsЬшg feiert аНе drei Jahre sein internationa1es Beethovenfest. 7. Die 
Richard - Wagner - Festspiele werden seit dem XIX. Jahrhundert 
veranstaltet. 8. Nш wenige Gropstadte Deutschlands nehmen an 
musikalischen Festspielen teil. 
Dialog 1 
Неп M1iller ist in Moskau dienstlich. Sein Partner, Неп Saidow, 
Vertreter einer usbekischen Firma, ist beauftragt, Непn Miiller in seiner 
Freizeit zu unterhalten. 
Saidow: Неп Miiller, ich mосЫе Sie heute ins Theater einladen. 
MiilJer: Vielen Dank filr die Einladung. In welches Theater rnochten Sie 
mich einladen? 
Saidow: Ins Theater von A.Nawoi. 
MUller: Wunderbar; Als ich im vorigen Jahr in Taschkent war, war ich 
im Theater von A.Nawoi . Dama1swurde die Oper " Die Zauberf1ote" 
(Моzзrt) gegeben. Es ЬаЬеп die Sшgеr vom Theater gesungen. Das war 
prima. 
Saidow: Und heute gibt тan im Theater A.Nawoi das Ballett "Der 
Nussknacker" 
von Tschaikowski. 
Miiller: Dieser Kornponist ist bei uns sehr bekannt. 
Saidow: Ich Ып sicher, dap Sie auch heute nicht enttauscht sein werden. 
Die Titelrollen tanzen sehr beIilhrnte ТШzеr. 
MUller: Ich freue mich schon im Voraus darauf. 
Saidow: Da sind die Кarten, bitte. Wir ЬаЬеп unsere Platze im Parther, 
fUnfte Reihe. Oder sitzen wir lieber in der Loge? 
MiilJer: Doch. Die Platze sind рriшa. 

13. Antworten Sie. 
1. Wohin lМ! Неп Saidow seinen Partner еin? 2. Wofilr dankt Неп 
MUller dem russischen Vertreter? З. 1st Неп M1iller im Theater von 
A.Nawoi schon einmal gewesen? 4. Wann besuchte er das Theater? 5. 
Was wurde damalsins Theater gegeben? 6. Warum bekam Неп Miiller 
damals einen tiefen Eindruck von der Oper? 7. Was wird diesmal im 
Theater gegeben? 8. Warum ist Неп Petrow sicher, dap das Bal1ett 
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Непn Miiller nicht enttauschen wird? 9. Wo ЬаЬеп die Непеп ihre 
Platze im Theater? 

14. Suchen Sie im Dialog: 
1. Die passiven Konstruktionen und ersetzen Sie sie durch aktive 
Konstruktionen; 
2. ше Satze, in welchen тап das Passiv gebrauchen kann und 
gebrauchen Sie diese Satze im Passiv; 
3. ше Repliken mit den Wбrtеm: einladen, geben, bekannt, 
enttauschen, Tanzer, sich freuen, das Parther, und пеnnеп Sie sie; 
4. ше SuЬstапtivе, die schwach dekliniert werden, пеnnеп tПld 
deklinieren Sie sie. 

15 . Spielen Sie den Dialog. 
Spielen Sie den Dialog, in dem Sie Пuеп Geschaftspartner ins Тheater 
einladen тбсhtеп. 

Dialog 2. 
1т Theater, wihrend der Pause 
Saidow: Wie gefallt Ihnеп die Vorstellung, Неп Miiller? 
Miiller: Das ist wunderbar. So was ЬаЬе ich niе in теinет Leben 
gesehen. Und die Biihnenbilder sind einfach prachtig. 
Saidow: Ich Ып von Ballett auch begeistert. 
Miiller: Sagen Sie bitte, wo werden die Tanzer ru.rs Тheater von Nawoi 
ausgebildet? 
Saidow: Es gibt еinе spezielle Ballettschule beim Тheater. lm Theater 
treten auch berUhmte Tanzer aus апdеrеп Stadten Usbekistans auf. 

16. Antworten Sie. 
1. Warum findet Неп Miiller das Ballett wunderbar? 2. Welcher 
Meinung ist er von den BUhnenbildem? 3. Wie ist der Eindruck Неп 
Saidows von Ballett? 4. Was fur Tanzer treten im Тheater von Nawoi 
auf, und wo werden sie ausgebildet? 

17. Ersetzen Sie die fettgedruckten Worter иnd Wortgruppen durch 
sinnverwandte aus dem Dia/og. 
1. Wie gefiillt Ihnеп das Programm? 2. Das istwW1derscblJn.3. So was 
ЬаЬе ich niemals im Leben gesehen. 4. Die Dekors sind einfach 
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herrlich. 5. DasBallett hat mir auch sehr gut gefallen. 6. 1т Тheater 
von Тheater Nawoi tanzen auch beriihmte Balletttanzer аш aпderen 
Stшlten Usbekistaпs. 

18. Spielen Sie einen Dialog, in dem Sie Ihre Eindrucke йЬег die 
Vorstellung aussprechen. 

Dialog 3 
Ат nic:hsten Tag, vor den Verhandlungen 
Muller: Herr Saidow, ich mochte Ihnеп nochmals ftir unseren gestrigen 
Тheaterbesuch daпken . 

Saidow: Es freut mich, daf3 es lhnenFreude bereitet hat. Damit ist unser 
Kulturprogramm aber gar nicht zu Ende. 
Muller: So? Und was steht noch auf dem Programm? 
Saidow: Wir gehen in den Zirk\lS und in den Konzertsaal. 1т 
Konzertsaal tritt nachste Woche das nationale Taпzensemble auf. Das 
Ensemble ist im Auslaпd aufgetreten und Ьа! gropen Erfolg bei den 
Zuschauem gehabt. 
Mii11er: Wenn ich in Taschkent Ып, besuche ich auch das Кino. Diesmal 
mochte ich mir gern Ihren пеиеп Film .. . aпsehen. 

19. Antworten Sie. 
1. Wovon sprechen die Непеп vor den Verhaпdlungen und warum? 2. 
Warum mochte sich Herr Mii11er fiir den Тheaterbesuch nochmals 
bedaпken? 3. Was freut Herrn Petrow? 4. Was steht посЬ auf dem 
Kulturprogramm? 5. Warum steht auf dem Programm der Besuch des 
Konzertsaales? Woher ist das nationale Ensemble Неrrn Muller 
bekaпnt? 6. Wo mochte Herr Mii11er in seiner Freizeit noch hingehen? 7. 
МосЫе er пось einen Film aпsehen? 

20. Stimmt es oder nicht? 
1. Herr Mii11er ist fiir die Einladung ins Bolschoi Тheater sehr dankbar 
und daпkt Herrn Petrow noch einmal. 2. Herr Petrow w eip nicht, оЬ die 
Vorstellung Herrn Mii11er Freude bereitet hat. 3. Auf dem 
Kulturprogramm stand пш ein Besuch im Тheater von A.Nawoi. 4. Als 
das 
Taпzensemble im Auslaпd war, besuchten nicht viele Zuschauer 'die 
Vorstellung. 5. Wenn Herr MUller nach Taschkent kommt, geht er in 
seiner Freizeit unbedingt ins Кino . 
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21. E"setzen Sie die unterstrichenen Worter иnd Wortgruppen durch 
Synonyme аи:; dem Dialog. 
1. Ich Ып Ihnen nochrnaJs dankbar fiir die Einlad1.Ulg. 2. Es freut mich, 
daf3 es Ihnen Spap gemacht hat. 3. 1т KonzertsaaJ tanzt das nationale 
Tanzensemble. 4. Dieses Ensemble ist in der BRD mit Erfolg 
aufgetreten. 5. DiesmaJ m6сЫе ich einen 
пеиеп Film besuchen. 

Schrifdiche Hausaufgaben. 
22. Erganzen Sie. 
1. "Wenn" oder "aJs"? 
1. Sie пасЬ Taschkent kommen, zeigen \\1С Ihnen die 
Sehenswiirdigkeiten 1.Ulserer Hauptstadt. 2. Lesen Sie dieses ВисЬ, ... Sie 
Zeit ЬаЬеп werden. 3. Ich begann mit der Arbeit hier im Werk, .. . ich 26 
Jahre aJt war. 4 . ... aJle Fragen erledigt wurden, wurde der Vertrag 
unterzeichnet. 5. Ich 
lernte Неrrn Weber kennen, ... 1.Ulsere Firma an der Leipziger Messe 
teilnahrn. 6 . .. . wir diese Gerate ausste11ten, hatten wir immer Erfolg. 7. 
... Sie unser Angebot bekommen, bestatigen Sie bitte den Erha1t mit 
einem Telex. 8 .... ich in Ihrem Вшо gestern anrief, waren Sie nicht im 
Hause. 9 .... Sie anrufen, wahlen Sie zuerst die Vorwahlzahl. 10 . ... wir 
uns treffen, kбnnеп wir die Angelegenheit реrsбпliсh besprechen. 
2. "wenn", "wann" oder "aJs"? 
1. Leider weip ich посЬ nicht genau, ... die erste Partie geliefert werden 
kann. 2 . ... die РасЬе geladen wird, schicken wir Ihnen sofort ein Telex. 
3 .. . die Partie geliefert wurde, sandten wir Ihnen das entsprechende 
Telex. 4 . ... die Ware verladen wurde, bestatigte das Werk es fliiher 
immer mit einem Telex. 5. Teilen Sie uns bitte mit, ... sie uns ernpfangen 
kбnnen. 6 . ... ich an 
der See war, war das Wetter schon. 7. Es ist immer angenehrn, ... die 
Sonne scheint und es nicht regnet. 8. Кбnnen Sie mir empfeblen, ... тan 
lieber an те Ostsee fahren sol1, ... das Wetter dort besonders gut ist? 9 ... . 
ich an meine Кinder denke, пеuе ich mich immer. 

23. Setzen Sie die Verben im Priiteritum oder Plusquamperjekt ein. 
1. Als ich (verstehen), dap ich mich in der Stadt selbst nicht 
zurechtfmden kann, (sich wenden) ich an einen Polizisten. 2. Als ich 
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(erfahren), da13 Sie in Moskau sind, (anrufen) ich Sie sofort. 3. Als die 
Touristen in Moskau (ankommen), ... sie уот Flughafen (abgeholt 
werden). 4. Als meine Schwester sieben Jahre alt (sein), ... sie in die 
Schule (gehen). 5. Als ich (kommen), ... man das Gesprach schon 
(beginnen). 6. Als ich nach Berlin(kommen), ... mein Kollege schon 
nicht da (sein). Er (abreisen) schon nach Taschkent. 7. Es (sein) schon 
22 Uhr, als wir (sich verabschieden). 
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цkПоп 3. 
Тheтa: АrЬеitsnшrkt in der ВЯD. BeschiJpigungspolitik. 

Grammatik: Konditionalsatz 

Deklination der Adjektive (Wiederholung). 
Grammatik 
Deklination der Adjektive. (Wiederholung) 
1. Losen Sie die Klammern аи! 
1. Darf ich vorstellen, das ist mein (пеи) Freund; unsere (jung) 
Kollegin; der (klein) Sohn meines (alt) Freundes; die (пеи) Sekretarin 
unserer 
(italienisch) Partner. 
2. Darfich vorstellen, das sind zwei (deutsch) Ingenieure; die (зl!) 
Freunde meines Vaters; unsere (fгanzбsisсh) Gaste; die (пеи) Vertreter 
ешег 

(bekannt) Firma. 

2. Beantworten Sie die joZgenden Fragen, gebrauchen Sie die 
angegebenen WOrter. 
1. Was ЬаЬеп Sie gekaиft? 
Muster: 
Ein К1eid / sсhбп ein schбпеs К1eid. 
Ein Mantel/ grau; diese Tasche / schwarz; dieses Kostom / Ыаи; zwei 
Zeitschriften / englisch; Zeitungen / бstепеiсhisсh; diese Bucher / 
interessant; einige Bilder / sсhбп; аНе Кataloge / пеи. 
2. Wemhaben Sie geschrieben? 
Muster: Mein Bruder / aIter 
Meinem aIteren Bruder 
Mein Freund / alt; meine Tochter / klein; ein Ingenieur / ita1ienisch; der 
Firmenvertreter / бstепеiсhisсh; unsere Kol1egin / пеи; der Vertreter in 
der BRD / russisch; die Firmen / englisch; 2 Firmen / бstепеiсhisсh. 

3. Beatworten Sie die jolgenden Fragen. 
1. Der wievielte ist heute? 2. Der wievielte ist morgen? 3. Am 
wievielten kommen die Partner aus Кбlп? 4. Seit wann ist НепВегg in 
Urlaub? 5. Bis zum wievielten ist Frau Mti1ler aufDienstreise? 6. Am 
wievielten beginnen die Verhandlungen? 7. Оen wievielten hatten wir 
gestem? 8. Vom wievielten ist dieser Brief? 
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4. Erganzen Sie die Endungen. 
Ein reich ... Kaufrnann machte einma1 eine lang ... Reise. Er kam in еinе 
alt ... Stadt, denn er wollte dort seinen alt ... Freund treffen. In einem 
gut ... Hotel mietete er ein sсhбп ... Zimmer und ging zu seinem Freund. 
Die beid... Freunde saВen in dem gemUtlich. .. Zimmer lange zusammen 
und erzahlten einander sehr viel. In der Nacht ging der 
reich ... Кaufmann in sein Hotel zuriick. In der dunkel. .. StraВe der 
klein ... Stadt konnte er den weit ... Weg zum Hotel nicht leicht finden. 
Рlбtzliсh hбrtе er die schnell ... Schritte eines Mannes. Ein alt ... 
Ьеtrunkеп ... Мann kam ihm auf 
der recht... StraВenseite entgegen und stiefi mit ihm zusannnen. Der 
alt ... Мann sagte eil1e hбfliсh ... Entschuldigung und ging schnell weiter. 
Der Кaufmann bIieb stehen. Er wollte auf die Uhr sellen und die 
genau ... Zeit wissen. Aber die uhr war weg. "Dieser betrunken ... Мann 
hat meine gut ... Uhr gestoblen", dachte der Kaufmann und liefihm 
schnell nach. Er faВte ihn 
an seinem alt ... Mantel und rief: "ОеЬеп Sie die Uhr". Der alt ... Мann 
erschrak:, паЬт aus seiner recht ... Tasche eine klein ... Uhr und gab sie 
dem Кaufrnann. Nach einer halb ... Stunde war der Kaufrnann schon in 
seinem gemmlich. .. Hotelzimmer. Auf dem Nachttisch sah er seine 
sсhбп ... Uhr. Jetzt hatte er also zwei sсhбп ... Uhren - eine grofi ... und 
eine klein. .. von 
dem alt ... Мann. Am nachst ... Tag gab der Кaufmann die uhr des 
alt ... Mannes im Polizeirevier аЬ. 
Grammatik 
Der Konditionalsatz beantwortet die Fragen Unter welcher Bedingung? 
In welchem Fall? 
Beim Konditionalsatz mit Indikativ ist zwischen dem Gefuge mit 
Pras.lFut (1) und dem Gefuge mit Prat.lPerf. zu unterscheiden, z.B. 
Wenn er Zeit hat, geht er spazieren. 
Wenn er Zeit hatte, ging er spazieren. 
Beim Konditionalsatz mit Konjunktiv ist zwischen dem Gefuge mit 
Prat./wиrde-Form (1) und dem Gefuge mit Plusq.(2) zu unterscheiden, 
z.B. 
Wenn er Zeit hatte, ginge er spazieren. 
Wenn er Zeit gehabt hatte, wiire er spazieren gegangen. 

5. Lesen Sie, beachten Sie die Вildung der КоnditiоnalsШzе. 
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А: Wir bestellen Ihre Maschinen, wenn Sie uns einen Rabatt gewahren. 
In welchem Fall (unter welcher Bedingung) kбnnеп wir von Ihnen einen 
Rabatt bekommen? 
В: Wir geben Ihnen einen Rabatt, falls Sie wenigstens 10 
Werkzeugmaschinen kaufen. Wenn Sie damit einverstanden sind, so 
werden 
wir Ihnen morgen unser Angebot vorlegen. 

6. ЙЬеn Sie nach dem Muster. 
1. Muster: А: Gehen wir in die Oper, \venn wir Кarten 
bekommen? 
В: Gewiss, wenn wir Кarten bekommen, gehen wir in die Oper. 
1. Gehen wir in die Buchhandlung, wenn du dieses Buch kaufen willst. 
2. Besuchen wir diese Ausstellung, wenn sie morgen gебffuеt werden 
wird? 
3. Besuchen wir dieses Тheater, wenn wir Freizeit haben. 4. Gehen wir 
шs 

Кino, wenn heute ein neuer Film gezeigt wird? 5. Besuchen wir die 
Dresdener 
Gemiildegalerie, wenn wir Zeit haben? 

2. Muster: А: Fahren Sie шi! dem Zug? (Wir bekommen 
Platzkarten). 
В: Ja, aber nur wenn wir Platzkarten bekommen. 
1. Кaufen Sie noch einen Stadtplan? (Wir brauchen ihn unbedingt). 2. 
Fahren Sie aufs Land? (Das Wetter ist sсhбп). 3. Gehen Sie in die Oper? 
("Faust" wird gegeben). 4. Wandern Sie morgen? (Es regnet nicht). 5. 
Fahren 
Sie nach Hamburg? (lch bekomme Fahrkarten fiir einen Schnellzug). 6. 
Kaufen Sie den grauen Mantel? (Der Mantel ist nicht zu teuer). 7. 
Bestellen 
Sie einen Кaffee? (Sie bestellen Кaffee auch). 

7. Antworten Sie nach demMuster. 
Muster: А: Was machen Sie, wenn Sie in Urlaub sind? 
В: Wenn ich in Urlaub bin, fahre ich an die Ostsee. 
1. Was machen Sie, wenn das Wetter sсhбп ist? 2. Was machen Sie, 
wenn es am Sonntag regnet? 3. Was machen Sie, wenn am Abend kein 
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interessantes Femsehprogramm gezeigt wird? 4. Was machen Sie, wenn 
Sie keine Кarte fiir еin Konzert bekommen? 5. Was machen Sie, wenn 
Sie Ihre Freizeit zu Hause verbringen? 6. Was machen Sie, wenn Sie 
unerwartet Besuch bekommen? 

8. Lesen Sie den folgenden Text иnd suchen Sie darin КоndШоnalsatzе. 
Von der Wartburg in Thiiringen. 
Wenn Sie nach Deutscbland kommen, besuchen Sie Deutscblands Мitte, 
Thiiringen. Hier in ThUringen liegt die Stadt Wartburg. Die Geschichte 
der Stadt ist mit den Namen berOhmter Personlichkeiten verbunden. So 
kamen z. В. im 13. Jahrhundert ше Minnesinger Wolfram von 
Eschenbach und Wa1ther von der Vogelweide zиr Wartburg, um dem 
Landgrafen ihre Lieder zu singen. Wenn Sie sich an Deutscblands 
Geschichte erinnem, so muss man iiber den beriihmten deutschen 
Reformator, den Theologieprofessor Martin Luther sagen. Er hielt sich 
in der Wartburg auf. Der Kиrfiirst von Sachsen brachte ihn zur Burg, uт 
ihn vom Papst und Кaiser zu schiitzen. Luther nutzte die Zeit dazu, 
einen Teil der Bibel ins Deutsche zu iibersetzen. Damit forderte er ше 
Herausbildung der deutschen Nationalsprache. Wenn тan iiber spatere 
Periode spricht, so muss тan sagen, dass Goethe ше Wartburg auch 
besuchte. Er schrieb dort mehrere Gedichte und zeichnete Teile der 
Burg. Wenn wir iiber andere Personlichkeiten sprechen, die die 
Wartburg besucht haben, so miissen wir den Dichter Heinrich Неinе, die 
Ma1er Lucas Cranach den alteren und Moritz von Schwind, den 
KomponistenRichard Wagner erwahnen. 

9. Beantworten Sie die foZgenden Fragen. 
1. Wo liegt ше Wartburg? 2. Mit welchen Namen ist sie verbunden, 
wenn wir iiber das 13. Jahrhundert sprechen? з. Wozu kamen die 
Мinnesinger zur Wartburg? 4. Was konnen Sie iiber Martin Luther 
sagen? 5. Was machte Luther in der Wartburg? 6. Was forderte Martin 
Luther? 7. 
Welche berOhmte Personlichkeiten waren in der Wartburg? 
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Text. 
Arbeitsmarkt in der ВК» 
Bescbliftigungspolitik 
Der deutsche Arbeitsmarkt anderte sich mit der Zeit. Von Ende der 
Fiinfziger - bis Anfang der SiebzigeIjahre herrschte in der BRD 
praktisch Vollbeschaftigung. Мit den Кrisen der 70-er und Anfang der 
80-er Jahre wurde Фе Arbeitslosigkeit zu einem wachsenden Problem. 
Ein besonders 
scharfes Problem stellt in Ost und West die Langzeiwbeitslosigkeit dar. 
Meist sind es Arbeitnehmer ohne ausreichende beru:fliche Qualifikation. 
1m Hinblick auf die Anwendung modemer Techniken am Arbeitsplatz 
kommt der beru:flichen QualifIzierung besondere Bedeutung zu. 1999 
wurde im "Biindnis fiir Arbeit, Ausbildung und Wettbewerbsftihigkeit" 
ею 

Ausbildungskonsens erzielt, der die Ausweitung des betrieblichen 
Ausbildungsplatzangebots und eine verstarkte Ausbildung in 
Zukunftsbereichen beinhaltete. Die Biindnisparmer haben sich auf eine 
langjahrige OfIensive [йr Ausbildung in den neuen Berufen der 
Information- und Kommunikationstechnologie verstandigt. Um das 
Beschaftigungspotenzial in der Informations-und 
Kommunikationsbranche kurzfristig zu mobilisieren, vereinbarte die 
Bundesregierung mit den Untemehmen ein Programm zur Deckung des 
akuten IТ - Fachkraftebedarfs in Deutschland (die Greencard). Bis zu 
2000 auslandische IТ - Spezialisten sollen die Moglichkeit erhalten, in 
Deutscbland zu arbeiten. Die Regelungen traten Anfang August 2000 in 
Кraft. Die Bekampfung der Arbeitslosigkeit erfolgt auch in Kooperation 
mit der Е. U. Entsprechend dem Vertrag уоп Amsterdam legen die 
Mitgliedstaaten und die Kommission der Europaischen Union (EU) dem 
Europm.schen Rat jahrlich einen gemeinsamen Jahresbericht o.ber· die 
Beschaftigungslage vor. 
Die Grundlage dafOr bilden die nationalen Aktionsplane. Die 
gegenwartige 
Beschaftigungspolitik ist auf die Starkung der untemehmerischen 
Dynamik und Wettbewerbsfahigkeit gerichtet. Мan muss auch die 
veralteten Strukturen auf den Waren - Dienstleistung - und 
Кapitalmarkten modemisieren. 
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10. Antworten Sie 
1. In welcher Periode herrschte in der Bundesrepublik praktisch 
Vollbeschaftigung? 2. Welche Folgerungen hatten die Кrisen der 
siebziger und Anfang der achtziger Jahren? 3. Was stellt ein besonders 
scharfes Problem in Ost und West dar? 4. Wer kann meist keine Arbeit 
finden? 5. In welchem Fall kommt besondere Bedeutung der beruflichen 
Qualifizierung zu? 6. Was fOr ein 
Konsens wurde im BUndnis fur Arbeit, Ausbildung und 
Wettbewerbsfahigkeit erzielt? 7. In welchen Berufen haben sich die 
BUndnispartner auf eine langjahrige Offensive fiir Ausbildung 
verstiindigt? 8. Was fur ein Programm vereinbarte die Bundesregierung 
mit den Unternehmen? 9. Welche Zahl der auslandischen 
Inforrnationstechnologie - Spezialisten sollen die Мбgliсhkеit 
haben, in Deutscbland zu arbeiten? 10. Wann traten die Regelungen 
dieses Programms in Кraft? 11 . Woruber legen die Мitgliedstaaten und 
die Kommission der Europaischen Union einen gemeinsamen 
lahresbericht? 12. Was bildet die Grundlage fur diesen Bericht? 13 . 
Worauf ist die gegenwartige Beschaftigungspolitik gerichtet? 14. Auf 
welchen МмЬen muss тan die 
veralteten Strukturen modernisieren? 

11. Stimmt es oder nicht? Wie ist es im Text? 
1. Der deutsche Arbeitsmarkt bleibt immer unverandert. 2. Eine Zeit 
lang war in der Bundesrepublik Deutscbland Vollbeschaftigung. 3. In 
den 70-er Jahren еrhбhtе sich die Arbeitslosigkeit. 4. Ein besonderes 
Problem fur Deutscbland ist die Langzeitarbeitslosigkeit. 5. Die 
berufliche Qualifikation spielt fur die Arbeitnehmer keine Rolle. 6. Eine 
verstarkte Ausbildung in Zukunftsbereichen ist vorgesehen. 7. Den 
пеиеп Berufen der Informations - und 
Kommunikationstechnologie kommt groBe Bedeutung zu. 8. Es wurde 
ein neues Prograriun zur Deckung des Bedarfs an neuen F achkr1ften 
vereinbart. 9. Jeder Mitgliedstaat legt dem Europaischen Rat seinen 
eigenen Jahresbericht. 10. Die gegen,,'artige Beschiiftigungspolitik ist 
аш die Starkung der Wettbewerbsfahigkeit gerichtet. 11. Die alten 
Strukturen auf den Waren - und Dienstleistungsmarkten wirken gut. 

12. Sagen Sie es anders. 
1. Der deutsche Arbeitsmarkt veranderte sich im Laufe der Zeit. 2. 
Meistens sind es Arbeitnehmer оhnе ausreichende Fachqualifikation. 3. 
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1т BUndnis fo.r Arbeit wшdе ein АusЫldШlgskоnsепs епungen. 4. Der 
Konsens beinha1tet ше Erweiterung des betrieblichen 
АusЫldШlgsрlаtzangеЬоts. 5. Die BUndnispartner haben sich uber eine 
Offensive fo.r АusЫldШlg in den neuen Berufen verabredet. 6. Der 
Informations - und Kommunikationsbereich braucht 
viele neue Spezia1isten. 7. Sie sind dort tatig. 

Schlifdiche Hausaufgaben. 

13. Ergiinzen Sie die Endungen der Adjektive. 
1. Heute empfangen wir den пеи. . . Prasidenten der Firma N. 2. Zwei 
englisch... Ingепiеше ЬаЬеп die Мбgliсhkеit bekommen, a11e 
modem ... AusIilstungen zu besichtigen. 3. Die бstепеiсhisсh ... 
Delegation reist am zwei ... Мш аЬ. 4. In dem letzt ... Katalog kann man 
еin groB ... Angebot an modem ... Waren sehen. 5. Der Firmenprasident 
betonte gut.. . Liеfеrmбgliсhkеitеп des пеи... в etriebes. 6. Hier werden 
unsere best... Exponate ausgestellt. 

14. Ergiinzen Sie KonditionaZsiitze oder Hauptsiitze . 
1. Wenn der Zug mit Verspatung kommt, ... 2. Wenn ше Firma nicht an 
der Messe teilnimmt,... 3. Wenn wir keine Кarten fiirs Тheater 
bekommen,... 4. Wenn Sie еinта1 пасЬ Wien kommen,... 5. . .. , 
bestellen wir eine gro6e Partie Maschinen. 6. . .. , werden wir ше 
Konstruktion der Maschinen andem. 7 . ... ,kommen '\\rir auf diese Frage 
morgen zurUck. 8 .... , gewahren wir Ihnen einen Rabatt. 

15. Bilden Sie Satzge.fйge mи KonditionaZsiitzen, gebrauchen Sie dabei 
JoZgende Worter und Wortgruppen. 
brauchen, sich wenden; im Bilde sein, telefonieren; sich handeln, helfen; 
Ьеsшtigen, sich verabreden; warten, verbinden; den Preis senken, 
bestellen; gеhбrеп, aufmachen. 
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Lektion 4. 
ТЬеша: Das Angebot 
Grammatik: Resultativpassiv. Кausalsatz. Nebensitze 
(Wiederbolung). 
Grammatik 
Objekt, - Temporal, -.Konditionalsitze. 
(Wiederbolung). 
1. Lesen Sie den Text иnd finden Sie Nebensiitze. 
Schuberts Wiegenliedl 
Als Franz Schubert, der beriihmte оstепеiсhisсhе Komponist, eines 
Tages in ein Wiener Restaurап.t kam, wollte er sich dort das Мittagessen 
bestellen. Aber er hatte kein Geld in der Tasche und ohne Geld wollte 
ihm der Wirt2 kein Mittagessen holen. Er dachte darиber, wie er das 
Geld bekommen kann. Wenn mап. Barenhunger hat, kann man immer 
etwas ausdenken. 
Plotzlich sah Schubert еinе Zeitschrift. Darin las er еin Gedicht. Er 
nahm diese Zeitschrift, trat ans Fenster und komponierte in wenigen 
Мinuten ше Musik zu diesem Gedicht. Als er dann die Noten dem Wirt 
als Bezahlung gab, war der Wirt sehr zufrieden. Sofort brachte er dem 
Komponisten Кalbsbraten mit Kartoffeln. Das war Schuberts 
Lieblingsspeise. Dreif3ig. Jahre nach Schuberts Tode wurde dieses 
Notenmanuskript in Paris аш einer Auktion fOr 40000 Franken verkauft. 
Es war das beriihmte "Wiegenlied" уоп Schubert. 

2. Antworten Sie аи! die Fragen. 
1. Wohin kam Franz Schubert eines Tages? 2. Was war Franz Schubert? 
3. Was wollte er dort bestellen? 4. Warum wollte ihm der Wirt kein 
Мittagessen geben? 5. Woriiber dachte Schubert. 6. Was fOr eine Idee 
kam zu Schubert? 7. Was gab Schubert dem Wirt als Bezahlung? 8. Was 
brachte der Wirt dem Komponisten? 9. Was passierte weiter mit diesen 
Noten? 10. Was fOr еin Lied war es? 

3. Erzahlen Sie den Text. 

Resultativpassiv 
(результативныii пассив) 

Wird gebildet mit Partizip 11 und Нilfsverb sein. Es gibt drei Fonnen des 
Resultativpassivs: РЛisens: der Laden ist geschlossen. 
Imperfekt: der Laden war geschlossen. 
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Futurum: der Laden wird geschlossen sein. 
In der Regel wird das nicht direkt vom Aktiv, sondem uber das 
Vorgangspassiv abgeleitet. 

Ubungen zпт Resultativpassiv 

4. ЙЬеrsеtzеn Sie ins Russische. 
1. Wann fmdet die Uпtеrzеiсlшung des Vertrages statt? Der Vertrag ist 
schon untеrzеiсlшеt. Die Unterzeichnung fand gestem statt. 2. Der 
Vertrag ist посЬ nicht untеrzeiсlшеt, denn die Preise werden посЬ 
besprochen. 3. Wir miissen ein Telefongesprach пасЬ Воnn bestellen. 
Das Gesprach ist schon bestellt. Ich ЬаЬе es еЬеп gemacht. 4. In det 
vorigen Woche war der Vertrag 
посЬ nicht untеrzеiсlшеt, denn von den Рartnет waren die Preise посЬ 
nicht vereinbart. Wahrend der ganzen Woche wurden von ihnen die 
Preise besprochen, und erst am Montag wurde der Vertrag 
untеrzеiсlшеt. 

5. ЙЬеn Sie nach dem Muster. 
1). Muster: die Unterlagen ubergeben. 
А. Wir miissen wobl diese Unterlagen ubergeben? 
В. Diese Unterlagen sind schon ubergeben. 
die Geburtsdaten unserer SpeziaIisten mitteilen, ein Telex ans Werk 
senden, den Fehler in der Rechnung berichten, das Datum im Protokoll 
angeben, Herm Berg Bescheid sagen, eine Fahrkarte ЬuсЬеn, den 
Termin fur unsere Gesprache vereinbaren. 
2). Muster: das Telegramm schicken 
Wir wollten das Telegramm schicken, aber es war schon geschickt. 
im Brief Lieferbedingungen angeben, еin Telex schicken, die Antwort 
an die Kunden schreiben, das ProspektmateriaI vorbereiten, den 
Werkbesuch veranstaIten, die Ankunftszeit vereinbaren. 
3). Muster: die Arbeit erfUllen (Коl1еgе Berg war krank) 
А: Warum ist die Arbeit nicht erful1t? 
В: Kollege Вет war krank, darum konnte die Arbeit nicht erfu1lt . 
werden. 
Die Fahrkarten abholen (wir hatten. dringende AI:beit); das 
Telefongesprach bestellen (man hatte lange Zeit keine Verbindung)~ das 
Schreiben ubersetzen (die Dolmetscherin ist seit heute fIi1h bei den 
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Verhandlungen) ~ Неnn Berg zu den' Verhandlungen einladen (mШ1 hat 
ihn telefonisch nicht епеiсht) . 

6. Setzen Sie die Verben 'n Vorgangs - oder Resu[tativpassiv ein иnd 
spielen Sie das Gesprach. 
А: Herr В , das Angebot ... (vorbereiten) und kann Ihnen ... (iibergeben). 
Darin .. . unsere Lieferbedingungen ... (angeben). 
В: ... im Angebot аисЬ der Preis ... (Ш1gеЬеп)? 
А: Ja, der Preis ... аисЬ .. . (Ш1gеЬеп), der mogliche Mengenrabatt 
.. . аисЬ ... (nennen) .. 
В: Ich denke, die Rabattfrage .. . von uns посЬ extra .. . (besprechen), 
nichtwahr? 
А: Ja, gewissp, diese Frage kann noch ... (besprechen). Noch 
etwas, Herr В, dem Angebot ... verschiedene Unterlagen ... (beilegen), 
wo 
Sie iiber technische Daten der Ware ... (informieren). 
В: Неп А, kann fiir unз аисЬ ein ВезисЬ in Ihrem Werk ... 
(veranstalten)? Wir mбсhten die Maschinen im Werk besichtigen. 
А: Der Besuch im Werk ... schon .. . (organisieren), er findet 
morgen statt. Die Maschinen ... Ihnen ... (zeigen). 
В: Vielen Dank. Ich muss sagen, d~ bei Ihnen alles prima ... 
( оrgШ1isiеrеп) . 

Кausalsatz 

(придаточиые причины) 

Die Fragen: warum, aus welchem Grunde 
Die PrApositionen: weil oder da 
Zum Beispiel: 
Er мll Okonom werden, weil ihn die Wirtschaft interessiert. 
Da ihn die Wirtschaft interessiert, (so) м1l er Okonom werden. 

7. Bilden Sie aus 2 Satzen ein Satzge.fiige mit dem Kausalsatz. 
1. Mein Kollege wusste alles genau. Er erkliirte mir alles sehr gut. 2. Die 
Firma sendet ihrem Geschiiftspartner eine Anfrage. Sie мll iiber die 
Warenlieferung erfahren. 3. Wir ЬаЬеп alle Fragen erledigt. Wir konnen 
den Vertrag unterzeichnen. 4. Wir wollen eine groBe Warenpartie 
bestellen. Wir hoffen auf niedrige Preise. 5. Sie hat ш1 der Sprache viel 
gearbeitet. Sie kann 
gut deutsch sprechen. 
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Text 1. 
Das Angebot 
Das Angebot oder ше Offerte ist die Erklarung des Anbietenden, daf3 er 
bereit ist, eine bestirnrnte Ware zu bestirnrnten Bedingungen zu liefem. 
Wenn das Angebot vom eventuellen Юiufеr unverziiglich und ohne 
Anderungen angenornrnen wird, muss der Verkaufer die angebotenen 
Waren zu den genannten Bedingungen liefem. Ein vollstiindiges 
Angebot enthalt folgende Punkte: 
1. Art und Qualitat der Ware, 
2. Liеfепnengе, 
3. Preis, 
4. Lieferbedingungen, 
5. Lieferzeit, 
6. Zahlungsbedingungen, 
7. Erfullungsort. 
Da sich der Empfanger des Angebots ein Bild von der Ware machen 
muss, werden ihm oft Prospekte, Кataloge, Muster oder Proben 
zugesandt. 1т Zusammenhang шi! dem Angebot muss auch der 
Werbebrief erklart werden. Jedes Angebot ist gleichzeitig ein 
Werbebrief. Es gibt aber аисЬ Werbebriefe, welche. keine Angebote 
sind, da sie keine oder nur wenige Angaben uber Preise und 
Verkaufsbedingungen enthalten. Sie sollen nur den Empfanger uber ein 
bestirnrntes Erzeugnis infопniеrеп. Werbebriefe miissen аисЬ niсЬ! 
unbedingt sofort zu einer Bestellung fUhren; oft soll nur епеiсht werden, 
daf3 der Empfanger um Prospekte oder um ein ausfUhrliches Angebot 
bittet. Werbebriefe werden meist gleichzeitig an mehrere Empfiinger 
gesandt. Oft werden ihnen illustrierte Werbedrucksachen beigelegt. 

8. Antworten Sie аи! die Fragen. 
1. Was versteht man unter einem Angebot? 2. Wie wird das Angebot 
anders genannt? 3. Welche Punkte so11en in einem Angebot stehen? 4. 
Warum 
wird einem Angebot oft verschiedenes Prospektmaterial beigelegt? 5. 
Was ist 
ein Werbebrief, warum kann er nicht irnrner еin Angebot genannt 
werden? 

9. Berichten Sie, was Sie aus deт Text йЬе, das Angebot erjahren 
МЬеn. 
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ТеЙ2. 

Tasehkent: den 2.02.02 
Finna Х. Brief 
Geehrte Нелen! 
Ibre Adresse haben wir in Ibrer Handelsvertretung in Hamburg erhalten. 
Wir sind seit 50 Jahren Produzenten von Me~geraten und sind in der 
Lage, gro~e Mengen sehr preisgUnstig zu liefem. Normalerweise bieten 
wir unsere Erzeugnisse zu folgenden Bedingungen an: Unsere Preise 
verstehen sich netto, аЬ Werk, ausscblie~lich Verpackung und gelten fйr 
Bestellmgen im laufenden Jahr. Pйr Vеrpасk\Шg berechnen wir 0,5 % 
des Warenwertes, fйr Fracht frei 
deutsche Grenze weitere 1,5 %. Die Zahlung sol1 bei der Вank im Laufe 
von 30 Tagen nach 
Vertragsabscbluss~ еrбfihеt werden. Die Verladung kann sofort nach 
Еrбfihung des Akkreditivs erfolgen. Da wir die russische Fachwelt mit 
unseren Erzeugnissen bekannt machen wollen, beabsichtigen wir im 
Herbst an der Ausstellung in Taschkent teilzunehmen. Wir sind zu 
dieser Ausstellung eingeladen, und der Besucll . bei Ihnen ist аисЬ 
vorgesehen, da wir Ihnen unser 
Angebot ebenfalls naher bringen wollen. Wir sind jederzeit bereit, Ihnen 
weitere Informationen und Unterlagen vorzulegen und wurden uns 
freuen, zu Gesprachen eingeladen zu werden. 
Мit freW1dlichen Grii~en 
Firma Eberhart Duisburg. 

10. Becmtworten Sie die Fragen. 
1. In welcher Angelegenheit schreibt ше BRD-Firma an die russische 
Firma .М!? 2. Wie lange schon ist ше Firma mit der HerstellW1g und dem 
Verkauf von Me~geraten bescMftigt? 3. Werden ше Erzeugnisse 
diesmal zu den ilblichen oder zu den SonderbedingW1gen angeboten? 4. 
Wie versteht sich der Preis? 5. Schie~t der Preis die Verpackung ein? 6. 
Wie wird der Preis fйr 
die VerpackW1g berechnet? 7. Wie lange gilt der Preis? 8. Wie erfolgt 
die Zahlung? 9. Wo sol1 das Akkreditiv еrбfihеt werden? 10. 1т Laufe 
welcher Zeit sol1 das Akkreditiv еrбfihеt werden? 11. Wann kann der 
К1Iufer mit der Verladmg der Mepgerate rechnen? 12. Warum mбсhtе 
die Firma Eberhart an der Ausste11ung in Moskau teilnehmen? 13. Wann 
findet die Ausste11W1g 
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statt? 14. 1st die Firma zur Ausste11ung schon eingeladen, oder muss die 
Teilnahme an der Ausste11tmg noch organisiert werden? 15. Zu welchem 
Zweck ist der Besuch beim eventuellen Кiiufer vorgesehen? 16. Genugt 
dem Verkaufer der Briefwechsel als Art der geschaftlichen Kontakte 
oder ist er an personlichen Kontakten interessiert? 

11. Ersetzen Sie die unterstrichenen Ausdrucke durch sinnverwaпdte aus 
demBriej 
1. Ihre Adresse haben wir in Ihrer Handelsvertretung bekommen. 2. 1т 
Laufe von 50 Jahren ste11en wir Me~gerate her. 3. Wirkonnen gro~ 
Mengen zu gUnstigen Preisen liefem. 4. Meistens werden die Gerate zu 
folgenden ВеdinglП1gеп verkauft. 5. Der Preis versteht sich аЬ Werk, 
ohne Verpackung. 6. Fiir Verpackung sollen Sie 0,5 % des Wщ-епрrеisеs 
zahlen. 7. Die Zahlungsart ist ein unwiderrufliches bestatigtes 
Akkreditiv. 8. Das Akkreditiv sol1 im Laufe уоп 30 Tagen nach 
Vertragsunterzeichntmg eroffnet werden. 9. Die Ware kann gleich nach 
Еrбffnung des Akkreditivs verladen werden. 10. Wir wollen der 
russischen Firma unsere Erzeugnisse vorstellen. 11. Man hat uns zur 
Teilnahme an der Ausstellung in Nawoi eingeladen. 12. Ein Besuch bei 
Ihrer Firma ist auch geplant. 13. Wir sind zu beliebiger Zeit bereit, 
\veitere Informationen und Unterlagen zu ubergeben. 

12. Antworten Sie: stimmt es oder nicht? Wie ist es im Briep 
1. Der Verkaufer hat die Adresse der Firma -Н!! aus der Zeitschrift 
erfahren. 2. Die Firma Eberhart besteht erst seit einigen Monaten. 3. Der 
Verkaufer ist in der Lage, gro~e Warenpartien anzubieten. 4. Die Preise 
der Firma sind ziem1ich hoch und fiir viele Кiiufer nicht annehmbar. 5. 
1т Brief sind keine Lieferbedingungen angegeben. 6. Der Preis versteht 
sich franko Grenze, einschlie~lich Verpackung. 7. Der Preis, welcher 
angegeben ist, gilt im Laиfe von drei Jahren. 8. Die Zahlung erfolgt per 
Inkasso. 9. Der Кiiиfer so11 das Akkreditiv bei der Вank im Laufe von 30 
Tagen nach Vertragsabscbluss~ еrбffnеп. 10. Die Firma beabsichtigt, an 
der Ausstellung in 
Moskau teilzunehmen, weil sie ihren eventuellen Kunden das 
Herste11ungsprogramm vorstellen М1l. 11. Die Firma hat schon eine 
Einladung zur Ausstellung erhalten. 12. Wahrend des Aufenthalts. in 
Taschkent sieht die Firma auch einen Besuch bei der Firma N vor. 13. 
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Es ist vorgesehen, wllhrend des Besuches die Bedingungen des 
Angebots zu diskutieren. 

13. Geben Sie den Inhalt des Вriefes wieder. 
Fohren Sie Gesprache aufgrund des Briefes zu den folgenden 
Situationen. 
1. Der Vertreter der Firrna Ebernart ruft bei der Firma Х!! an und 
vereinbart mit dem Мitarbeiter der Firma Х!! ein Gesprach, weil er das 
Angebot seiner Finna реrsбnliсh 11bergeben mбсhtе. Dabei informiert er 
kurz, wолnn es sich im Angebot handelt. 2. Der Vertreter der Firma 
wird bei der Firma Х!! empfangen. Er ubergibt das Angebot dem 
Vertreter der Firma К!! . Dabei informiert er uber ше Bedingungen, 
welche im Angebot angegeben sind. Die Partner yereinbaren einen 
Termin for weitere Gesprache, weil die Firma Х!! einige Zeit [иr die 
PIilfimg des Angebots Ьепбtigt. 3. Beim zweiten Gesprach gibt der 
Vertreter der Firma К!! ihre Antwort аш die Offerte. 
Text3. 
Brief 
Exportangebot (NШunasсhinеп) . 
Sehr geehrte Непеп! 
Wir danken Ihnen fOr Ihren Brief уот 10.09 und freuen uns, dass Sie 
sich fUr unsere Nahmaschinen interessieren. Als Drucksache senden wir 
Ihnen Prospektrnateria1 uber аllе Nahmaschinen, ше wir gegenwartig 
liefem. DieProspekte enthalten Beschreibungen уоп diesen 
Nahmaschinen. Die Preise sind in der beiliegenden Esportpreisliste 
enthalten. Sie verstehen sich franko deutsche Grenze, einschlie61ich. 
Preislinderungen behalten wir uns yor. Unsere Zahlungsbedingungen 
sind: bei Erstauftragen Еrбffuung eines unwiderruflichen Akkreditiys, 
auszahlbar bei der Dresdener Вank in МUnсЬen . 
Zur Zeit Ьenбtigеп wir fUr a11e unsere Nahmaschinen eine Lieferzeit уоп 
6-8 Wochen. 
Wir sind seit 1955 auf ше Herstellung уоп Nahrnaschinen spezialisiert. 
Unsere Maschinen werden im In - und Ausland wegen ihrer Qualitat 
und Zuverlassigkeit3 sehr gem gekauft. 
Wir hoffen, ba1d уоп Ihnen einen Probeauftrag zu erhalten. Er wird 
genau ededigt. 
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14. Antworten Sie. 
1. Warum sendet der Verkaufer das Angebot? Welche Ware wird 
angeboten? 
2. Welche Angaben enthalt das Prospektmaterial? 
3. Welche Punkte enthalt das Angebot? 
4. Wie verstehen sich die Preise? 
5. Wie erfolgt die Zahlung? 
6. 1т Laufe welcher Zeit konnen die Nabmaschinen geliefert werden? 
7. Wie lange schon ist die Firma auf Nah.maschinenfertigung 
spezialisiert? 
8. Warum werden die Maschinen von den Kunden gem gekau:ft? 

15. Sagen Sie kurz, worum es sich iтAngebot handelt? 
16. Spielen Sie ein Gesprach zu, jolgenden Sitиahon. 
Sie ЬаЬеп eine solche Offerte von einer Firrna erhalten und treffen sich 
mit dem Vertreter dieser Firrna zш Besprechung der Offerte. 

Text4. 
Brief 
Betrifft: Wollstoffe. 
Geehrte Непеп! 
Gestatten Sie uns, Ihnen unser Angebot uber Wollstoffe zu unterbreiten. 
Es handelt sich um Wollstoffe, das Stiick zu са 50т, Breite 145 ст. 
Muster dieser Stoffe in verschiedenen Farben senden wir Ihnen rnit 
gleicher Post ZU. Die Preise verstehen sich frei deutsche Grenze 
einscblieВlich Verpackung. Lieferzeit: 2-3 Monate. Zahlung: 1т Laufe 
von 1 О Tagen пасЬ Erhalt 
der Ware mit 3% Skonto, im Laufe von 30 Tagen rnit2% Rabatt oder im 
Laufe von 60 Tagen netto. 
In Erwartung Ihres Au:ftrages verbleiben wir rnit freundlichen Gtii6en . . 

17. Berichten Sie йЬе, das Angebot der Лrтa nachjolgenden Punkten. 
1. Art und Qualitat der Ware. 2. Lieferrnenge. 3. Preis. 4. 
Zahlungsbedingungen. 5. Lieferzeit. 

18. Sprechen Sie zu, jolgenden Situation. 
Sie ЬаЬen das Angebot der Firrna erhalten, mussen es aber ablehnen. 
Bei einem Gesprach rnit dem Vertreter der Firrna begrunden Sie die 
Ablehnung des Angebots. 

41 



19. Berichten Sie uЬег Angebote им antworten Sie аи! die Fragen. 
1. Zu welchen Bedingungen verkaufen oder kaufen Sie die Ware? 
2. Welche Рunktе des Angebots werden beim Briefwechsel vereinbart? 
3. In welchen Fш.lеп werden Angebote von Ihnеп angenommen oder 
abgelehnt? 
4. НаЬеп Sie viele Kunden? Wie kann eine groJ3e Zahl der Kunden 
Ihrer Firma erklart werden? 

Dialog 1 
Am АusstеllШ1gsstand der Firma N in Taschkent. 
Beteiligte Personen: 
Saidow - stellvertretender Direktor einer usbekischen Firma. 
Bauer, Нartmanп - Мitarbeiter der Vеrtrеt\П1g einer BRD - Firma in 
Taschkent. 
Bauer: Неп Saidow, darf ich Sie bekannt тасЬеп : 

Неп Нartmann - Неп Saidow 
Нartmann : Wir kennen uns bereits. 
Saidow: ja., jetzt erinnere ich mich auch. Wir ЬаЬеп einander auf der 
Leipziger Messe kennengelemt, nicht wahr? Als der Vertrag uber 
N4hmaschinen Ш1tеrzеiсhnet wurde. 
Нartmann : ЕЬеп. 
Bauer: Неп Saidow, wi~ тосЫеп Sie einen Augenblick sprechen. Wir 
werden Sie nicht lange aufhalten. 
Saidow: Aber bitte. Ich ЬаЬе genug Zeit. 
Нartmann: Wir beabsichtigen, Ihnеп Ш1sеr Angebot uber 
Prazisionsgerate zu Ш1tеrЬrеitеп . 
Saidow: Ein Richtangebot also? 
Нartinann : ja., Ш1d dieses Angebot ist schon vorbereitet. Wir mochten es 
Ihnen ubergeben. 
Saidow: 1st gut. Ich werde das Angebot an unseren КШ1dеп weiterleiten. 
1т Moment aber kann ich nichts Bestimmtes sagen, weil diese Gerate 
auf unserem Binnenmarkt noch nicht bekannt sind. 
Bauer: ja., das ist unsere Neuheit. Aber wir sind der МеiПШ1g, dass die 
Gerate Ihren КШ1dеп zusagen werden, weil sie dem Weltniveau 
entsprechen. Au6erdem sind Liefer - und Zahlungsbedingungen sehr 
gUnstig. 
Saidow: Selbstverstandlich wird die OfIerte aufmerksam geprUft. 
Bauer: ja., wir bitten Sie, das Angebot zu pIiifen Ш1d uns so bald wie 
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moglich uber das Ergebnis zu infопniеrеп. 

20. Antworten Sie. 
1. Treffen sich Saidow und Hartman zum ersten Mal oder kennen sie 
sich schon? 2. Erkennen die Нелen einander sofort? 3. Warum kennen 
sie einander? 4. So11 das Gesprach lange dauern? 5. Worum geht es beim 
Gesprach? 6. Was fiir еin Angebot beabsichtigt Фе BRD - Firma zu 
unterbreiten? 7. Warum kann Petrow zum Angebot nichts Bestimmtes 
sagen? 8. Welcher Meinung ist die BRD - Firma von den Gerli.tenund 
warum? 9. Wie sind die Liefer-und Zahlungsbedingungen? 10. Warum 
braucht Saidow etwas Zeit fиr die Vorbereitung einer Antwort auf Фе 
Offerte? 11 . Woruber bittet Фе BRD - Finna sie zu infопniеren? 12. 
Wie lange kann sie, Ihrer Meinung nach, auf die Antwort warten und 
warum? 

21 . Ersetzen Sie die unterstrichenen WOrter durch die sinnverwandten 
aus dem Dialog. 
1. Darfich Ihnen vorste11en? 2. Wir kennen Ш1S schon. 3. Jetzt wei6 ich 
аисЬ. 4. Wir ЬаЬеп unsere Bekanntschaft auf der Leipziger Messe 
gemacht. 5. Wir m6chten mit Ihnen einige Мinuten sprechen. 6. Unser 
Gesprach dauert nicht lange. 7. Wir mOchten Ihnen unser Angebot uber 
Prazisionsgerate тасЬеп. 8. Ich werde das Angebot unseren Kunden 
weitersenden. 9. Jetzt kann ich nichts Genaues sagen. 10. Die Gerli.te 
sind auf dem Markt des Landes noch nicht bekannt. 11. Das ist unsere 
Neuentwicklung. 12. Wir meinen, dass Фе Gerate Ihren Kunden gefallen 
werden. 13. Die Gerate sind пасЬ internationalen Nonnen hergestellt. 
14. Natиrlich wird Фе Offerte ausfiihrlich besprochen. 15. Wir bitten 
Sie, die Offerte zu рrйfen und uns uber das Resultat zu iпfопniеren . 

22. Stimmt es oder nicht? Wie ist es im Dia/og? 
1. Saidow und Hartmann kennen einander schon lange. 2. Saidow 
erkennt Непn Hartmann sofort. 3. Die Нелеп haben sich bei einer 
intemationalen Ausstellung in Taschkent kennengelernt. 4. Das 
Gеsрпlсh so11, пасЬ den Wоrtеп von Непn Bauer, lange dauern. 5. Es 
geht um die Unterbreitung eines Angebots . und zwar eines 
Richtangebots. 6. Saidow ist bereit,eine Antwort auf das Angebot sofort 
zu geben. 7. Petrow ist sicher, dass das Angebot sеiпеп Kunden .zuSagt. 
8. Нел Bauer teilt mit, dass Фе Gerate dem Weltniveau entsprechen. 9. 
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Das Angebot wird geprUft wd die Firma wird so bald wie mйgliсh uber 
das Ergebnis informiert. 

23. Spielen Sie ein Gesprach aufgrund des DiaZoges zur folgenden 
Situation. 
Bauer ruft Saidow an und informiert ihn uber den Wunsch seiner Firma, 
ein Angebot zu unterbreiten. Dabei vereinbaren die Partner аисЬ den 
Termin 
fiir еinе Verhandlung. 

Dialo& 2. 
(Теlеfоп&еsрriiсh) 
Saidow: Hier Saidow. Guten Tag. 
Hartmann: Hier Нartmann. Guten Tag. Неп Saidow, ich mйсhtе Sie an 
unser Angebot erinnern. Was kйnnеп Sie zu unserem Angebot sagen? Es 
ist sicher schon geprUft. 
Saidow: ja. Ich muss um Entschuldigung bitten. Wir haben die Antwort 
ein wenig verzёge", weil wir erst gestern den Bescheid von unseren 
Kunden bekommen haben. 
Нartmann: So. 1st unser Angebot akzeptiert oder abgelehnt? 
Saidow: Die Kwden ЬаЬen das Angebot akzeptiert. Ich meine die 
technische Seite. Die kaufmannischen Bedingungen mиssen aber nicht 
uberprUft werden. 
Hartmann: Es ist Ihr gutes Recht. Aber ich kann Ihnen im Voraus sagen, 
dass unsere Preise den Weltrnarktpreisen entsprechen. Wann kйnnеп wir 
also mit der endgйltigen Antwort rechnen? 
Saidow: Ich glaube, in ein рам Tagen ist schon alles erledigt. 

24. Antworten Sie. 
1. War das Angebot zum Moment des Telefongesprachs gepriift oder 
nicht? 2. Warum konnte die Firma ihren Handelspartner uber das 
Ergebnis der Prйfwg frйher nicht informieren? 3. Wurde das Angebot 
akzeptiert oder abgelehnt? 4. Warum kann Saidow im Moment keinen 
endgйltigen Bescheid zur Offerte geben? 5. Warum ist Нartшann 
trotzdem sicher, dass das Angebot angenommen wird? 6. Wann kann die 
BRD - Firma mit dem endgйltigen Bescheid rechnen? 

25. Suchen Sie 'т Dialog: 
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а) die Siitze mit dem Vorgangs - und Resultativpassiv und iibersetzen 
Sie sie; 
Ь) die Nebensatze und geben Sie den Inhalt dieser Satze in einfachen 
Satzen wieder. 

26. Erganzen Sie mи den Repliken aus dem Dialog. 
1. Hartmann erinnert Saidow an das Angebot: .,. 
2. Petrow entschuldigt sich fiir ше Vеrzбgеrung der Antwort: .. . 
3. Er informiert uber die Meinung der КШ1dеп: ... 
4. Hartmann ist sicher, dass die Preise den Kunden zusagen werden~ '" 
5. Hartmann тбсhtе wissen, wann er den endgiiltigen Bescheid . 
bekommen kann: .. . 
6. Saidow meint, dass die Angelegenheit bald geregelt sein wird: '" 

27. Spielen Sie den Dialog 2. 
28 . Spielen Sie ein Gesprach aufgrund des Dialoges zиг folgenden 
Situation: 
Petrow ruft selbst in der Vertretung der BRD - Firma an. Er ist 
beauftragt, uber ше Meinung der КШ1den zu informieren und einen 
Тепnin 
fiir die Besprechung der kommerziel1en Fragen zu vereinbaren. 

Dialog 3. 
Telefongesprlch . 
Hartmann: Hartmann am Apparat. 
Saidow: Guten Tag, Неп Нartmann. Нier Saidow, stellvertretender 
Direktor der usbekischen Firma N. 
Hartmann: Guten Tag, Неп Petrow. Was gibt es Neues? Was kбnnеп 
Sie zu unserem Angebot sagen? 
Saidow: Wir haben Ihre kaufinannischen ВediпgШ1gеп iiberpIiift. Ich 
bin beauftragt, Ihnen zu sagen, dass die Bedingungen im gro6en und 
ganzen annehmbar sind. Die ZahlШ1gsЬеdingungеп aber mussen 
prazisiert werden. 
Hartmann: 1т Angebot ist angegeben, dass ше Zahlung durch ein 
unwidепufliсhеs bestatigtes Akkreditiv erfolgt. Passt das nШеп nicht? 
Saidow: Nein, weil bei uns ше ZahlШ1g per Inkasso ublich ist. кann 
тan die Zahlungsart ttndem? 
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Нartmann: Ich glaube ja, wetШ Sie es W1bedingt wollen. Das lasst sich 
im Prinzip machen. Aber ich muss mich mit meiner LeitW1g in 
VеrЬindШ1g setzen. 

29. Antworten Sie. 
1. In welcher Angelegenheit ruft Petrow Неrrn Нartmann an? 
2. Welche Веdingшgen und warum mussen рrйzisiеrt werden? 
3. Welche ZahlungsЬedingшgеп stehen im Angebot der BRD - Firma? 
4. Warum sind fUr die russische Seite diese Веdiпgшgen nicht 
annehmbar? 
5. Warum k.ann Hartrnann die AndefW1g der ZahlW1gsart nicht sofort 
bestatigen? 

30. Gebrauchen Sie die eingek/ammerten Worter und berichten Sie: 
а) uber die kaufinannischen BedingW1gen, welche Неп Hartmann 
angeboten hat (anrufen, mitteilen, kaufmannisch, Веdiпgшg, 
uberpIiifen, annehmbar, Akkreditiv)~ 
Ь) uber die MeinW1g der russischen Firmen zu den angebotenen 
Вedingшgen (erfolgen, Inkasso, ZahlW1gsart, andern, ublich sein, bitten, 
sich in VеrbindШ1g setzen, warten, rechnen). 

31. Spie/en Sie ein Gespriich aufgrund der Dialoge 1-3 zur folgenden 
Sttuation. 
Неп Hartmann hat mit seiner LeitW1g uber die Anderung der 
Zah1ungsart gesprochen und trifft sich in dieser Angelegenheit mit НеПll 
Petrow. Es werden аНе kaufmanmschen Веdiпgшgеп nochmals 
pr!zisiert W1d die Annahme des Angebots durch die russische Firma 
bestatigt. 

Schrifdicbe Hausaufgaben. 

32. Bilden Sie Satzge.fiige mи Kausalsatzen. 
1. Wir gehen in die Ausstellung. Wir konnen dort die пеие Produktion 
kennenlernen. 2. АНе Eintrittskarten sind im Voraus ausverkauft. Viele 
wollen die Ausstellung besuchen. 3. Sie werden von der AusstellW1g 
nicht entti1uscht sein.Viele Рirшen zeigen dort ihre Neuigkeiten. 4. 
Viele Spezialisten fUhren VerhandlW1gen. Sie wollen mit den 
Produzenten Kontrakte abscbliefien. 5. 
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Vertreter аш vielen Landem besuchen die Ausstel1ung. Sie wollen neue 
Handelsbeziehungen ankniipfen. 

33 . Lesen Sie das Exportprogramm aus dem Text 3 und schreiben Sie 
eine Antwort darauf Besttitigen Sie dabei die Annahme des Angebots. 

34. Lesen Sie das Angebot aus dem Text 4 им schreiben Sie eine 
Antwort darauf Dabei wird das Angebot abgelehnt. 
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иkПоп5. 
ТЬета: Hamburg - DeutscЫands Tor zur Welt. 
Grammatik: Attributsatz; Relativpronomen; 
PronominaJadverbien (Wiederholung). 
GrtlllUlUltik 
Pronominaladverbien 

1. Ergtinzen Sie entsprechende Personalpronomen - oder 
Pronominaladverbien. 
Muster: Оа kommt Frau Berg. Wir warten (auf) ... auf sie 
Oder: Da kommt der Bus. Wir warten (auf) '" darauf. 
1. Wo finden die Vеrhandl1.Пlgеп statt? Welches Zimmer ist (ш 
... bestimmt? 2. Vergessen Sie diese Worte! Denken Sie nicht (an) ... ! 
3. Wir haben eine interessante Reise gemacht. Erinnem Sie sich 
manchmal (an) .. . ? 4. Ich habe meine alten FrеШldе nicht vergessen. 
Ich erinnere rnich sehr oft (an) .. .. 5. KoHegin N hat 2 Кinder. Oft 
erzahlt sie uns (uber) '" . 6. War Ihr Besuch im Betrieb interessant? 
Was kбnnеп Sie uns (uber) ... erzahlen? 7. Wir danken Ihnen fиr die 
Bucher und uberhaupt dafиr, dass Sie (an) ... gedacht haben. 8. Sie 
haben uns die Prospekte versprochen. Wir haben (mit) ... sehr 
gerechnet. 9. Wir тбсhtеп Ihnen diese Waren anbieten. Wir wissen, 
dass Ihre Kunden gro6en Bedarf{an) ... haben. 

2. Stellen Sie Fragen zи den unterstrichenen W6rtern. 
Muster: АНе freuen sich auf den Theaterbesuch. (Der Theaterbesuch 
heute abend). 
А: АНе freuen sich auf den Theaterbesuch. 
В: Woraufbitte? Worauffreuen sich alle? 
А: Auf den Theaterbesuch heute abend. 
1. Ich kann rnich nicht an die Hausnummer erinnem. (die Hausnummer 
der Apotheke). 2. Herr Neumann ist von der Reise begeistert. (Die Reise 
nach НamЬшg). 3. Wir sind uber das Schweigen der Firma еrstаШlt. 
(Das Schweigen uber unsere Anfrage). 4. Herr Neumann ist fiir diese 
Gerate zustiindig. (Die Gerate "Х"). 5. Wir rechnen mit einer Веstеll1.Пlg. 
(Bestellung 
dieser Maschinen). 6. Unseren Bedarf an Geren haben wir bereits 
gedeckt. (Die Gerate Тур С) . 7. Wir sind mit den Bedingungen nicht 
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einverstanden. (Die Bedingungen des Vertrages). 8. Wir wollen an der 
Diskussion teilnehmen. (die Diskussion morgen). 

3. Gebrauchen Sie die folgenden Verben in Dialogen. 
Muster: fragen nach 
А: Fragen Sie Неrm Lemke nach den Preislisten! 
В : Gut, ich ftage ihn danach. 
Sich interessieren fiir, danken fiir, denken an, zurUckkomrnen auf, 
teilnehmen an, sich beziehen auf, bitten um, helfen bei. 

Attributsatz. 
Beantwortet die Fragen: welcher (welches, welche), was fiir ein (was fiir 

. ? fi" ?) еше. , was ur. 
Bildet mit der Нilfe der Konjunktionen: der, die, das и реже welcher, 
welche, welches. 
Zum Beispiel: 
Das Haus, in дет ich wohne, ist vielstockig. 
Das Haus, wo ich wohne, ist vielstockig. 
Deklination der Relativpronomen. 
MnfPl. 
N der (welcher) das (welches) ше (welche) ше (welche) 
G dessen dessen deren deren 
D dem (welchem) dem (welchem) der (welcher) denen (welchen) 
Akk den (welchen) das (welches) die (welche) die (welche) 
Ubungen 
zu Attributsatzen 
4. Bilden Sie АttriЬutsШzе . 

4.1. Muster: das Gerat 
Wo ist das Gerat, das verkauft werden muss? 
das Radio, der Femseher, das Telefon, der Apparat. 
4.2. Muster: Die Verkaufsbedingungen, sie mussenheute diskutiert 
werden, sind fiir uns nicht sehr giinstig. 
die Verkaufsbedingungen, die heute diskutiert werden mussen, sind fiir 
uns nicht sehr gunstig. 
Der Vertrag, er muss heute abgescblossen werden, betragt 2000 Ешо. 2. 
Zwei Неиеп, sie miissen den Vertrag mit unserer Firma unterzeichnen, 
sind noch nicht angekommen. 3. Неи Schulz, er musste zur Messe nach 
Hamburg fahren, wurde plotzlich krank. 4. Die Fabrik, sie erzeugt 
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gerade solche Modelle, hatjetzt viele Auftrage. 5. Das Untemehmen, es 
hat uns ein sehr 
gfinstiges Angebot gemacht, ist gut bekannt. 6. Der Film, er wurde 
gestem gezeigt, ist gut. 7. Herr Berg, er hat zwei Кinder, arbeitet nicht 
mehr in diesem Betrieb. 8. Der Ingenieur, er hat tms durch die 
Werkha11en begleitet, ist ein guter Fachmann. 
4.3. Muster: Passen die Bedingtmgen ... Firmenvertretem, ... sich dafiir 
interessiert haben? Passen die Bedingtmgen den Firmenvertretem, die 
sich dafor interessiert ЬаЬen? 
1. Passen die Apparate ... Ko:ffer, ... diese Anfrage geschickt hat? 2. 
Кеппеп Sie ... Firma gut, ... Ihnеп dieses Angebot gemacht hat? 3. 
Brauchen Sie ... ВисЬ, ... auf dem Tisch liegt? 4. Gefallt Taschkent '" 
Geschaftspartnem, ... von Ihnеп jetzt empfangen werden? 5. Кеnnеп 
Sie ... Mann, ... gerade vorbeigeht? 6. НаЬеп Sie ... Herren angerufen, 
... auf Ihren Anruf wartet? 
7. Besuchen Sie ba1d ... Firmenvertreter, ... Sie eingeladen hat? 8. 
Кеnnеп Sie ... Неrщ ... Sie еЬеп angerufen hat? 

5. ОЬеn Sie zu zweit. 
5.1. Muster: А: UЪеrpriifеп Sie den Preis! (Den Preis ЬаЬеп Sie uns 
gestem genannt). 
В: Welchen Preis meinen Sie? 
А: UberprUfen Sie den Preis, den Sie uns gestem genannt haben. 
1. Brauchen Sie посЬ die Unterlagen? (Ich ЬаЬе Ihnеп die Unterlagen 
vor kurzem Ubergeben). 2. Passen Ihnen die Verkaufsbedingtmgen? 
(Gestem hat Ihnen Herr Berg die Bedingtmgen mitgeteilt). 3. Ich 
ЬтисЬе das Programm. (Wir ЬаЬеп es zusarnmen vorbereitet). 4. Hat 
Ihnеп теin Rat geholfen? (Ich ЬаЬе ihn Ihnen gestem empfoh1en). 5. Ich 
suche den Brief. (Die Firma N. hat tms den Brief geschickt). 6. Lesen 
Sie bitte die Anfrage. (Wir ЬаЬen die Anfrage von der Firma N. еЬеп 
erha1ten). 7. Ich brauche den Zeitungsbericht. (Wir ЬаЬеп ihn gestem 
zusammen gelesen). 8. Brauchen Sie посЬ фе Unterlagen? (Ich ЬаЬе 
Ihnеп die Unterlagen gestern Ubergeben). 
5.2. Muster: А: Wie heiВt das Untemehmen? (Ich muss dem 
Untemehmen diesen Brief weiterleiten). 
В: Welches Unternehmen bitte? 
А: Das Untemehmen, dem ich diesen Brief weiterleiten muss. 
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1. Wo ist der Firmenvertreter? (Ich so11 ihrn die Unterlagen ubergeben). 
2. Wie hei6t der Мann? (Ich muss ihm die Prospekte geben). 3. Wo ist 
der Fachmann? (Ich muss ihm diese Muster zeigen). 4. Wie hei.6t das 
Fraulein? (lch muss dem Fraulein diese Kata10ge ubergeben). 

6. Bilden Sie АttriЬutsШzе. 
Muster: Erzeugnisse Endlich bekommen wir Erzeugnisse, an denen 
unsere Kunden groBen Bedarf ЬаЬеп. 
Gerat" Warenpartie, Apparat, Maschine, Ware. 

7. Erganzen Sie Attributs Slitze, gebrauchen Sie die unten angegebenen 
WOrter. 
1. 1st das der Film, ... ? 2. 1st das die Oper, ... ? 3. Sind das die 
Unterlagen, .. . ? 4. 1st das das Foto, ... ? 5. 1st das der Kata1og, ... ? 6. 
1st das das Bild, ... ? 7. 1st das der Ko11ege, ... ? 8. 1st das die КоIIеgin, 
... ? 9. Sind das die Modelle, ... ? 

bestimmt sein fiir, interessiert sein an, sich wenden an, bitten uщ warten 
auf, sich еrinпеm an, sich interessieren fш, begeistert sein vоп, fragen 
пасЬ. 

8. Erlautern Sie die Bedeиtung der Worter nach dem Muster. 
Muster: Hafen / Flughafen 
А: Istjeder Hafen ein Flughafen? 
В: Nein. Еin Flughafen ist solcher Hafen, in dem Flugzeuge starten Шld 
landen. 
Landung / Zwischenlandung; Produktion / Exportproduktion; 
Messe/Вlumenmesse; АЫеil / Raucherabteil; Erzeugnis / 
Spitzenerzeugnis; Reise / Auslandsreise; Regierung / ВШldеsrеgiеrung; 
Rabatt / Mengenrabatt; 
Bedingungen / Verkaufsbedingungen; · Liste / Preisliste; Мann / 
Geschiiftsmann. 

Text. 
, Hamburg - Deutschlands Tor zur Welt 
Freie und Hansestadt Hamburgist .die~~~~gfйВte d~uts.ф~ 'stadt, . dеr 
wichtigste Seehafen Deut.scblandsun.d . .ihrgrOBter л,цВenhandеlsрlаtz. 
"Hamburgs Feld ist die Welt" - sagt manhier. Нier sind 1iber 3000 
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Firmen aus vielen Landem vertreten. (220 Firmen aus China 
einscblie6lich 
Hongkong, 130 аш Japan, 65 аш Taiwan). Traditionelle hafenbezogene 
Industrien sind Werften, Raffinieren und Veredelungsbetriebe [ш 
auslandische Rohstoffe. Durch konsequenten Strukturwandel hat sich 
die Hansestadt zu einer nordeuropaischen Dienstleistungsmetropole 
entwickelt. Es sind die zukunftsorientierten Branchen wie die zivile 
Luftfahrtindustrie, die Mikroelektronik und die 
Kommunikationswirtschaft, die das modeme Fundament fiir die Zukunft 
des Wirtschaftslebens bilden. Nach der GIiindung zur Zeit Кarls des 
Gro6en um 811 begann die Entwicklung Hamburgs zur Handelsstadt. 1т 
Jahre 1189 bekam es Zoll-und Wirtschaftsprivilegien. Als eines der 
ersten Мitglieder des Handelsbundes der "Hanse" war es deren 
wichtigster Umscblagplatz an der Nordsee. Das Reichskammergericht 
еrklШtе Hamburg 1618 zur Freien Reichsstadt. Seine Eigenstaatlichkeit 
hat Hamburg bis heute bewahrt. Кбnigе und Fiirsten haben Hamburg nie 
regiert. Das haben die Biirger selbst gещасht. Der Ншеп Hamburg ist 
einer der gr66ten der Welt. 1m ContainerumscЫag steht er nach 
Rotterdam aufPlatz zwei in Ешора. Mehr als 250000 Arbeitnehmer aus 
dem Umland kommen taglich in die Hansestadt. Hamburg ist 
Bankenzentrum [ш Norddeutscbland und еinе der grБВten 
Versicherungsstadte Deutscblands. "Kongress Centrum" gеhбrt zu den 
modemsten Шld beliebtesten ТagШlgsstаdten in Ешора. Ganz in der 
Nahe befinden sich die Messehallen, auf derem Territorium 
Fachausstel1ungen veranstaltet werden. 

9. Antworten Sie. 
1. Was stellt die Stadt Hamburg dar? 2. Welche Zahl der Firmen ist mer 
vertreten? 3. Welche Industriebranchen sind mer entwickelt? 4. 
Wodurch hat sich Hamburg zu einer nordeuropaischen 
Dienstleistungsmetropole entwickelt? 5. Was bildet das Fundament 
Hamburgs zukUnftigen Wirtschaftslebens? 6. Wann ist Hamburg 
entstanden? 7. Welche Privilegien hat er 1189 bekommen? 8. Мitglied 
wessen ВШldеs ist er geworden? 9. Welche Rolle spielte Hamburg Шltеr 
den Stadten an der Nordsee? 10. Zu welcher Stadt erklarte das 
Reichskamm.ergericht ше Stadt Hamburg 1618? 11 . Was hat Hamburg 
bis heute bewahrt? 12. Wer regierte Hamburg? 13 . Welchen Platz nimmt 
Hamburg im Containerumscblag in Ешора ein? 14. Wie viel 
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Arbeitnehmer kommen taglich пасЬ Hamburg? 15. Was fiir ein Zentrшn 
ist Hamburg? 16. Wie heillt die modemste Tagungsstiidte уоп Hamburg? 
17. Wo werden die FасhausstеllШ1gеп organisiert? 

10. Ersetzen Sie die unterstrichenen WtJrter durch die sinnverwandten 
aus dem Text. 
1. Die Нansestadt Hamburg steht an der zweiten Stelle der Gro6e пасЬ. 
2. Hamburg ist der bedeutendste Seehafen Deutschlands. 3. Hamburgs 
Umgebung ist die ganze Welt. 4. UЪer 3000 Firmen ЬаЬеп hier ihre 
Vertretungen. 5. Die Industrien, die mit dem Ншеп vеrЬШ1dеп sind, sind 
Werften, Raffinieren Ш1d VеrеdеlШ1gsЬеtriеЬе der ausHindischen 
Rohstoffe. 6. Durch die 5trukturandеrШ1gen entwickelte sich Нamburg 
zu einem nordeuropaischen Dienstleisttmgszentrum. 7. 1т XII. 
JahrhШ1dеrt erhielt Hamburg seine Zoll-und Wirtschaftsprivilegien. 8. 
Hamburg war der wichtigste UmsсЫаgрШlkt. 9. Озs 
Reichskammergericht nannte Hamburg Freie Reichsstadt. 10. Viele 
Arbeitnehmer kommen jeden Tag пасЬ Hamburg. 11. Ganz паЬ уот 
"Kongress Centrum" befinden sich die Messehallen. 12. Auf deт 
Gelйnde der Messehallen werden Fасhаusstеl1Ш1gen veranstaltet. 

11 . Stimmt es oder nicht? Wie ist es im Text? 

1. Hamburg ist die grol3te 5tadt in der Bundesrepublik Deutschland. 2. 
Hamburg ist еin Seehafen. 3. Hamburg benutzt fiir seine Industrie seine 
eigene Rohstoffe. 4. Hamburg ist jetzt еше nordeuropaische Metropole. 
5. Schon im IX. Jahrhundert begann Hamburgs Entwicklung zur 
Handelsstadt. 6. 1т Jahre 1618 wurde Hamburg Freie Reichsstadt. 7. Bis 
jetzt hat Hamburg 
seine Eigenstaat1ichkeit. 8. Hamburgs Biirger regierten ihre Stadt. 9. Die 
Stadt nutzt ihren eigenen Einwohner [ш Фе Arbeit in ihren Betrieben 
aus. 10. 1m "Kongress Сепtrшn" finden verschiedene Tagungen statt. 

12. Geben Sie den Iпhalt des Textes wieder. 

Dialog 1 
Saidow: Неп Gottlieb, wir ЬаЬеп Ihnеп еinе Anfrage gesendet, die 
den Еinkaпf уоп Computem ЬеПiт. 
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Gottlieb: Ja, wir haben Ihre Anfrage bekommen. Aber ich mochte einige 
Details klaren. An welcher Menge sind Sie interessiert? Davon blingen 
der Rabatt \Пld Transportkosten аЬ. 
Saidow: Wir mochten vorlAufig sieben Computer bestellen. 
Gottlieb: Bei solcher Menge konnen keine Preisnachlasse gewahrt 
werden. Den 4% Rabatt konnen Sie erst аЬ 1 О Stiick bekomrnen. 
Saidow: Ich mOChte noch Frachtkosten besprechen. Sind die 
Nebenkosten eingeschlossen? 
Gottlieb: Nebenkosten, ebenso wie Zolle oder Vеrpасk\Пlgs-und 
Transportkosten gehen zu Lasten des К\Пldеп . Sie werden berechnet und 
gesondert in Rесhn\Пlg gestellt. 
Saidow: Wir m\issen den Vertrag vorbereiten. ubermorgen konnen wir 
ihn \Пltеrzеichпеп. 
Gottlieb: · Abgemacht. Und heute mochte ·ich Ihnen unsere Stadt zeigen. 
Sie ist wirklich sehenswert. 

13. Antworten Sie. 
1. Was betriffi die Anfrage von Herm Saidow? 2. На! Herr Gottlieb 
seine Anfrage bekomrnen? 3. Was mосЫе Herr Gott1ieb klaren? 4. 
Wovon hiingen der Rabatt \Пld Transportkosten ОО? 5. We1che Menge 
von Computem mбchtе Herr Petrow bestellen? 6. In welchem Fal1 
konnen die Nachlasse gewahrt werden? 7. We1che Fragen mochte Herr 
Saidow посЬ besprechen? 8. Zu wessen Lasten gehen die Nebenkosten? 
9. Was soll Herr Saidow noch vorbereiten? 10. Wann kann der Vertrag 
unterzeichnet werden? 11 . Wasmochte Неп Gott1ieb seinem 
Geschaftspartner zeigen? 12. Warum mochte er das machen? 

14. Ersetzen Sie wo mog/ich das Aktiv durch das Passiv. 

· 15. Stimmt es oder nicht? Wie ist es im Dia/og? 
1. Herr Saidow hat ein Angebot geschickt. 2. Die Anfrage betriffi den 
Verkaufvon Computem. 3. Herr Gottlieb hat die Anfrage erhalten. 4. Er 
mochte viele Fragen klaren. 5. Herr Saidow mochte die Computer 
besichtigen. 6. Herr Gottlieb wollte den Rabatt fur den Verkauf von 
siebenComputem gewahren. 7. Herr Petrow mochte noch Frachtkosten 
diskutieren. К ' Вел S'aidoW" wollte wissen, оЬ ше Nebenkosten 
eingeschlossen werden. 9. Herr Gottlieb erklarte, dass die Nebenkosten 
zu Lasten des Kunden gehen. 10. Saidow beabsichtigte, den Vertrag 
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vorzubereiten. 11. Неп Gottlieb hatte den Wunsch, seine Stadt Herm 
Petrow zu zeigen. 

16. Spielen Sie den Dia/og. 
Dialog 2 
Gottlieb: Неп Saidow, ich mochte llшеп einige bedeutende Bauwerke 
уоп Hamburg zeigen. In erster Linie muss man die Spatbarocke 
Мichaeliskirche besichtigen, deren 132 Meter hoher Тurш das 
Wahrzeichen der Stadt ist. Die Hamburger пеnnеп diesen Тuлn liebevoll 
"MicheI". Dazu gеhбrt auch das aIte Rathaus, das in den Jahren 1886-
1897 gebaut wurde. 
Saidow: Ich mochte auch den Нafеп besichtigen. An welchem Fluss 
Iiegt er? 
Gottlieb: Der Hafen liegt an der EIbe. Die Panorama an der Alster und 
der Elbe ist besonders sсhбп . 
Saidow: Und was fiir Bauten sind dort? 
Gottlieb: Das sind die Speicher, die Ende des 19. Jahrhunderts errichtet 
waren. 
Saidow: Und welche Sehenswiirdigkeiten gibt es hier noch? 
Gottlieb: Sehenswert ist die Oper, die aIs erste standige Oper 
Deutscblands im Jahre 1678 gegrundet wurde. Georg Friedrich Нanдеl 
brachte in Hamburg seine erste Oper "Almira" auf die Вohnе. Еin 
beri.ilimter Sohn. Hamburgs ist der Komponist Johannes Brahms (1833-
1897); auch Felix Mendelssohn Berthold, der in Hamburg 1809 geboren 
wurde, ist eng mit der Elbestadt verbunden. 
Saidow: Und welche dramatische Тheater gibtes in Harnburg? 
Gottlieb: Hier gibt esdas Deutsche NationaItheater, dessen Grtindung 
zum Jahre 1767 gеhбrt. Dieses Тheater ist mit дет Narnen уоп Gotthold 
Ephraim Lessing, dem BegrUnder der Deutschen kIassischen Li!eratur, 
verbunden. Dieses Тheater ist auch durch seine Shakespeare -
Auffi.ihrungen beri.ilimt. 
Saidow: Wie viel Тheater gibt es in Harnburg? 
Gottlieb: Hier gibt es drei Staatstheater und rund 35 Privattheater. Das 
Тheater ТhaIia und das Schauspielhaus wurden zu den fiihrenden 
Тheatem im Lande. Sie werden ·oft zum Berliner Тheatertreffen 
eingeladen und mit dem Titel "Тheater des Jahres" ausgezeichD.et. 
Saidow: Und ich denke, dass die Beatles hier ihre Кarriere begonnen 
haben. 
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Gottlieb: Sie haben recht. Sie traten im Hamburger Viertel 8t. Pauli auf. 
8aidow: Vielen Dank fur Ihre interessante Erzah.lung. 

17. Antworten Sie. 
1. Was mбсhte Неп Gottlieb seinem Geschaftspartner in erster Linie 
zeigen? 2. In welchem Architerkturstil ist die Мichaeliskirche gebaut? З. 
Wie hoch ist der Тunn der Мichaeliskirche? 4. Was ist das Wahrzeichen 
von Hamburg? 5. Wie nennen die Einwohner von Hamburg den Тufпl 
der Michaeliskirche? 6. Wann wurde das Hamburger Rathaus gebaut? 7. 
An welchem Fluss liegt Hamburg? 8. Wann wurden die 8peicher im 
Hafen gebaut? 9. Wodurch ist die Hamburger Oper bekannt? 10. Welche 
Komponisten sind mit der Hamburger Oper verbunden? 11 . Wodurch ist 
das Deutsche Nationa1theater beriihmt? 12. Welche Тheater sind Ше 
fuhrenden Theater in der Bundesrepublik? 13. Wohin werden das 
Тheater Tha1ia und das Schauspielhaus eingeladen? 14. Womitwerden 
diese Theater ausgezeichnet? 15. Wo traten die Beatles auf? 

18. Ersetzen Sie die direkte Rede des Dialoges durch die indirekte Rede. 

19. Spielen Sie den Dialog. 

20. Erzahlen Sie, was Sie йЬеу Hamburg erjahren МЬе'n . 

Sthriftlithe Hausaufgaben. 
21 . Stellen Sie Fragen. 
1. мan muss immer mit den Menschen und rnit den Fakten rechnen. 2. 
Die Kollegen warten auf einen Anruf der Finna oder auf ihren Brief. 3. 
Неп N. erinnert sich oft an seine a1ten Freunde und an die Reise zu den 
FrеШldеп. 4. Er ist mit seinen neuen Kollegen und mit den 
ArbeitsЬеdingШIgеп zufrieden. 5. АНе sind mit ihm einverstanden-diese 
Gerate sind preiswert, Шld ше Kunden sind an diesen Geraten 
interessiert. 6. Er richtet sich nach uns und nach unseren Interessen. 

22. Вilden Sie Attributsдtze. 

Muster: Неп Stoff, er arbeitet im Werk N., ist Manager. Неп 8toff, der 
im Werk N. arbeitet, ist Manager. 
1. Der Vertreter der Finna, er kommt heute in unsere 8tadt, muss einen 
groBen Vertrag unterzeichnen. 2. Wir mбсhtеп auf das Angebot der 
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Firma, es wurde von uns leider abgelehnt, zиriickkommen. 3. Неп Berg, 
er besucht uns heute, ist ein ausgezeichneter Fachmann. 4. Wir mбсhten 
Sie zu den Verhandlungen, sie finden morgen statt, einladen. 5. Die 
Gerate, sie haben 
uns sehr gut gefa11en, sind leider zu teuer. 6. Untetha1tungsprogramm, es 
wurde von uns besprochen, ist wirklich sehr interessant. 7. Dieses 
Untemehmen, es befindet sich im Stadtzentrum, kenne ich schon einige 
Jahre. 

23. Erganzen Sie entsprechende Relativpronomen. 
1. Ich muss das Untemehmen besuchen, ... unsere Firma diese Ware 
liefert. 2. Dieses Werk, ... wir besucht haben, stellt solche Ware noch 
nicht. 3. Frau Keller, ... ich die Prospekte iibergeben habe, hat mir 
gedankt. 4. Leider miissen wir das Angebot, ... uns diese ОтЬН 
gemacht hat, ablehnen. 5. Der Неп, ... wir heute empfangen haben, ist 
von der Firma N. 6. Da kommt gerade das Fraulein, .. . ich das Protokoll 
ubergeben muss. 7. Die Bedingungen, .. . Sie angegeben haben, kбnnеп 
wir nicht annehmen. 8. Wir erwarten den Vertreter der Firma, ... W1r 
unsere neuen Erzeugnisse anbieten wollen. 

24. Erganzen Sie die Fragen durch Attributslttze, gebrauchen Sie dabei 
in den Attributsatzen die eingeklammerten Verben. 
Muster: 1st das der Неп, ... (sprechen rni!) 1st das der Неп, mit dem wir 
sprechen miissen? 
1. Sind das die Waren, ... (sich interessieren fШ)? 2. Sind das die 
Erzeugnisse, ... (interessiert sein an)? 3. 1st das der Zug, .. . (fahren 
шiО? 4. Sind das die Kata1oge, ... (warten aut)? 5. 1st das das Gebaude, 
... (stattfinden in)? 6. 1st das gerade das Thema, .. . (sich bescbli.ftigen 
mit)? 7. Sind das die Unterlagen, ... (bitten uш)? 8. 1st das das Gebiet, 
... (zustandig sein f11r)? 9. 1st das der Mann, .. . (sich bekannt machen 
mit)? 
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Lektion 6. 
ТЬета: Freizeit und Urlaub. 
Grammatik: Einscbrinkungssatze (ограннчительные 

придаточные предложения), das Verb "Iassen" Passiv 
(Wiederbolung). 

Gramnшtik 

Passiv (Wiederholung) 
1. Lesen Sie den Briej und suchen Sie das Prtidikat im Passiv им 
ersetzen Sie es, wo mog/ich, durch das Aktiv. 
Das Untemehmen Z. 
Betrifft: Ihre Anfrage wegen Prazisionsgerate. 
Sehr geehrte Herren! 
Wir nehmen Bezug auf Ihre Anfrage, die unserem Vertreter iibergeben 
wurde. Wir erlauben uns, nШеп die Prazisionsgerate, die уоп nШеп 
benotigt werden, anzubieten. Der Gesamtpreis fiir 15 Gerate betragt 
11 00 €. Der genannte Preis versteht sich einscblieВlich Verpackung. 
Unsere Angebotspreise gelten [ш die Zeit уоп 2 Monaten. Nach Ablauf 
dieses Termins kann der Preis gefordert werden. 
Lieferzeit. 
Die Gerate miissen nach юarung aller technischen und kaufmannischen 
Fragen im Laufe уоп vier Monaten geliefert werden. 
Zahlungsbedingungen. 
Die Zahlung erfolgt durch ein unwiderrufliches Akkreditiv, das bei der 
Вank im Laufe уоп vier Monaten еrбffnеt werden soll. Die ZaЫung 
erfolgt durch ein unwiderrufliches Akkreditiv, das bei der Bank im 
Laufe уоп vier Monaten eroffnet werden sol1. Wie Sie sehen, wurde das 
Angebot von uns ausfiihrlich ausgearbeitet: аНе technischen Daten, 
Preise, Lieferung, Zahlungsbedingungen werden angegeben. Dem Brief 
werden auch technische Zeichnungen der Gerate beigelegt. Jedoch 
mochten die Vertreter tПlsеrеr Firma zu personlichen Expertengesprache 
eingeladen werden - dabei werden alle technischen und zusatzlichen 
Bedingungen vereinbart. Als Теrmin fйr diese Besprechungen scЫagen 
wir den Januar vor. 
Wir hoffen, dass unser Angebot von nШеп angenommen wird, und 
mochten betonen, dass уоп uns nicht nur Gerate, sondem komplette 
Fabriken geliefert werden konnen. 
Мit freundlichen GIiiВen 
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FirmaN. 
Beilage: Zeichnungen 

2. Antworten Sie. 
1. Auf welche Anfrage nimmt die Firma N in diesem Brief Bezug? 2. 
Was wird von der Firma angeboten? 3. Welche Pиnkte werden im 
Angebot angegeben? 4. Wie ЬосЬ ist der Preis und in welchem Fall kann 
er gef6rdert werden? 5. Wann mOssen ше Gerate geliefert werden? 6. 
Wie erfolgt ше Zahlung? 7. Wie wurde das Angebot ausgearbeitet? 8. 
Was wurde dem Angebot beigelegt? 9. Warum тбchtеп die Vertreter 
der Firmen zu Expertengesprachen eingeladen werden? 10. Was mochte 
die Firma am Ende ihres Briefes betonen? 

3. Geben Sie den Inhalt des Briefes aus der Ubung J. 
Einschrankungssatze . 
(ограничительные придаточные предложения) 

Beantwortet die Fragen: inwieweit, inwiefem 
Мit der Konjunktionen: soweit, insofem, soviel 
Sie stehen vor dem, zwischen oder пасЬ dem Hauptsatz 
Zum Beispiel. 
А: Неи MUller, soviel ich infопniеrt Ьin, betragt der Liefertermin 2 
Monate. Inwiefem sind Sie dan1ber infопniеrt? 
В : lhre Information ist nicht genau. Der Liеfеrtепniп betragt, insofem 
ich weiВ, anderthalb 0 ,5) Monate. 

4. Erganzen Sie иnd benutzen Sie cklbei die unten angegebenen SШzе. 
1. Soweit ich weiВ, ... . 2 . ... , soweit ich im Bilde Ьin. 3 . ... , soviel тап 
es verstehen kann. 4 .... , soviel es uns bekannt ist, .. . . 6 .... , soviel 
unser Kunde iпfопniеrt ist. 7 . ... , soweit es moglich war. 1. Die 
Facbleute sind schon abgereist. 2. Die Ausstellung wird am Sonnabend 
erOffnet. 3. Die Offerte wird sorgfa1tig gepragt. 4. Der Stoff ist von 
hбсhstеr Qualitat. 5. Die Preise wurden nicht verandert. 6. Wir 
prazisieren diese Frage. 7. Unser Vertreter hat Ihr Werk besucht. 

5. Erganzen Sie tmd spielen Sie die Dialoge. 
1. А: Неи MUller, am Stand Ihrer Firma ЬаЬеп wir den Apparat N 
geseheri. ViеШ~iсht wissen· Sie, mitWeri:l wir tiber 'den Einkauf dieses 
Gerates ein Gesprach fiihren kбnnеп? ·· 

В : Soweit ich weiВ, ... . 
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2. А: Неи Schmidt, wir ЬаЬen посЬ Ende August unser Angebot 
geschickt, ЬаЬen aber bis heute keine Bestatigung bekommen. 
В : .. . , soweit ich irn Bilde bin, ... . 
3. А : Auf der НamЬшgеr Messe ЬаЬеп wir Ihre Exponate gesehen. 
Stel1en Sie dort Ihre Erzeugnisse regelmafiig aus? 
В: Soviel ich informiert Ьin, ... . 
4. А : Неи Berg, wir ЬаЬеп Ihre Firma um eine Bestellung gebeten, 
ЬаЬen aber bis jetztkeine endgUltige Antwort erhalten. 
В : ... , insofem es mбgliсh ist. 

6. Antworten Sie аи! die Fragen, benutzen Sie ооЬе; 
Einschrtinkungsstitze. 
1. Welche Stelle nimmt НamЬшg der Grб6е пасЬ ein? 2. Wie viel 
Firmen sind in НamЬшg vertreten? 3. Aus welchen Landem ЬаЬеп die 
Firmen шrе Vertretungen? 4. Welche Privilegien hat Hamburg im XII. 
JahrhШldеrt bekommen? 5. Wie nennt man das Angebot anders? 6. 
Welche Рunktе enthalt еin vol1standiges Angebot? 7. Was wird 
gеwбhnliсh dem Empfanger des Angebots gesandt? 8. Welchen 
Unterschied gibt es zwischen einem Angebot Шld еinет Werbebrief? 9. 
Кбnnen die Werbebriefe an mehrere Empfanger geschickt werden? 10. 
Was legen die Mitgliedsstaaten Шld die Kommission der Ешорaisсhеп 
Union dem Ешорaisсhеп Rat vor? 11. Was ist die Grundlage fйr den 
gemeinsamen Jahresbericht uber die Beschiiftigungslage in der 
Ешорaisсhеп Union? 12. Welche deutsche Stadt feiert alle drei Jahre ihr 
intemationales Вeethovenfest? 13. Was versteht man unter einer 
Anfrage? 14. Wozu sendet die Firma ihrem Geschiiftspartner eine 
Anfrage? 15 . Aufgrund welchen Materials werden die Anfragen 
geschickt? 

Das Verb "Lassen" 
7. Lesen Sie und bestiттen Sie die Bedeutung des Verbes " Zassen ". 
7 .1 . А: Неи Miiller, sehen Sie sich diese Rechnung an! Hier gibt es 
einen Fehler. 
В : Lassen Sie шiсЬ mal sehen! Ja, Sie ЬаЬеп recht. Da ist ein Fehler. 
А: кann der Fehler korrigiert werden? 
В : Naturlich, das lasst sich machen. Wir lassen Шlsеrе Techniker schon 
heute пеие ZеiсhnШlgen mасЬen. Ich bringe die Zeichnungen inз Bйro 
Шld lasse sie dort. 
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7.2. Ich lasse unseren Vertreter d.iе Unterlagen Ubergeben. (=Unser 
Vertreter so11 die Unterlagen Ubergeben). Lassen Sie mich das machen! 
(=Erlauben Sie, da61 ich das mache). 
Das lfu;st sich machen. (=Das kann тan тасЬen). Ich lasse die 
Unterlagen dort. (Die Unterlagen bleiben dort). 

Konjugation des Verbs lassen. 
Prasens Imperfekt 
Ich lasse Ich lie6 
Оu lasst Du lie6t 
Er lasst Er lie6 
Wir lassen Wir lie6en 
Ihr lasst Ihr lie6 
Sie lassen Sie lie6en 
die Unterlagen ubergeben 
die Unterlagen beim Chef 

Perfekt 
Ich ЬаЬе d.iе Unterlagen ubergeben lassen. Ich ЬаЬе ше Unterlagen beim 
Chef gelassen. 
Plusquamperfekt. 
Ich hatte die Unterlagen ubergeben lassen. Ich hatte d.iе Unterlagen beim 
Chef gelassen. 
Nach dem Verb lassen; vor Iпfшitiv die Partikel Zu wird nicht 
gebraucht. Zum Beispiel: Er lasst шiсЬ den Text lesen. 
Ubungen zum Verb Iassen. 
8. Antworten Sie 
8.1. Mиster: Bestellen Sie die Flugkarten selbst? - Nein, ich lasse 
unsere Sekretiirin bestellen. 
1. Besorgen Sie die Fahrkarten selbst? 2. Bereiten Sie den Vortrag selbst 
vor? 3. Prufen Sie d.iе kaufmannischen Bedingungen selbst? 4. Schicken 
Sie das Angebot selbst? 5. Ubersetzen Sie die Unterlagen selbst? 6. 
Prazisieren Sie Lieferbedingungen selbst? 7. Reparieren Sie den 
Femseher 
selbst? 8. Nahen Sie das К1eid selbst? 
8.2. Muster: Was lasst der Chef seine Sekretiirin machen?(die 
Unterlagen in sein Arbeitszimmer bringen). Er lasst sie die Unterlagen 
in sein Arbeitszimmer bringen. 
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1: Die Daten fiir die Warenmenge prazisieren; 2. Den K\ll1den iiber den 
Liefertermin informieren; 3. Die Кataloge dem K\ll1den iibergeben; 4. 
Die Zeit der Verhandl\ll1gen vereinbaren; 5. Dem Partner ein Schreiben 
senden; 6. Den Namen des K\ll1den notieren; 7. Den Vertreter des 
Untemehrnens anrufen. 
8.3. Muster: Liisst sich das Telefon reparieren? ~ ja, das Telefon kann 
repariert werden. 
1. Lassen sich die Gerate reparieren? 2. Liisst sich die Lampe 
reparieren? 3. Lasst sich dieser Apparat reparieren? 4. Lassen sich die 
Schuhe reparieren? 5. Liisst sich der Computer reparieren? 6. Liisst sich 
die Schreibmaschine reparieren? . 

9. ОЬеn Sie nach deтMuster. 
9.1. Muster: Мan kann diese Arbeit schnell erfiillen. ~ Die Arbeit liisst 
sich schnell erfilllen. 
1. Мan kann die МзsсЬinеп reparieren. 2. Мan kann das Теlех schwer 
verstehen. 3. Мan kann den Text leicht iibersetzen. 4. Мan kann die 
Erzeugnisse schwer kontrollieren. 5. Мan kann die Ubung korrigieren. 
6. Man kann den Vertrag unterzeichnen. 
9.2. Muster: Die МзsсЫпе fimktionierte nicht, ( das Werk) ~ 
Die МзsсЫпе funlctionierte nicht, deshalb lieBen wir sie im Werk. 
1. Der Koffem war zu schwer. (der Bahnhof). 2. Die Schreibmaschine 
war nicht in Ordn\ll1g (das ВШо). 3. Wir brauchen dieses Gerat nicht 
(das Institut), 4. Die Ausriistung sol1te repariert werden (die Werkhalle). 
5. Ich ЬаЬе zu viel Gepack. (zu Наше). 

10. Antworten Sie. 
Muster: Sie ЬаЬеп keinen Pass. (zu Наше) ~ Entschuldigen Sie bitte, 
ich ЬаЬе теinen Pass zu Наше gelassen. 
1. Sie .ЬаЬen kein WбrtеrЬuсh? (bei meinem Kollegen). 2. Sie ЬаЬеп 
keine Prospekte? (im Verhandlungszimmer). 3. Sie ЬаЬеп keine 
Zeitschrift? (auf теinет Schreibtisch). 4. Sie ЬаЬеп keine Unterlagen? 
(beim Chef). 
11 . ОЬen Sie zu zweit. 
Muster: das ВисЬ / in der Bibliothek liegenlassen. ~ 
A: 'Wohaben SieIhrBuch'gelassen? 
В : Vielleicht ЬаЬе ith ·es in·der Bibliothek liegen1assen. 
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1. Die Sachen / im Wartesaa1 liegen1assen. 2. Der Mantel I im Wagen 
hangenlassen. 3. Der Koffer / auf dem Bahnhof stehenlassen. 4. Das 
Schreiben / auf dem Tisch liegen1assen. 5. Der Vertrag / .im Вuro 
liegenlassen. 

Text 1. 
Freizeit und U rlaub 
Freie Zeit оhnе Verpf1ichttmgen der Erwerbsarbeit oder des Haushalts 
ist das Ergebnis einer langen wirtschaftlichen, gesellschaftlichen Ш1d 
politischen Entwicklung in Deutschland. Der Jahresurlaub fiir die 
Berufstatigen ist eine Errungenschaft des 20. JahrhШ1dеrts . Der jШu'liсhе 
Urlaub betriigt bis zu sechs Wochen. Ein Viertel der Deutschen 
verbringen ihren Urlaub im Inland. An Nord - und Ostsee rnit ihren 
Kiisten und Inseln wird das ausgeglichene Seeklirna 
geschatzt. Оет besucht werden ше Seenplatten in Holstein Ш1d 

Mecklenburg. Fйr Wanderer sind ше Мittelgebirge Ш1d ше Alpen sehr 
attra.k:tiv. Fast 100 Touristenstra6en abseits der gro6en Verkehrsadem 
wie ше "Deutsche Mйrchenstra6e", die Stra8e der Romantik" 
erschlieBen ше alten Kulturlandschaften. Die Unterkunft hat in den 
letzten Jahrzehnten einen hohen Standard епеiсht. Das Angebot reicht 
von der preiswerten Unterkun:ft auf dem Bauemhof bis zu 
intemationalen Spitzenbotels. Das Verkehrsnetz erleichtert die Reise 
durch Deutschland per 
Eisenbahn, Stra6e und zu Wasser. Nicht nur Wanderer kбnnеп auf gut 
markierten kurzen und langen Strecken spazieren. Auch per Fahпad 
lasst sich das Land auf vielen dazu angelegten Radwegen gut 
kennenlemen. Die Deutschen ziehen die Erholung im Ausland in 
Spanien, Italien und Оstепеiсh vor. Danach kommen Griechen1and, 
Frankreich, ше Niederlande und ше 
Schweiz. Die Deutsche Zentrale fйr Tourismus (DZТ) wirbt im Ausland 
fiir die touristischen Reisen nach Deutschland. Die 27 DZT -
Auslandsvertretungen und Vertriebsagenturen sind professionelle 
Partner der Tourismuswirtschaft. Sie unterbreiten Deutscblands 
Angebote in den Katalogen auslandischer Reiseveranstalter. Seit 1999 
ist ше DZT fiir das Inlandsmarketing 
verantwortlich. Die Aufgaben sind vielflUtig, weil sich ше deutschen 
Lander als attraktive Ziele fiir Land - und Kurzreisen in Ешора 
prasentieren. 
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12. Antworten Sie. 
1. Was bedeutet freie Zeit ohne Verpflichtungen der Erwerbsarbeit oder 
des Haushaltes? 2. Die Errungenschaft welchen lahrhunderts ist der 
Jahresurlaub fiir die Веrufstй-tigen? з. Wie lange dauert der Urlaub in 
Deutscbland? 4. Wie viel Deutsche verbringen ihren Urlaub im Inland? 
5. Was wird an Nord - und Ostsee gescblitzt? 6. Wie werden die 
Seenplatten in Holstein und Mecklenburg besucht? 7. Was ist fiir 
Wanderer sehr attraktiv? 8. Wo liegen gewohnlich die Touristenstra6en? 
9. In we1chem Zustand befindet sich die Unterkunft der Touristen? 10. 
Wie reich ist die Angebotswahl der Touristenunterkunft? 11 . Womit 
kann тап durch DeutscЫand reisen? 12. Wo konnen Фе Wanderer 
spazieren? 13. Wo kann тan per Fahrrad reisen? 14. Wo ziehen Фе 
Deutschen vor, ihren Udaub zu verbringen? 15. Welche Organisation 
veransta1tet die Erholung, ме heiВt sie? 16. Wofiir wirbt Фе Deutsche 
Zentrale fiir Tourismus? 17. Wie ist фе Tourismuswirtschaft in der 
Bundesrepublik entwickelt? 18. Welche Bedeutung haben Фе deutschen 
LSnder im Tourismus? 

13. Sagen Sie anders. Ersetzen Sie die unterstrichenen Worter. 
1. Freie Zeit ohne Verpflichtungen der Erwerbsarbeit oder des Haushalts 
ist die Folge der Evolution der Wirtschaft, Gesellschaft und Politik in 
Deutscbland. 2. Die Facbleute haben ihren Urlaub jedes Jahr. з . Fast 100 
Touristenwege erscblie6en Фе alten Kulturlandschaften. 4. Die 
Unterkunft hat in dел letzten Jahrzehnten ein hohes Niveau епеiсht . 5. 
Auch per Fahпаd kann тan das Land auf vielen Radwegen 
kennenlernen. 6. Seit 1999 ist Фе DZТ fiir das Inlandsmarketing 
zustSndig. 

Dialog 1. 
1т Hotel 
An der Rezeption. 
Неп Saidow kommt nach Berlin. Fiir ihn so11 ein Zimmer im Hotel N 
reserviert werden. 
Saidow: Guten Tag, mein Name ist Petrow. 1st fiir mich ein Zimmer 
reserviert? 
Angestellter: Ja, wir haben ein Zimmer64 Sie. Wie langebleiben Sie? 
Saidow: Eine Woche. Am 10. Reise ich аЬ. Was kostet das Zimmer? 
Angestellter: Einzelzimmer mit Вад - ... € 
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Saidow: so11 ich die Rechnung sofort bezahlen? 
Angestellter: Nein, vor der Abreise. 
Saidow: Soviel ich verstehe, ist das FIiihsmck lт Zimnlerpreis 
einbegriffen? 
Angestellter: Ja, mit FrUhsmck und Bedienung. Alles inklusive kostet 
150€. 
Saidow: Wo und wann wird gefriihsmckt? 
Angestellter: АЬ 8 bis 9.30 Uhr im Restaurant des Hotels. Da haben Sie 
iibrigens unsere Karte. Ich mochte Sie bitten, diesen Anтeldeschein 
auszufiillen. 
Saidow: Selbstverstandlich. 
Angestellter: Da ist Ihr Scbliissel. Wenn Sie fortтiissen, wird der 
Schliissel an der Rezeption abgegeben. НаЬеп Sie Gepack? 
Saidow: Ja., einen Koffer und eine Reisetasche. 
Angestellter: Sie kбnnеп Ihr Gepack hier in der Vorhalle stehenlassen. 
Мan bringt das Gepack auf Ihr Ziттer. 
Saidow: Danke, in welchem Stock liegt das Ziтmer? 
Angestellter: lm vierten Stock. Da links sind die Lifte. 

14. Antworten Sie. 
1. Wohin ist Неп Saidow gekoттen? 2. Lie6 er ftir sich ein Ziттer im 
voraus reservieren oder mietete er ein Ziттer ат Tag seiner Ankunft? 
3. 1st fiir ihn ein Einzelziттer oder еin Doppelziттer reserviert? 4. 
Wie lange beabsichtigt Неп Saidow im Hotel zu bIeiben? 5. Was kostet 
das Ziтmer? 6. Wann sol1 Неп Saidow фе Rechnung bezahlen? 7. So11 
das Friihsmck extra bezahlt werden? 8. Wo und wann wird 
gefriihsmckt? 9. WeIche Forтalitaten so11 Неп Saidow erledigen? 10. 
Wo sol1 тan den Scbliissel lassen, wenn тan fortgehen muss? 11. 
Welches Gepack hat Неп Saidow mit? 12. Was empfieblt der 
Angestellte in Bezug auf das Gepack? 13. In welchem Stock liegt das 
Zimmer? 14. Wo sind die Lifte? 

15. Erganzen Sie die Repliken aus dem Dialog. 
1. Неп Saidow interessiert sich, оЬ er ein Zimmer bekoттen kann: ... ; 
fiir den Preis des Ziттers: ... ; wann er ftir das Ziтmer zahlen 5011: ... ; 
wo sein Zimmer liegt: ... ; wo und wann gefriihstiickt wird: .... 
2. Der Angestel1te erklart dem Gast, was inden Ziтmerpreis 
eingescblossen ist: ... , wann ftir das Ziтmer gezahlt werden 5011: .. . , 
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welche FormaJitaten ein Gast erledigen so11: ... , was man mit dem 
ScblOssel machen so11: ... . 

16. Spie/en Sie den Dialog. 

17. Spielen Sie ein Gesprach zur folgenden Situation. 
Неп Mйller und sein Kollege kommen in ein Hotel, wo fur sie ein 
Doppelzimmer reserviert werden sollte. 

Dialog 2 
Saidow: Entschuldigen Sie, kбnnеп Sie mir einen Monteur schicken? 
Portier [portie:] : Ihre Zimmemurnmer bitte! 
Saidow: 34 
Portier: Ich lasse gleich den Monteur kommen. (FUnf Minuten spater. 
Der Monteur klopft) 
Saidow: Herein. 
Monteur: Der Неп hat kein Licht im Zimmer? 
Saidow: Nein. Nur im Badezimmer brennt еinе Lampe. 
Monteur: Ja, der Schalter ist nicht in Ordnung, aber das lasst sich 
reparieren. Und die SteWampe ist ganz kaputt, Sie brauchen еinе neue. 

19. Antworten Sie 
1. Мit wem telefoniert Неп Saidow aus seinem Hotelzimmer? 2. Warum 
bittet Неп Saidow einen Monteur aиf sein Zimmer zu schicken? 3. 
Wann liel3 man den Monteur kommen? 4. Welche Reparatur musste 
erledigt werden? 5. Liel3 sich ше Lampe reparieren? 

20. Wahlen Sie die Variante, die dem Inhalt des Dialoges 2 entspricht. 
1. 1т Zimmer ist kein Licht. Oder: 1т Zimmer ist keine Heizung. 2. Die 
Heizung ist kaputt. Oder: Die Steblampe ist kaputt. 3. Der Monteur lie13 
auf sich lange warten. Oder: Der Monteur kam nach fUnf Мinuten . 4. 
Die SteWampe lasst sich reparieren. Oder: Die Steblampe kann nicht 
repariert werden. 

21 . Spielen Sie den Dialog. 

22. Sprechen Sie zur folgeпden Situation. 
Неп Saidow kommt an ше Rezeption rnit der Bitte, den Telefonapparat 
in seinem Zimmer reparieren zu lassen. Der Apparat ist nicht in 
Ordnung. 
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Dialog 3 
Saidow: Неп Portier, ich muss morgen sehr :f.rUh aufstehen. Ich тбchtе 
mich wecken lassen. 
Portier: Gut. Das lasst sich machen. Wenn ich mich nicht iпе, haben Sie 
Zimmer34? 
Saidow: Jawobl. 
Portier: Um wie viel Uhr so11 тan Sie wecken? 
Saidow: Um funf Uhr. Ich habe noch eine Frage. Ich mochte теinе 
Hemden waschen \U1d Anzuge bugeln lassen. 
Portier: Solche Dienste werden bei \U1S geleistet. Lassen Sie die Sachen 
in Ihrem Zimmer auf dem Bett liegen. Die werden abgeholt. 
Saidow: Und wann kann es fertig sein? 
Portier: Heute Nachmittag. 

23 . Antworten Sie. 
1. Welche ВШе hatte Неп Saidow an den Portier? 2. Um wie viel uhr 
will Неп Saidow geweckt werden? 3. Welche Frage hat Неп Saidow 
noch? 4. Welche Dienste werden imHotel geleistet? 

24. Antworten Sie mи den RepZiken aus dem DiaZog. 
Was sagt der Gast dem Portier, was antwortet der Portier, wenn der Gast 
frUh aufstehen muss? 
Wenn der Gast seine Wasche (белье) waschen lassen mochte? Wenn der 
Gast seine Anzuge bugeln lassen mбсhtе? 

25. Spielen Sie den Dialog 3 

26. Erfйllen Sie die foZgeпden Aufgaben aufgruпd der Situation, 
gebrauchen Sie dabei Einschrankungsstitze. 
Sie wohnen in einem Hotel. 
I .Lassen Sie sich von einem Portier wn 4 uhr :f.rUh wecken. 2. Lassen 

Sie Ihren Anzug bugeln. 3. Lassen Sie fiir sich еin Taxi bestellen. 4. 
Lassen Sie sich Ihr Fruhsmck ins Zimmer bringen. 

Text2. 
Uber die Hotelordnung 
Heutzutage gibt es in der BRD viele gute Hotels, ше ihren Gasten 
erstklassigen Service und hohen Komfort bieten. Die Hotels garantieren 
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den Gasten Entspannung und angenehme Erholung nach langer Reise, 
anstrengender GescMftstatigkeit oder einer Stadtbesichtigung. Da den 
Gasten еin angenehmer Aufenthalt ermoglicht werden sol1, mussen ше 
Hotels еinе bestimmte Ordnung haben. Und ше Gaste werden gebeten, 
diese Hotelordnung zu berucksichtigen. 
In der Hotelordnung von ,,Astoria", einem Hotel in Leipzig, finden wir 
unter anderem folgendes: 
1. Das Мieten eines Hotelzimmers sieht еinе Anmeldung beim Empfang 
vor. Jedem Gast wird fйr das gemietete Zimmer ein Hotelausweis 
ausgeste11t. 
2. Gegen V orlage eines gU1tigen Hotelausweises bekommt der Hotelgast 
den entsprechenden Zimmerscblussel und kann mit verschiedenen 
Dienstleistungen fur Hotelgaste rechnen. 
3. Der Aufenthalt in den Hotelzimmeretagen und Hotelzimmem ist пш 
den gemeldeten Gasten gestattet. 

26.1. Antworten Sie. 
1. Was hofft das Hotelpersonal seinen Gasten nach langer Reise oder 
anstrengender Geschaftstatigkeit zu garantieren? 2. Warum mussen ше 
Hotels eine bestimmte Ordnung haben? 3. Worum werden die 
Hotelgaste gebeten? 4. Wo melden sich die Gaste am Anreisetag im 
Hotel an? 5. In welchen Fa11en sol1 der Hotelgast seinen Hotelausweis 
vorlegen? 6. АЬ wie viel uhr steht das Hotelzimmer dem Gast am 
Anreisetag zш Verfii11ung? 7. Um wie viel Uhr soll der Hotelgast sein 
Zimmer ат Abreisetag verlassen? 8. Wem ist der Aufenthalt in den 
Hotelzimmem gestattet? 

27. Erklaren Sie die folgenden Begriffe aus dem Text. 
Erstklassiger Service und hoher Komfort~ anstrengende 
Gescbliftstatigkeit~ Entspannung nach einer Reise oder Tatigkeit~ 

Hotelordnung~ Hotelausweis, Dienstleistungen im Hotel. 

28. Fйhгеn Sie ein Gesprach aufgrund des Textes zur folgenden 
Situation. 
Der Hotelgast interessiert sich fur ше Hotelordnung und wird vom 
Angestellten daruber informiert. 

30. Sprechen Sie zur folgenden Situation. 

68 



Sie berichten dem Vertreter einer Firma tiber das Hotel, wo er bei seiner 
Reise nach Taschkent untergebracht werden soll. 

Schriftliche Hausaufgaben. 
31. Ergiinzen Sie das Verb "lassen"/ 
1. Ich habe meine Tasche im Auto liegen ... . 2. Gestem ' " ich unsere 
Sekretarin ftir Sie eine Fahrkarte holen. 3. Wir ... die Gerate in der НаНе 
stehen. 4. Ich ... unseren Fernseher reparieren. 5. Der Chef ... mich den 
Artikel tibersetzen. 6. Wo haben Sie die Preisliste ... ? 7. Der Apparat 
... sich nicht reparieren. 

32. Antworten Sie. 
Muster: Wo kann ich теinе Schuhe putzen lassen? - Lassen Sie Ihre 
Schuhe bei einem Stiefelputzer putzen. 
1. Wo kann ich meinen Fotoapparat reparieren lassen? 2. Мбсhten Sie 
Ihre Schuhe reparieren lassen? 3. Wo soll ich meine Sachen 
liegenlassen? 4. Welcl1e Sachen mбchtеп Sie waschen lassen? 5. Wo sol1 
ich ше Prospekte liegenlassen? 6. Wo soll ich dieses Bild bl1ngen 
lassen? 
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иkПоп 7. 
Тhеша: Der Handel. 
Grammatik: Infinitivgruppe. "ош •.• zп". Infinitiv mit "zп" und 
оhnе ~" (Wiederholung). 
Infinitiv mit ~" und оhпе ~" (Wiederholung). 

1. Loschen Sie die Klamтern аи! 
1. Wir kбnnen Ihnen einen erfahrenen Fachmann ... (empfehlen). 2. Wir 
haben die Мбgliсhkеit, schon heute ins Lieferwerk ... (fahren). 3. Wir 
wUn.sсЬen Ihnen, den Urlaub interessant ... (verbringen). 4. Wir sind 
froh, Ihre Anfrage ... (bekommen). 5. Wir laden Sie ein, an dieser 
Messe ... (teilnehmen). 6. Sie brauchen nicht diese Unterlagen ... 
(unterzeichnen). Sie sind schon unterzeichnet. 7. Ich muss leider den 
Termin unserer Verhandlungen ... (absagen). 8. Wir kamen nach 
Dresden die Verhandlungen ... (fiihren). 9. Er beabsichtigt, morgen mit 
seinem Freund ... (sich treffen), 

2. Ergtinzen Sie. 
Geehrte Нелen! 
Wir bestatigen den Erhalt Ihres Briefes vom 2. September. Wir bitten 
Sie, uns fi.ir die Vеrzбgеrung der Antwort ... . Inzwischen ЬаЬеп wir 
unser Herstellerwerk beaиftragt, Ihre Anfrage fi.ir die пеиеп Geriite .... 
Das Werk ist bereit, solche Geriite ... . Unsere Vertreter kommen 
nachsten Monat nach Moskau an der intemationalen Ausstellung ... . 
Sie ЬаЬеп den Wunsch, mit Ihrer Firma unseren zukiinftigen Vertrag ... . 
Was die Geriite ModeH С ЬеtПш, so kбnnеп wir Ihnen diese Geriite 
leider nicht ... , weil solche Gerate von Шlsеrет HersteHerwerk nicht 
mehr gebaut werden. Wir empfehlen Ihnen daruщ sich mit den Firmen 
N Шld К in VеrЬindШlg .... 

3. Lesen Sie den Briej aus der OЪung 2 noch einmal und geben Sie den 
Inhalt des Briejes wieder. 

4. Fuhren Sie ein Gesprach aujgruпd des Briejes zur folgenden 
Situation. 
Der Vertreter der Firma teilt die Antwort seiner Firma auf die Anfrage 
des Юiufеrs mit. 
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Finale Infinitivgruppe. 
иm '" zu beantwortet die Fragen wozu? Zu welchem Zweck? In:finitiv 
steht am Ende der Infmitivgruppe mit dem Partikel "zu". Beispiel: Wir 
lemen eine 
Fremdsprache, ит Bucher im Original zu lesen oder im Ausland оhnе 
Dolmetscher sprechen zu kбnnеп, oder wn sich im Ausland gut 
zшесhtzufiпdеп. 

5. Aпtworten Sie. 
Muster: Wozu fahren Sie пасЬ Вауеm? (die Produktion des Werkes 
kennenlemen). ~ Wir fahren пасЬ Вауеm, wn die Produktion des 
Werkes kennenzulemen. 
Neue Methode diskutieren, Au6enhandelsbetrieb besuchen, den Preis 
vereinbaren, einen Protokoll unterzeichnen, пеие Erzeugnisse sehen, den 
Vertreter dieser Firma kennenlemen, sich mit der Arbeit dieser 
AusIiiStung bekannt тасЬеп . 

6. ВiZden Sie lnjinitivgruppen. 
Muster: Die Firma sendet ihrem Partner еinе Anfrage. (Die Moglichkeit 
der Lieferungen erfahren) ---+ Die Firma sendet ihrem Geschaftspartner 
еinе Anfrage, wn die Moglichkeit der Liеfелmgеп zu erfahren. 
1. Es werden Informationen gesammelt und studiert. (eineAnfrage 
senden). 2. Wir brauchen Zeit. (lhnen die Muster senden). 3. Wir bitten 
Sie um Кataloge und Prospekte. (die пбtigеп Waren wahlen) 4. Wir 
soHen die Qualitat der Erzeugnisse verbessem. (den Besteller 
interessieren). 5. Wir пеЬтеп an dieser Ausstellung teil (die Produktion 
besser kennenlemen). 6. 
Мan mUSs die Grammatik kennen (richtig schreiben). 

7. Antworten Sie. 
Muster: Wozu geht тап ins Haus der Dienstleistungen? (Неmdеп 
waschen). ---+ Мan geht dorthin, wn Hemden waschen zu lassen. 
Schuhe reparieren, Mantel reinigen, Handtaschen reparieren, К1еidеr 
bugeln. 

DerHandel. 
Der deutsche Напдеl hat einen Anteil уоп etwa zehn Prozent der 
Bruttowertschtitzung. Jeder achte Erwerbstatige ist · in Deutscblaпd im 
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Handel bescha.ftigt. Die meisten Untemehmen in Deutscbland sind 
Мitteluntemehmen . Rund die Ha1fte aller Handelsuntemehmen 
beschaftigt 
nicht mehr aIs zwei Personen. In neun von zehn Untemehmen sind 
weniger als zehn Beschaftigte tatig. Dazu gеhбrеп meist der Inhaber 
selbst und oft dessen Angеhбrigе. 
Der Gro6handel. 
Die Untemehmen des Gro6handels liefem Giiter von Herstellem oder 
intemationalen Markten an Wiederverk~ufer, Weiterverarbeite oder 
gewerbliche Verwender. Vor allem wird der Einzelhandel vom 
Gr06handel mit kurz - oder langlebigen Verbrauchsgiitem versorgt. 
Zum umsatzstarksten Bereich gеhбrt der Handel mit Rohstoffen, 
Halbwaren und Altmaterial. 
Der Einzelhandel. 
1т Einzelhandel vollzog sich in den letzten Jahrzehnten ein tiefer 
Strukturwandel. Es vеrgrб6еrtе sich die Zah1 der stadtnahen 
Einzelhandelsuntemehmen. Der Weti:bewerb ist dadurch посЬ intensiver 
geworden. Parallel geht eine Intemationalisierung. Immer mehr deutsche 
Einzelhmdler verstarken ihre Tatigkeit im Ausland. АисЬ auslaпdische 
Hmdler untemehmen ihre Handlungen. 1т Gegenzug kommen 
auslmdische Wettbewerber auf den deutschen Markt. 
Die Tendenz zum gOnstigen Gro6einkauf beeinflusste die Entwicklung 
der Selbstbedienungswarenhauser der Verbrauchermarkte vorteilhaft. 
Viele kleine Einzelhmdler (fante - Emma - Laden) sind aus dem 
Wettbewerb ausgeschieden. In den vergangenen Jahren aber konnten die 
mittеlstШldischеп Einzelhmdler die Konkurrenz der Gro6betriebe 
uberstehen: durch ein individuelles Angebot, Spezialisierung, facbliche 
l3eratungen individuelle Bedienung. Auch binden sich mittelstaпdische 
Untemehmen starker an Verbundgruppen, um bei Einkauf, Absatz und 
Marketing zu kooperieren. Die Bundesregierung unterstiitzt den 
mittеlstШldisсhеп Handel mit zah1reichen Fбrdеrprоgrarnmеп und 
Кrediten. Es wurde von den Betrieben das Intemet als пеие 

Нandеlsmбglichkеit entdeckt. Viele Untemehmen entwickelten eigene 
Online-Shops. 

8. Antworten Sie. 
1. Welchen Anteil hat der deutsche Handel in der Bruttowertschatzung? 
2. Welcher Anteil aller Еrwеrbsшtigen ist im Handel beschaftigt? 3. Was 
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stellen die meisten Untemehmen in Deutschland dar? 4.. Wie viel 
Personen arbeiten in den meisten Untemehmen in Deutscbland? 5. 
Wem liefem die Untemehmen des Gro6handels die Guter?· 6. Womit 
wird der Einzelhandel vom Gro6handel versorgt? 7. In welchem 
Handelsbereich gibt es den grб6tеп Umsatz. 8. Welcher Prozess vollzog 
sich im Einzelhandel? 9. Warum ist der Wettbewerb intensiver 
geworden? 10. Welche Beziehungen haben die deutschen Einzelhandler 
im Ausland? 11 . WеlchеНandl\П1gеп 
untemehmen die auslandischen Wettbewerber? 12. Was beeinflusst die 
Tendenz zum gOnstigen Gro6einkauf? 13. Konnten die kleinen 
Einzelhandler die Копkuпenz uberstehen? 14. Wodurch konnten die 
mittelstandischen Einzelhandler den Wettbewerb uberstehen? 15. Wozu 
binden sich 
mittelstandische Untemehmen an Verbundgruppen? 16. Wie unterstutzt 
die В\П1desrеgiеrung die mittelstandischen Untemehmen? 17. Welche 
neue Handelsmoglichkeit \\-1Jfde von den Betrieben entdeckt? 
9. Stimmt es oder nicht? Wie ist es im Text? 
1. Jeder achte Erwerbstittige ist in Deutscbland in der Industrie 
beschaftigt. 2. Der gro6te Teil der Untemehmen in Deutscbland sind 
МittеlШ1tеmеhmеп. 3. In der Halfte allеr ·НandеlSШ1tеmеhmеп arbeiten 
nicht mehr als zwei Personen. 4. In den meisten Untemehmen arbeiten 
gewohnlich der Inhaber selbst Ш1d seine AngehOrigen. 5. Die 
Untemehmen des Gro6handels liefem Guter nur von intemationalen 
Markten. 6. Der Einzelhandel wird vom Gro6handel nur mit kurzlebigen 
VerbrauchsgUtem versorgt. 7. Der Handel mit Rohstoff, Halbwaren und 
A1tmaterial gibt den 
grб6tеп Warenumsatz. 8. Der Einzelhandler in der BRD Ьа! sich in den 
letzten Jahrzehnten niсь! geandert. 9. Die Zahl der 
ЕinzеlhandеlSШ1tеmеhmеп vergro6erte sich besonders in der Nahe der 
Gro6stiidte. 10. Das beeinflusste den Wettbewerb gar nicht. 11 . Ше 
deutschen Einzelhandler entwickeln ihre Tatigkeit im Ausland. 12. Viele 
kleine Einzelhandler uberstanden den Wettbewerb. 13. Die 
mittelstandischen Einzelhandler uberstanden den Wettbewerb nicht. 14. 
Die Bundesregierung unterstutzt den mittelstitndischen Handel nicht. 15. 
Die ВеtПеЬе suchen keine neuen Wege zur Епtwiсkl\П1g des Handels. 
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10. Bilden Sie SШzе mitfolgenden Wortern. 
der Gro6handel, liefem, versorgen, der Einzelhandel der Inhaber, der 
Bereich, langlebig, Verbrauchsgиter, der Wettbewerb, gUnstig, Angebot, 
fachliche Beratung, der Absatz, \Ulterstiitzen, das F6rderprogramm .. 

11. Geben Sie den Inhalt des Textes wieder. 
Dialog 
Saidow: Herr Miiller, sind viele Menschen in der BRD im Handel 
beschliftigt? 
Miiller: Ich meine, jeder achte Erwerbstatige ist in Deutscbland im 
Handel beschliftigt. 
Saidow: Welche Betriebe bestehen im Handel? 
Miiller: Die meisten Betriebe im Handel sind mittelstandische Betriebe. 
Saidow: Wie viel Personen arbeiten dort gew6hnlich? 
Miiller: In den meisten Untemehmen sind weniger als zehn Beschliftigte 
tiitig. 
Saidow: An wen liefem die Untemehmen des Gro6handels die Waren? 
Miiller: Die Untemehmen des Gro6handels liefem die Waren an 
Wiederverkaufer, Weiterverarbeite oder gewerbliche Verwender. 
Saidow: Mit welchen Waren wird der Einzelhandel versorgt? 
Miiller: Der Einzelhandel wird mit kurz-\Uld langlebigen 
Verbrauchsgйtem versorgt. 
Saidow: Mit welchen Waren wird es gehande1t, um den gr6Bten Umsatz 
zu erzielen? 
Miiller: Um den gr6Bten Umsatz zu erzielen, handelt тan mit 
Rohstoffen, Halbwaren \Uld Altmateria1s. 
Saidow: Und ме steht es mit dem Wettbewerb? 
Miiller: Der Wettbewerb ist посЬ intensiver geworden. 
Saidow: Und welche Bezieh\Ulgen sind zwischen den Einzelhandlem im 
In - und Ausland? 
Miiller: Die beiden Seiten verstarken ihre Handelstatigkeit im Ausland. 
Saidow: Auf welche Weise gelang es den mittelstandischen 
Einzelhandlem, die Konkurrenzder GroBbetriebe zu iibererstehen? 
Miiller: Sie iiberstanden die Konkurrenz durch ein individuelles 
Angebot, Spezialisierung, facbliche Beratung und individuelle 
Bedien\Ulg. 
Saidow: Wie \Ulterstiitzt die B\Uldesregierung die mittelstandischen 
Handler? 
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MU11er: Um die mittelstandischen Einzelhandler zu unterstiitzen, 
entwickelt die Bundesregierung verschiedene Forderprogramme und 
vergibt Кredite. 
Saidow: Welche пеиеп Handelsarten wurden in der letzten Zeit 
entdeckt? 
MU1ler: Viele Untemehmen entwickelten ihre eigenen Online - Shops. 
12. Suchen Sie im DiaZog die Injinitivgruppen ит ... zu. 

13 . Stimmt es oder nicht? Wie ist es im DiaZog? 
1. Jeder achte Erwerbstatige ist in der Industrie beschaftigt. 2. Die 
meisten Betriebe in der BRD sind Mittelbetriebe. 3. In meisten 
Betrieben sind mehr als 10 Bescha.ftigte tatig. 4. Die Untemehmen des 
GroBhandels liefem die Waren an die Bauer. 5. Der Einzelhandel wird 
mit der AusrUstung versorgt. 6. Um den groBten Umsatz zu erzielen, 
handelt тап mit Obst. 7. In den letzten Jahren vergroBerte sich die Zahl 
der Einzeluntemehmen in den GroBstadten. 8. Die Handelsbeziehungen 
zwischen den Einzelhandlem im In - und Ausland verstarken sich. 9. 
Оеп 

mittelstandischen Einzelhandlem gelang es, die Коnkuпеnz ' zu 
uberstehen. 10. Die Bundesregierung tut vieles, ' um den 
mittelstandischen Einzelhandel zu unterstfitzen. 

14. Вilden Sie SШzе mitfolgenden Wдrtern. 
Bescha.ftigt sein, дзs Untemehmen, der Handel, das К1еiп - unд 
Mitteluntemehmen, der Inhaber, der Angehorige, der GroBhandel, der 
Einzelhandel, versorgen, sich vollziehen, der Wettbewerb, verstarken, 
die Tatigkeit, uberstehen, das Angebot, fachliche Beratung, die 
Regierung, untеrstШzеп . 

Schriftliche Hausaufgaben. 
15. Erganzen Sie Injinitivgruppen ит ... zu, gebrauchen Sie die 
untenangegebenen Wortgruppen. 
1. Die deutschen Untemehmen beteiligen sich an vielen intemationalen 
Messen, ... . 2. Ich habe Неrm MUller teIefoniert, ... . 3. Wir 
untemehmen eine Reise nach MUnchen, .. . . 4. Die deutschen Betriebe 
mussen enger kooperieren, .. , . 
1. die Sehenswиrdigkeiten der Stadt naher kennenlemen; 2. Пtrе Position 
auf dem Weltmarkt verstarken; 3. Оеп globalen·Wettbewerb uberstehen; 
4. Einen Termin [иr unser Treffen vereinbaren. 
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Lektion 8. 
ТЬеша: Anfra2e - Angebot - Auftrag. 
Grammatik: Finalsatz. 
Wortfolge (Wiederholung). 
Grammatik 
Wortfolge. 
1. Erganzen Sie die folgenden SШzе. 
1. Unsere Rufnummer hat sich geandert, desha1b ... (епеiсhеп). 2. Sie 
sind unser Gзst, und ... (ein1aden). 3. Es ist schon spat, aber ... 
(erledigen). 4. Мan kann bis zur Ausstellung rnit dem Bus fahren, oder 
... (gehen). 5. Es war nicht leicht, trotzdem ... (erfUllen). 6. Heute 
kбnnеп wir das nicht machen, au6erdem ... (empfeblen). 7. Wir haben 
wenig Zeit, darum ... (sich beeilen). 

2. 1. Erklaren Sie, wie Sie von Ihrem Haus zи, Univеrsitш fahren. 
Gebrauchen Sie dabei: dann, oder, dabei, zuerst, denn. 

Finalsatz. 
Der Finalsatz ist an еin persona1es Subjekt gebW1den. Er driickt eine 
Absicht, einen Zweck. ein Ziel aus. Beantwortet die Fragen wozu zu 
welchem Zweck? 
Die Konjunktion: ооmи Das Pradikat in solchen Satzen stehen 
gеwбhn1iсh im Prasens. Zum Beispiel: Er gibt mir das ВисЬ, damit ich 
es lese. 
Мan muss unterscheiden Finalsatzvom Subjektsatz. 
Die Konjunktion: dass, Zum Beispiel: Er bittet mich, dass ich ihm dieses 
Buch bringe. 
Er bittet mich kommen, daтit ich an der Konferenz teilnehme. 
Wenn das Subjekt des NS identisch mit dem logischen Subjekt des HS 
ist, gebraucht тап Infinitivgruppe иm ... zu. 
1) Er fahrt schon ат Abend, urn morgen an Ort und Stelle zu sein . • 2) Er fahrt ат Abend, damit er morgen an Ort und Stelle ist. 

Ubungen zum Finalsatz. 
3.1. UЪen Sie nach dem Muster. 
Muster: Wozu muss man schon heute abreisen? (Wir wollen unseren 
Kollegen уоm Bahnhof аЬЬоlen). Мan muss schon heute аЬrеisёп, damit 
wir unseren Kollegen уот Bahnhof abholen. 
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1. Wir wollen Ш1s auf weitere VеrhandlШ1gеп besser vorbereiten. 2. Wir 
wollen morgen unseren Partner епеiсhеп. 3. Wir wollen piinktlich zu 
Hause sein. 4. Wir wollen Zeit zum Besuch der АusstеllШ1g ЬаЬen. 5. 
Wir wollen Ш1sеrе Zeichnungen den Geschaftspartnern ilbergeben. 
3.2. Muster: Wiederholen Sie bitte noch einmal. Ich verstehe Sie nicht. 
Wiederholen Sie bitte noch einrnal, damit ich Sie besser verstehe. 
1. Wiederholen Sie bitte Ihre Frage. Ich ЬаЬе Sie scblecht gehort. 2. 
Sagen Sie mir bitte Ihre Rufnummer. Ich ЬаЬе Ihre Rufnummer nicht. 3. 
Informieren Sie uns ilber fure ВеdingШ1gеп. Wir macЬеп Ш1s damit 
bekannt. 4. Geben Sie mir bitte die Adresse Ihrer Firma. Ich kann Ihnen 
деп Brief nicht senden. 5. Sprechen Sie bitte lauter. Ich hore Sie nicht. 6. 
Lesen Sie nicht so schnell. Ich verstehe Sie nicht gut. 7. Nennen Sie bitte 
деп Namen fures Partners in Leipzig. Ich kenne ihn nicht. 

4. Erganzen Sie. 
4.1. 1. Lassen Sie filr uns еin Hotelzimmer reservieren, .... 2. Nehmen 
Sie diese Unterlagen, .... 3. Nehmen Sie еin таы, damit .... 4. Nehmen 
Sie an dieser Messe teil, .... 5. Geben Sie den Liеfеrtепnin an, .... 6., 
Senden Sie uns ein Schreiben, ... . 7. Zeigen Sie uns ein Muster, damit 

4.2. 1. Damit Sie unsere Stadt kennenIernen konnen, ... . 2. Damit wir 
diese Erzeugnisse ausstellen konnen, .... 3. Damit die Angelegenheit so 
Ьalд wie moglich erledigt wird, .. . . 4. Damit die Ware verladen werden 
kann, .... 5. Damit Sie daruber im Bilde sind, .... 6. Damit wir das 
nicht vergessen, ... . 7. Damit der Vertrag unterzeichnet wird, ... . 8. 
Damit Sie sich nicht verspaten, .... 

5. Lesen Sie den unten angegebenen Briefund setzen Sie "damit", oder 
"um ... zu" ein. 
Sehr geelme Непеп! 
Wir sind Hersteller von Рrazisiопsgеrшеп und mochten gerne mit 
Firmen aus Russland Kontakte аufnеhmеn, die Ведзrf an solchen 
Geraten haben. Ihnen einen Uberblick uber unser 
Fertigungsprogramm ... geben, legen wir einige Prospekte bei. Wir sind 
seit ilber 50 Jahren auf die Herstellung von Prazisionsgeraten 
spezialisiert. Wir bitten Sici, Ш1s usbekische Firmen zu nennen,die sich 
eventuell filr Ш1sеrе Erzeugnisse interessieren, ... wir uns дann direkt an 
diese Firmen ... wenden kOnnen. 
Mit frеШ1dliсhеп Grii6en. 
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Anlage: 
Prospekte. 

6. Antworten Sie аи! die Fragen. 
1. Wozu werden dem Brief Prospekte beigelegt? 2. W от macht die 
Firma mit ihren Herstellungsprogramm bekannt? 3. Wozu braucht der 
Absender die. Namen der Firmen, die sich fiir seine Erzeugnisse 
interessieren? 4. Wozu will sich der Verkaufer ап diese Firmen wenden? 

7. Geben Sie den InhaZt des Briefes wieder. 

8. Spielen Sie den Vertreter der Firma, der erkkirt, wozu seine Лгmа 
die Adressen der eventueZZen Kaufer benдtigt. 

9. Beantworten Sie ше folgenden Fragen. 
1. Wozu ]emen Sie die deutsche Sprache? 2. Wozu ]asst тап die Scho1er 
viellesen? 3. WozU muss man vie]e geschaftliche Kontakte aufnehmen? 
4. Wozu erzah1t man den Touristen vieluber Taschkent? 5. Wozu haben 
wir in vielen Landem unsere Haпdelsvertretungen? 6. Wozu lassen Sie 
den Vertrag in zwei Exemplaren schreiben? 7. Wozu kommen viele 
Geschaftsleute пасЬ Taschkent? 8. Wozu fiihrt ihr Vertreter ins Werk? 9. 
Wozu nimmt diese Firma an der intemationalen Messe teil? 10. Wozu 
lasst тan die Кinder Sport treiben? 

Text 1. 
Was ist ein Auftrag? 
Bin Auftrag, oder eine Bestellung, ist eine Anweistmg (ше Bitte) de8 
кaufers an den Vеrkйufеr, eine bestimmte Ware zu liefem. Die 
Bestellung kann auf Grund eines Angebots oder оhnе vorhergehendes 
Angebot erteilt werden. Wenn durch die Bestellung ein Angebot 
rechtzeitig und оhnе Anderungen unterbreitet wird, 80 kommt es zu 
einem Kaufvertrag. Eine Bestellung, die zu sрйt erfolgt oder den 
Bedingungen des Angebots nicht ganz entspricht, fuhrt пш dann zu 
einem Vertrag, wenn sie vom Lieferanten angenommen wird, sie kann 
aber auch von ihm abgelehnt werden. 

1.0. Antworten $ie aufdie Fragen zum Теп 1. 

1. Was versteht тап unter einem Auftrag? 2. Werden die Auftragenur 
auf Grund eines Angebots erteilt oder аисЬ оhnе vorhergehendes 
Angebot? 
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Тех. 2. 
Auftragsbestatigung 

Gewohn1ich sendet der Lieferant nach Eingang eines Auftrags dem 
Aиftraggeber еinе Auftragsbestatigung. Wenn der Кaufvertrag bereits 
durch den Auftrag gescblossen wurde, wird die Auftragsbesttitigung vor 
allen dazu gesandt, urn dem КШIdеп fiir seinen Auftrag zu danken. Um 
Missverstandnisse auszuscblieBen, werden die wichtigen Bedingungen, 
die im Auftrag stehen, in der Auftragsbestatigung meistens wiederholt. 
Ве! Bestellungen, die Vertragsangebote oder Gegenangebote des 
Кtiufers sind, kann es vorkommen, dass die bestellte Ware nicht 
lieferbar ist, oder dass der Lieferant die уот Besteller genannten 
Bedingungen nicht annehmen kann. In solchen Fallen kann der Lieferant 
die Bestellung ablehnen. Wenn moglich, wird er gleichzeitig ein 
Gegenangebot machen, d.h. er wird andere Waren als Ersatz anbieten 
oder seine Bedingungen vorscblagen. 

11. Antworten Sie аи! die Fragen. 
1. Sol1 der Eingang eines Auftrages ШIЬеdiпgt bestatigt werden? 2. 
Wozu wird meistens eine Auftragsbestatigung gesandt? 3. Was sol1 
solch eine Auftragsbestatigung enthalten? 4. In welchen FaJ.len kann 
eine Bestellung abgelehnt werden? 5. Werden im Untemehmen Auftrage 
unbedingt schriftlich besttitigt? Zu welchem Zweck wird das gemacht? 

12 . Geben Sie den Grundgedanken wieder. 

Text3. 
Probeauftrag 
Betr. 
Ihr Angebot. 
Sehr geehrte Herren! 
Wir danken Ihnen fiir Ihren Brief уот 2.09 und die zugesandten Muster 
und erteilen Ihnen folgenden Probeauftrag. Die Sendung soll so bald ме 
moglich per Luftpost geliefert werden. 
Bitte iibersenden Sie uns Ihre Pro-forma-Rechnung, dзmit wir unsere 
Вank beauftragen konnen, еin unwiderrufliches Akkreditiv zu Ihren 
G1.Пlstеп zu eroffnen. 
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Wir hoffen, dass wir mit Ihnen zu einer angenehmen 
Geschdftsverbindung kommen werden. Wenn Ihre erste Probelieferung 
unseren Kunden zusagt, kбnnеп Sie mit grБВеrеп Nachbestellwgen 
rechnen. 
Мit freundlichen GIii6en. 
AGN 

13. Sprechen Sie zu zweit zur jolgenden Situation: Sie erteilen dem 
Vertreter einer Firma einen Probeauftrag аu! die Ware Ihres 
Unternehmens 

14. Geben Sie den Inhalt des Вriejes wieder. 

ТеП4. 

Gegenangebot des Verkiufers 
Wir bestatigen den Empfang Ihres Schreibens wd danken Ihnen fiir 
Ihren Auftrag 1(2 125. Leider miissen wir Ihnen jedoch mitteilen, dass 
die Preise, die von Ihnen genannt sind, teilweise nicht mehr giiltig sind. 
Wie Sie vielleicht wissen, ist der Silberpreis in der letzten Zeit um mehr 
als 40% angestiegen, wd wir mиssen wsere Preise uberpIiifen. Bei 6 
Positionen Ihres Auftrages kбnnеп wir die Preise belassen (оставить 
прежними), bei den ubrigen Positionen ist es uns leider nicht moglich. 
Anbei finden Sie еinе Pro~forma-Rechnwg mit den heute giiltigen 
Preisen, \Пld wir bitten Sie, den Auftrag entsprechend zu bestii.tigen. 
Nach Eingang Ihrer Bestatigwg wird die Anfertigwg der Ware etwa 6 
Wochen dauem. 

15 . Geben Sie den Inhalt des Textes wieder. 

Text5. 
Brief 
FirmaN . 

.. Taschkent. 
Betrifft Ihre Anfrage vom 15.10.02. 
Sehr geehrte Herren! Wir danken Ihnen fUr Ihre Anfrage vom 15.10. wd 
bieten Ihnen die geWOnschten Gerate zu dem Preis . ~ .. € pro GerAt an. 
Der Preis versteht sich {оЬ Hamburg einscblieВlich seema6iger 
Verpackwg. Die Seefracht Hamburg - Amsterdam und die 
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Versicherungsspesen betragen ... €. Unsere ZahlШlgsЬedingШlgеп 
lauten: Еrоffiшпg eines Шlwidеrrufliсhеп Dokumentenakkreditivs zu 
unseren Gunsten. Die Lieferung kann innerhalb 
von 14 Tagen пасЬ Eingang der Akkreditivbestatigung erfolgen. Die 
gewunschten Prospekte haben wir heute als Postpaket an Sie 
abgeschickt, damit Sie sich moglichst schnell mit unseren пеиеп 
Produkten bekannt machen konnen. 
Wir freuen uns, dass Sie die Absatzmoglichkeiten fиr Ш1sеrе 

Erzeugnisse in Danemark gilnstig finden Ш1d hoffen Ihre ВеstеllШlg 
bald zu erhalten. 
Мit frеШ1dliсhеп GIi.iВen. 

FirmaX. 

17. Antworten Sie аu! die Fragen. 
1. Worauf bezieht sich die Firma Х. in ihrem Brief? 2. In welcher 
Angelegenheit wird der Brief geschrieben? З . Was fiir Waren werden 
angeboten? 4. Zu weichen Bedingungen werden die Gerate angeboten? 
5. Wie versteht sich der Preis? 6. Was ist im Preis eingeschlossen? 7. 
Was machen die Seefracht Ш1d die VеrsiсherШlgssреsen aus? 8. Wie soll 
die ZahlШ1g geleistet werden? 9. In welcher Frist kann die Lieferung 
erfolgen? 10. Wozu wurden an den КAufer Prospekte abgesandt? i 1. 
Sind die Prospekte dem Angebot beigelegt? 12. Was fiir еinе 
Information hat der Verkaufer iiber ше Absatzmoglichkeiten seiner 
Ware in Danemark? 

18. Sagen Sie es anders. 
1. Vielen Оank fiir Ihre Anfrage. 2. Wir bieten Ihnеп die benotigte 
Gerate an. 3. Der Preis schlieBt die seema6ige Verpackung еin . 4. Die 
Versicherungsspesen machen ... € aus. 5. Die Lieferung kann im Laufe 
von 14 Tagen nach Erhalt der AkkrеditivЬеstаtigШ1g erfolgen. 6. Die 
ge\vilnschten Prospekte ЬаЬеп wir an Sie heute abgesandt, damit Sie 
unsere Produktion kennenlernen konnen. 7. Wir sind froh, dass Sie die 
Absatzmoglichkeiten fиr Шlsеrе Erzeugnisse in Danemark gilnstig 
finden. 

19. Geben Sie den Iпhalt des Вriefes nach den jolgenden Punkten 
wieder. 
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1. Вezug des Verk4ufers 2. Art und Qualitat der Ware 3. Preis 4. 
Lieferbedingungen 5. Lieferzeit 6. Zahlungsbedingungen 7. 
Prospektmaterial 8. Absatzmoglichkeiten fur die Ware. 

20. Fuhren Sie ein Gesprach aufgrund des Briefes zur folgeпden 
Situation. 
Sie empfangen den Vertreter einer Firma, der beau:ftragt ist, Ihnen еin 
Angebot seiner Firma zu Ubergeben. Sie besprechen mit ihm ein 
Angebot und informieren ihn uber die Absatzmoglichkeiten fйr die 
Ware der Firma in Danemark. 

DiaJog 1 
MUnchen. Die Kunden des Taschkenter Betriebes N. aus der BRD haben 
wegen einer Zusatzmenge der eingekauften Ware angefragt. Sie 
benotigen die Ware dringend. Die BRD - Seite hat an den Betrieb еin 
Schreiben geschickt mit der Bitte, die Sache so schnell \\1е moglich zu 
erledigen. 
Saidow: Guten Tag, Неп MUl1er. Wir haben Ihr Schreiben erhalten, und 
ich Ьin zu Ihnеп gekommen, damit die Angelegenheit beschleunigt wird. 
Мй11еr: Wir sind Ihnen dafйr sehr dankbar. Die Angelegenheit ist 
wirklich dringend. Leider kann sich unser Abteilungsleiter mit Ihnen 
nicht treffen. Er musste dringend vепеisеп, aber er hat mich gebeten, 
diese Frage zu erledigen. 
Saidow: Soweit wir аш Ihrem Brief verstanden haben, handelt es sich 
um den Abscbluss eines пеиеп Vertrages. 
MUller: Sie теinеп den Abschluss eines Zusatzvertrages? 
Saidow: Gewiss. Zu welchen Bedingungen soll der Vertrag 
abgescblossen werden? Wollen Sie, dass der Vertrag zu den alten 
Bedingungen abgeschlossen wird? 
MUl1er: Ja, wir mochten Sie darum bitten. 
Saidow: Gut. Iп ein раас Tagen wird der Vertrag vorbereitet. 
MUl1er: Vielen Dank, Неп Saidow. 

21. Antworten Sie аи! die Fragen. 
1. Warum kam Неп Saidow dringend nach MUnchen? 2. Worum 
handelte es sich im Schreiben der BRD - Firma? 3. Warum 5011 die 
Erledigung der Angelegenheit Ье5сЫешrigt werden? 4. Warum niinmt 
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der Abteilungsleiter der BRD - Fiпnа am Gesprach nicht teil? 5. Was 
fiir ein 
Vertrag soI1 abgeschlossen werden? 6. Zu welchen Bedingungen soll er 
abgeschlossen werden? 7. Wie lange wird die Vorbereitungsarbeit 
dauern? 

22. Antworten Sie. Stimmt es oder nicht? 
1. Неп Mii11er ist nach Moskau gekommen, darnit der Abschluss eines 
Zusatzvertrages beschleunigt wird. 2. Неп Saidow wird vorn 
Abteilungsleiter der BRD - Fiпnа empfangen? 3. Von den 
Geschaftspartnem wird der Abschluss eines Zusatzvertrages besprochen. 
4. Der Zusatzvertrag soll zu ganz пеиen Bedingungen abgeschlossen 
werden. 

24. Erganzen Sie die Repliken aus dem Dialog. 
1. Saido\v erklart sein Ankоттеп in MUnchen: ... . 2. Mii11er erklart, 
warum sein Abteilungsleiter ап dem GesprAch nicht teilnehmen kann: .. . 
. 3. Saidow prazisiert den Inhalt des Briefes: .... 4. Saidow prazisiert ше 
Bedingungen des Zusatzvertrages: ... . 

25. Spielen Sie den Dialog. 

26. Antworten Sie аи! die Fragen. 
1. Wie steht es mit der Vorberei1ung des Zusatzvertrages? 2. Wozu hat 
Saido\" den Hauptvertrag zum Treffen mitgebracht? 3. Wie hat тап die 
Einzelpreise geandert? 4. Wie versteht sich der Preis? 5. Was macht der 
Gesamtpreis aus? 6. Wie wird die Zahlung geleistet? 7. Warum ist 
MOHer bereit, den Vertrag zu beliebiger Zeit zu unterzeichnen? 

27. Berichten Sie aufgrund des Dialoges йЬе, die Bedingungen des 
Zusatzvertrages. gebrauchen Sie dabei die folgenden W6rter. 
sich andern, sich verstehen, die Stauung, der Gesamtpreis, leisten, die 
Вапk, berucksichtigen, unterzeichnen. 

28. Fйhrеn Sie ein Gesprach aufgrund des Dialogs zu, folgenden 
Situation. 
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Saidow und Miiller vereinbaren die Bedingungen des Vertrages. Leider 
sagen dem Юtufеr die Zahlungsbedingungen nicht щ und sie sollen 
gешdеrt werden. 

Schriftliche Hausaufgaben. 

29. Bilden Sie aus zwei SШzеn einen ти Hilfe уоn "daтit ", "dass " oder 
"ит ... zu". 
1.Wir scmcken Ihnen einen Wagen zum HoteI. Sie werden morgen fIiih 
ins Werk fahren. 2. Wiederholen Sie bitte деп letzten Satz noch einmal. 
Wir konnten ihn nicht verstehen. 3. Viele Leute fahren im Sommer ans 
Meer. Sie wollen sich dort erholen. 4. Wir iibergeben Ihnеп alle 
Unterlagen. Sie kбппеп sie lesen. 5. Unsere Kunden bitten um 
foIgendes : ше Angelegenheit 
soI1 schon in der nachsten Woche erledigt werden. 6. Ich scblage 
folgendes vor: Sie werden an der Besprechung der technischen Fragen 
auch teilnehmen. 7. Nehmen Sie ein ТаЮ. Sie dUrfen nicht so spiit 
kommen. 

30. Schreiben Sie einen Au.ftrag аи! die Ware, fйr die Sie zustandig sind. 
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Lektion 9 
ТЬеша: Einkommen, Lebensstandard. 
Grammatik: Konstruktioo "ЬаЬеп", "sein" +zu+lnf"шitiv. 
Iпf"шitiv Passiv (Wiederholung). 
Grammatik 
lofinitiv Passiv (Wiederholung). 

1. Gebrauchen Sie das Passiv mit den ModaZverben. Sagen Sie, waS 
gemacht werden soll, wenn: 
Ein Brief iiber scblechte Qualitat der Ware eingetroffen ist? (den Brief 
an das Herstellerwerk ",'eiterleiten); 
eine neue Technologie gekauft ist? (FacWeute ausbilden); 
der Preis gestiegen ist? (einen neuen Preis angeben); 
тan neue Liefertennine vorgescblagen hat? (den пеиеп Lieferterrnin 
vereinbaren); 
etwas noch nicht klar ist? (ше Frage besprechen); 
eine Maschine nicht richtig funktioniert? (ше Instruktion beachten); 

2. Fragen Sie nach dem Muster. 
Muster: die Frage dringend erledigen кann ше Frage dringend erIedigt 
werden? 
Die Ware mit der Eisenbahn transportieren; еinе Garantiefrist fiir еin 
Jahr gewahren; те Anlage schon in einem Monat liefem; das Akkreditiv 
bei der Bank in Moskau егбffnеп; ше Prospekte dem Brief beilegen. 

3. Sagen Sie, welche Formalitaten erledigt werden sollen: 
bei der Ankunft in einem Hotel; bei der Grenzkontrolle und im Zollamt; 
vordem 
Abflug in einem Flughafen. 

Konstruktion "haben", "sein"+zu+Infinitiv. 
z.B: Wir haben diese Frage zu yereinbaren. 
Diese Frage ist zu vereinbaren. 
Мan kann mit den Verben sollen, mйssen oder kOnnеn ersetzen 
1. Der Kunde soll das Geld zahlen. 
2. Das Geld soll von dem Kunden gezahlt werden. 
1. Der Kunde hat das Geld zu zahlen. 
2. Das Geld ist von dem Kunden zu zahlen. 
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Was ЬаЬе ich zu zahlen? 
Das ist noch zu vereinbaren. 

4. Lesen Sie, beachten Sie die Form des Verbs beim Ausdruck der 
Notwendigkeit. 
Der Preis ist nicht zu andem. 
Die Zahlung ist per Inkasso zu leisten. 
Die InstaIlierung der Maschinen 1ibernimmt unsere Firma, aber f1ir die 
InstaIlierung hat Ihre Firma zu zahlen. 

5. Vergleichen Sie иnd ubersetzen Sie. 
а) 1. Der Юiufеr hat die Rechnung im Mai zu bezahlen. 
2. Der Lieferant hat die Ware in einer Partie zu verladen. 
3.Die Partner haben die Fragen ехпа zu vereinbaren. 
Ь) 1. Die Maschinen sind im 3.Quartal zu verladen. 
2. Das Akkreditiv ist im Laufe von 30 Tagen zu eroffnen. 
3. Dieses Problem ist noch zu besprechen. 
с) 1. Der Kiiufer hat das Angebot schriftlich zu bestatigen. 
2. Das Werk hat die Anlage noch einmal zu рrШеп. 
3. Die Firma hat die letzte Partie in einer Woche zu liefem. 
4. Sie ЬаЬеп die neuen Preise zu bestatigen. 
5. Der Lieferant hat иns die neuen KataIoge zu ubersenden. 
а) 1. Der Юiufеr so11 die Rechnung im Mai bezahlen. 
2. Der Liеfеrапt muss dieWare in einer Partie verladen. 
3. Die Partner mussen die Fragen extra vereinbaren. 
1. Die Maschinen so11en im 3. QuartaI verladen werden. ( ... soll тап ... 
verladen). 
2. Das Akkreditiv soll im Laufe von 30 Tagen eroffnet werden. ( ... muss 
тап ... eroffnen). 
3. Dieses Problem muss посЬ besprochen we .. den. (. .. muss тап ... 
besprechen). 
1. Das Angebot ist vom Юiufеr schriftlich zu bestatigen. 
2. Die Anlage ist vom Werk noch einmal zu pr1ifen. 
3. Die letzte Partie ist von der Firma in einer Woche zu liefem. 
4. Die neuen Preise sind von Ihnеп zu bestatigen. 
5. Die neuen KataIoge sind vom Liеfеrапten zu ubersenden. 
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6. Erganzen Sie "мЬеn" oder "sein". 
1. Bei der Zollabfertigtmg .. . folgende Forma1itaten zu erledigen. 2. 
Beim Verlassen des Hotels ... der Zirnmerschlиssel abzugeben. 3. Das 
Akkreditiv '" bei der Вank N. zu eroffnen. 4. Die Hotelgaste ... a11e 
Ptmkte der Hotelordntmg zu ben1cksichtigen. 5. llire Firma ... die 
technischen 
Unterlagen zur Verfiigtmg zu stellen. 6. Die Zolldeklaration ... 
tmbedingt auszufUllen. 7. Die Ware .. . in secmafiiger Verpackung zu 
verladen. 

7. Ersetzen Sie die Konstruktion "мЬеn oder sein"+zи+!njinitiv durch 
die Modalverben ти dem /njinitiv Aktiv oder Passiv. 
1. Die Maschine hat genau tmserer Zeichntmg zu entsprechen. 2. Unsere 
Rechntmgen sind innerha1b 60 Tage nach Rechntmgsd.atum zu bezahlen. 
3. Zahlungen fiir die Lieferungen sind laut den Zahlungsbedingungen zu 
leisten. 4. Die Lieferungen haben unsere Hersteller noch zu klaren. 5. 
Die Ware ist zu folgenden Terminen zu verladen. 6. Die Qua1itat der 
Ausrusttmgen hat dem Zertifikat zu entsprechen. 

8. Spielen Sie die jolgenden Dialoge. 
1. А Mussen Sie tmbedingt heute verreisen? 
В: Ja, leider ist es nicht zu iШdеm . 

А: Wann kбnnеп wir uns wiedersehen? 
В : Ich glaube am Dienstag. Am Montag habe ich viel zu ш . 
А Soll ich Sie mit dem Wagen zum Hotel bringen? 
В: Nein, danke. Ich muss in ше Stadtmitte, ich habe noch etwas zu 
erledigen. 
2. А Was haben wir heute noch zu besprechen? 
В: Ich glaube, wir haben a1le Fragen vereinbart. 
А: Was habe ich fur die Ware zu zahlen? 
В: Da Sie eine grof3e Menge kaufen, gewahren wir Ihnen einen 5% 
Rabatt. 

Text 1. 
Einkommen 
Die Deutschen haben in den vergangenen Jahrzehnten stetige 
Einkommenssteigertmgen erlebt. In den westdeutschen LiШdеm hat sich 
das verfugbare Еinkоmmеп der privaten Hausha1te уоп 188 Мilliarden 
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ОМ im Jahr 1960 auf 1669 Milliarden ОМ im Jahre 1991 еrhбht . 1т 
Jahre 1999 
betrug das Einkommen in Deutscbland 2448 Milliarden DM. АисЬ real 

also unter Berucksichtigung der Geldentwertung-hat das 
Familienbudget der Вшgеr erheblich zugenommen. Das Einkommen der 
Menschen ist dabei aus ganz unterschiedlichen Quellen zu bekommen. 
Оen wichtigsten Теi1 bildet das Arbeitnehmerentgelt, also Lбhnе' und 
Gehйlter einscblieВlich Sozialversicherungsbeitrage und Lohnsteuer. 
ОanеЬеп sind es Gewinnausschuttungen der Untemehmen, Einkiinfte 
aus Vеrmбgеп, бffentliсhе Leistungen wie Кindergeld, 

Arbeitslosenunterstiitzung oder Renten zu пеnnеп . Zieht тan уоп der 
Summe dieser Einkommen die бffепtlichеп Abgaben (Steuem und 
Sozialversicherungsbeitrage) sowie bestimmte geleistete Transfers (z. В. 
Ubertragungen ' auslandischer Arbeitnehmer in ihre Heimatlander) аЬ, 
ergibt sich als NеttоgrБВе das verfiigbare Einkommen der privaten 
Haushalte. Davon entfallen gut zwei Funftel auf Nеttоlбhnе und -
geh!1J.tert, gut ein Drittel auf Gewinnentnahmen und 
Nеttоvеrmбgепsеinkunftе sowie deutlich mehr als ein FUnftel auf 
Sozialleistungen. 

10. Antworten Sie аu! die Fragen. 
1. Wie ЬаЬen sich die Einkommen der Deutschen in den vergangenen 
Jahrzehnten verandert? 2. Welche Summe betrug das verfugbare 
Einkommen der privaten Haushalte im Jahre 1999? 3. Wie finden Sie 
das Familienbudget der Вшgеr real? 4. Woher stammt das Einkommen 
der Deutschen? 5. Was bildet den wichtigsten Teil des Einkommens? 6. 
Wie sind die ubrigen Einkommensquellen? 7. Wie entsteht das 
verfiigbare Einkommen der privaten Haushalte als NеttоgrБВе? 8. Was 
betragt zwei FUnftel des verfiigbaren Einkommens? 9. Was ist ein 
Drittel des verfiigbaren Nettoeinkommens? 10. Was stellt ein FUnftel des 
Nettoeinkommens dar? 
11. Stimmt es oder nicht? 
1. In den vergangenen Jahrzehnten hat sich das verfiigbare Einkommen 
der Веvбlkеrung in Oeutschland ganz gering verandert. 2. Real hat sich 
das Familienbudget еrhбht. 3. Die Menschen in Deutscbland haben nur 
еinе Quelle des Einkommens. 4. Die Sozialversicherungsbeitrtige 
werden nicht geleistet. 5. Die бffentlichen Leistungen scblieВen 
Кindergeld, Arbeitslosenunterstiltzung oder Renten ein. 6. Das 
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vetfugbare Nettoeinkommen der privaten Haushalte ergibt sich аш dem 
Abzug уоп Steuem und Sozialversicherungsbeitragen sowie bestimmten 
Transfers. 7. Nettolohne und - geha.ltert betragen die Ha.lfte des 
vetfugbaren Einkommens. 8. Auf Sozialleistungen entfallt ein DritteI 
des Einkommens. 

12. ВiZden Sie SШzе mи denfolgeпden Wortern: 
das Einkommen, der Haushalt, zunehmen, die Quelle, der Biirger, die 
Geldentwertung, privat, Arbeitnehmer, die Steuer, der Lohn, das Gehalt, 
das 
Vermogen, die Sozialversicherung, unterstiitzen, die Arbeitslosen. 

13. Geben Sie den Inhalt des Textes wieder. 

Text2. 
Lebensstandard 
1964 betrug das vetfiigbare Monatseinkommen eines Vier-Personen
Arbeitnehmer-Haushalts mit rnittlerem Einkommen in den 
Westdeutschen Landem 904 DM. Fiir den privaten Verbrauch wurden 
823 ОМ ausgegeben, davon zwei Drittel fiir Nahrung, Кleidung und 
Wohnung. 1т Jahre 1998 betrug dieses Einkommen 5862 DM. Fiir den 
privaten Verbrauch wurden 4393 DM ausgegeben. Oavon waren nur 
57% fiir Nahrung, Кleidung und Wohnung auszugeben. Dafiir sind die 
Ausgaben fur Freizeit, Auto, Bildung und Telekommunikation kraftig 
gestiegen. Vermogen und vetfiigbares Einkommen sind allerdings 
ungleichmiil3ig verteilt. Oie Durchschnittseinkommen der Selbstandigen 
stehen an der Spitze der Einkommenspyramide, ihnen folgen die 
Einkommen der Beamten, Angestellten und Pensionare. Der ЬоЬе 
Lebensstandard Deutschlands wird in sehr vielen Fa.llen durch 
"Doppeldiener" епеiсht und gesicl1ert. Oer iiberwiegende Teil der 
Erwerbstatigen lebt vollstandig oder пш zum gro6ten Teil von 
erarbeiteten Einkommen, wahrend пш eine kleine Minderheit den 
Lebensunterhalt von den Ertragen ihres Vermogens zu bestreiten hat. 

14. Antworten Sie сщf dje Fragen. ." 
1. Wie viel ' DM betrug das verfugbare Monatseinkommeneines Vier;. 
Personen-Arbeitnehmer-Haushalts in Westdeutschland im Jahre 1964? 
2. Wie viel Geld wurde fiir den privaten Verbrauch ausgegeben? 3. Wie 
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viel Geld wurde fiir Nalll1ll1g, КlеidШlg und Wohnung ausgegeben? 4. 
Wie veranderten sich diese Ausgaben iш Jahre 1998? 5. Wie wurden die 
Ausgaben fiir Freizeit, Auto, ВildШlg Шld ТеlеkОП1П1unikаtiоп? 6. Wie 
werden Vеrmбgen Шld 
verfiigbares ЕiпkОП1П1еп verteilt? 7. Wer hat die hбсhstеп ЕinkОП1П1еп? 
8. Wer steht am FuВe der ЕiпkОП1П1епsруrarnidе? 9. Уоп welchen 
ЕinkОП1П1еп lebt der uberwiegende Teil der Erwerbstatigen? 10. Wovon 
bestreitet die Minderheit der Веvбlkеrung ihren LеЬеnSШltеrhalt? 

15. Erganzen Sie dem Sinn nach. 
1. 1т Jahre 1964 betrug das verfugbare Мопаtsеinkоmшеп eines ... in 
den westdeutschen Landem 904 DM. 2. Fйr den privaten ... wurden 823 
DM ausgegeben. 3. Zwei Drittel уот Einkommen wurden fйr ... 
ausgegeben. 4. 1т Jahre 1998 sind die Ausgaben fiir Freizeit, Auto, 
Bildung Шld Теlеkоmшunikаtiоп .. . . 5. ... und ... sind aber 
Шlglеiсhrnа6ig vertei1t. 6. Die Durchschnittseinkommen der ... stehen 
an der Spitze der Einkommenspyrarnide. 7. Ihnen folgen die 
DurсhnittsеinkОП1П1еп der ... . 8. ... Deutschlands wird oft durch 
"Doppeldiener" erreicht. 9. Der grБВtе Teil der Werktatigen lebt zum 
grб6tеп Teil von ... . 10 .... kann ihren LеЬеnSШltеrhalt уоп den 
Ertragen ihres Vеrmбgеns bestreiten. 

16. Вilden Sie SШzе mit denfolgenden Wbrtern. 
DurсhsсhnittsеinkОП1П1еп, ausgeben, der private Verbrauch, die 
Ausgaben, verteilen, an der Spitze, sichem, die Minderheit, die 
Nahrung, betragen, steigen, das Vеrmбgеп, verteilen, der Selbstandige, 
der Beamte, der Lebensstandard, епеiсhеп, vollstandig. 
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Lektion 10 
Тheтa: Vertrag. 
Grammatik: Komparativ und Superlativ der Adverbien und 
Adjektive Deklination der Adjektive (Wiederholung). 
Grammatik 
Deklination der Adjektive 

1. Deklinieren Sie. 
Der gUnstige Vorschlag - ein gonstiger V orschlag; viele moderne 
Maschinen - аНе modernen Maschinen; der ЬоЬе Preis - ein hoher 
Preis; unser neuer Kollege - ein neuer Kollege; die sсhбпеп Waren -
einige sсhбпе Waren; die gute Qualitat - eine gute Qualitat. 

2. Gebrauchen Sie die Adjektive in richtiger Form. 
А: Haben Sie unsere Anfrage fiir das (neu) Gerat bekommen? 
В: Ja. Wir ЬаЬеп ein (fest) Angebot vorbereitet. Bei einem (mбgliсh) 
Auftrag kбnnеп wir die erste Рзrtiе schon Anfang (nachst) Monats 
liefern. 
А: Bei den (letzte) Verhandlungen wurde der Preis nicht vereinbart. 
В : Ich meine, dass wir heute aиf diese (schwierig) Frage zurUckkommen 
kбnnеп . 

А: Die Angelegenheit ist dringend. Wir тбсhtеп uns rnit Ihnen schon in 
der (nachst) Woche treffen. 
В: Sсhбп. Den Terrnin lassen wir Sie dшсh unseren (stЗndig) Vertreter 
wissen. 
А: Wir kбnnеп Ihren (ЬосЬ) Preis nicht akzeptieren. 
В : Sie miissen aber berucksichtigen, dass es sich um еin (пеи) ModeH 
handelt. 

3. Gebrauchen Sie die Adjektive in richtiger Form, geben Sie den Inhalt 
des Briefes wieder. 
Geehrte Herren! 
Wir пеЬтen Bezug auf Ihre Anfrage fiir unser (neu) Modell. Vom 
20.(vorig) Monats. Wir danken Ihnen dafiir und machen Dшen rnit dem 
(vodiegend) Schreiben ein (fest) Angebot. Unseren (technisch) 
Prospekten kбnnеп Sie entnehmen, dass Ш1Sеrе Maschine von (ЬосЬ) 
Qualitat ist. 
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Wir hoffen, dass al1e (апdеге) Parameter Пmеп passen. Sollten Sie eine 
(zusatzlich) Inforrnation brauchen, sind wir bereit, аНе (technisch) 
Fragen bei einem (eventuell) Treffen zu vereinbaren. 
Wir erwarten уоп Ihnen Bescheid iiber einen (passend) Treffterrnin. 

Komparativ der Adjektive und Adverbien. 
alt - der (ше, das) aIteste или am aItesten 
jung - der (die, das) jUngste или amjUngsten 
gr06 - der (ше, das) gro6te или am gro6ten 
Ausnahme: 
gut - besser - am besten 
viel- mehr - am meisten 
hoch - hoher - am hochsten 
gem -lieber - am liebsten 
nah - naher - am nachsten 
bald - eher - am ehesten 
Beim Vergleich der Eigenschaften oder Qualitat gebraucht тап so ... 
wie. 
Пример: Dieses Haus ist - so (или ebenso) hoch wie jenes. 
Beim Vergleich derverschiedenen Eigenschaften gebraucht man als . 
Пример: Dieses Haus ist gro6er als jenes. 
Ofter gebraucht тап auch viel, etwas, bedeuteпd. 

UЬunкеn. 
5. Вilden Sie den Koтparativ иnd den Superlativ. 
Кalt, bald, sсhбп, spat, intегеssапt, viel, nah, klein, hoch, gut, gem. 

6. ЙЬеn Sie nach deт Muster. 
а. Muster: das Gerat А, das Gerat В , das Gerat С / modem 
Das Gerat А ist modemer als das Gerat В , das Gerat С ist am 
modernsten. Die Vегhапdlungеп im vorigen Monat, ше Verhandlungen 
vor zwei Tagen, die heutigen Vегhапdlungеnlегfоlgrеiсh; ше Aufgabe in 
der Mathematik, die Aufgabe in der Physik, die Aufgabe iiI der 
Chernie/schwierig; das Wetter vorgestem, gestem, heute/warrn. 
Ь . Muster: Prospekte sendenlviel 
Ich bitte Sie, mehr Prospekte zu senden. 
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zu den Verhandlungenlfriih kommen; die Unterlagen Шltеrzеiсhnen/ 
schneH, unseren Vertreter anrufenlspat; die Daten angebenlgenau; diese 
Ubung machenlaufmerksam. 

7. Gebrauchen Sie die WOl·ter "vie/ ", "bedeutend", "etwas " in den 
SШzеn aus der Obung б. 

8. Sagen Sie es anders. Gebrauchen Sie den Komparativ иnd den 
Super/ativ. 
1. Diese GШеr sind nicht so teuer wie jene. 2. Der braune Anzug ist 
nicht 50 elegant ,vie der schwarze. 3. Die Qualitat der ersten Partie der 
Ware 
war nicht so gut wie die Qualitat der zweiten Ршtiе. 4. Gestem war der 
Tag 
nicht so warm wie heute. 5. Die Weltmarktkrise for diese Germ:e war vor 
einigen Jahren nicht so ЬосЬ ",ie im vorigen Jahr. 

9. Erganzen Sie die SШzе, gebrauchen Sie dabei den Komparativ oder 
den Superlativ. 
1. War der Sommer an der See in diesem Jahr so scblecht wie im 
vorigen? Nein, in diesem Jahr ... 2. 1st Ihre пеие Wohnung so klein wie 
die a1te? Nein, die пеие WоhnШlg .. . 3. 1st das zweite Кapitel des 
Buches so gut wie das erste? Nein, das zweite Кapitel ... 4. 1st das пеие 
Auto so teuer wie das alte? Nein, das пеие Auto .. . 5. Waren die 
Verhandlungen von gestem so lang wie in der vorigen Woche? 6. Waren 
die Preise in diesem Jahr so giinstig ",ie im vorigen? 

10. Wah/en Sie richtig. 
Mehr oder groBer. 
1. In diesem Jahr besuchten die Ausstellung .. . Menschen als im 
vorigen. Die Besucherzahl war um etwa 1000 Menschen ... 2. Unsere 
Kunden brauchen in diesem Jahr ... Maschinen als im 
vorigen. Die BesteHung sol1 also etwas ... sein. 
Weniger oder kleiner. 
Unsere Kunden zeigen fUr das ModeH А. ... Interesse als fur das 
ModeH В . 

Die Ма6е dieses Gerates sind bedeutend ... . 
Die Anzahl der Gerate ist in diesem Jahr ... , deshalb ЬаЬеп Sie ... zu 
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zahlen. 
Lieber oder besser. 
Die Qualitat der Ware ist bei der Finna N viel ... als bei der 
Konkurrenz. Ich glaube, wir bestellen die Maschinen ... bei dieser 
Firma. 
Kommen wir auf diese Frage ... morgen zuri.ick. Es ist wirklich ... , 
wenn W1r 

фе Angelegenheit morgen besprechen. 

11. ИЬеn Sie nach demMuster. 
Muster: Die ErJedigung der Frage muss schneller gehen. 
Wir Ьепбtigеп eine schnellere Erledigung. 
Wir Ьепбtigеп die schnellere Erledigung. 
Diese Maschine muss preiswerter sein. 2. Die Infonnation muss 
ausfiihrlic.her sein. 3. Das Anrеisеdаtшп der Spezialisten soll genauer 
angegeben werden. 4. Die Konstruktion der Ausrustung muss etwas 
modemer sein. 5. Der Preis der Finna А. muss gUnstiger sein. 6. Die 
technische Dokumentation soll vollstandiger sein. 7. Dieses Modell 
muss leichter sein. 8. Ше Arbeitsbeschreibung soll ausfUhrlicher sein. 
Text. 
Vertrag 
Finna "Х", Usbekistan, nachstehend "кaufer" genannt einerseits, und 
Finna "Х", Bundesrepublik Deutscbland, nachstehend "Verkaufer" 
genannt, andererseits haben den vorliegenden Vertrag wie folgt 
abgeschlossen: 
Artikel 1. Gegenstand des Vertrages. 
Der Verkaufer verkauft und der кaufer kauft zu den Bedingungen [оЬ 
Hafen N. Folgende AusIiistung ... Die Sruckliste und die technische 
Charakteristik der AusIiistung sind in der Anlage Nr ... angegeben. 
Artikel 2. Preis und Gesarntwert des Vertrages. 
Der Gesamtwert der AusIiistung, der Ersatzteile (запчасти), der 
technischen Dоkшnепtаtiоп und der Dienstleistungen macht .,. aus. Die 
Preise verstehen sich fob Hafen N. einschlieВlich Kosten 
seema13iger Verpackung, Markierung, Verladung an Bord des Schiffes, 
Stauarbeiten und samtlicher entstehenden Gebtihren (Dock, - Hafen, -
Кran - und Zollgebtihren). Die Preise sind fest und unterliegen keiner 
Anderung. 
Artike13. Zahlungsbedingungen. 
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Die ZahlШ1g erfolgt auf dem Inkassowege in G innerhalb 30 Tage пасЬ 
Eingang folgender Dokumente bei der AuВenwirtscha:ftsbank, 
Taschkent: 
F aktura - RесhnШ1g 3 - fach. Voller Satz reiner Bord - Konnossemente, 
ausgestellt auf den Namen des Юi.ufеrs, fиr den ВеstimmШ1gshafеп. 
Packliste rnit ausfuhrlichem Verzeichnis des Inhaltes jeder Кiste 3 -
fach. 
Qualitatszertifikat rur die АusriistШ1g. 
VеrsandgепеhтigШ1g. 
Fotokopie der Exportlizenz, falls erforderlich. 
Bestatigoog der Firma, dass die komplette technische Dokumentation 
mit der АusrUstШ1g geliefert ist. 
Die ВеzahlШ1g erfolgt nur fiir komplette АusriistШ1gen einscblie61ich 
der technischen Dokumentation. Die Inkassospesen gehen zu Lasten des 
Verkaufers. 
Artikel 4. Liefertermine. 

Die Lieferungen laut diesem Vertrag werden in zwei Partien in den 
nachstehenden Fristen vorgenomrnen: ... Als Datum der Lieferung gilt 
das Datum des reinen Bord - Konnossements, das auf den Namen des 
Kaufers ausgestellt ist. 
Muster aus anderen Vertragen 
Zum Artikell. 
Der Verkaufer verkauft Ш1d der Kaufer kauft auf der Lieferbasis cif 
Hafen N. ... Tonnen (ВепеnnШ1g der Ware). Der Verkaufer ist 
berechtigt, 10% тем oder weniger zu liefem. In UbеrеiпstiттШ1g rnit 
dem Protokoll iiber die gegenseitigen Warenlieferungen zwischen 
Usbekistan Ш1d der BRD im Jahre ... ist der Verkaufer verpflichtet, an 
den Юi.ufеr zu den ВеdiпgШ1gеп franko Waggon Grenze des 
Verkauferlandes die Ersatzteilе, die in der Anlage zu diesem Vertrag 
angegeben sind, zu liefem. 
Zum Artikel 2. 
Die ZahlШ1g erfolgt in G durch ein Ш1widеrrufliсhеs bestatigtes 
Akkreditiv, das VOlll Юi.ufеr bei der Вank ... zu еrбffпеп ist. Die 
ВеzahlШ1g der Erzeugnisse erfolgt in bar in G ме folgt ... 
Zum Artike13. 
Als Datum der LiеfеfШ1g gilt дм Datum des Stempels der Grenzstation 
auf dem Eisenbahnfrachtbrief, welcher bestatigt, dass die Ware die 
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Grenze passiert hat. Als Lieferdatum gilt das Datum des Stempels des 
LKW - Frachtbriefes, der die ОЬеmаЬте der Ware auf Transportmittel 
des Kaufers bestatigt. 

12. Antworten Sie anhand des Textes. 
12.1. I.Wer hat den vorliegenden Vertrag abgescblossen? 2. Welche 
Artikel entblilt der Vertrag? 3. Was ist der Gegenstand des Vertrages? 4. 
Zu welchen Bedingungen kauft die Firma "Х" die Ausrustung? 5. Wo 
sind die Stuckliste und die technische Charakteristik der Ausrustung 
angegeben? 6. Was betragt der Gesamtwert der Ausriistungen, der 
Ersatzteile, der technischen Dokumentation und der Dienstleistungen 
des vorliegenden Vertrages? 7. Wie verstehen sich die Preise? 8. Welche 
Gebohren scblie6en. sie ein? 9. Unterliegen die Preise einer Anderung? 
10. Wie erfolgt die Zahlung? 11. Innerhalb wie viel Tage ist die Zahlung 
zu leisten? 12. Nach Eingang welcher Dokumente erfolgt die Zahlung? 
13. Zu wessen Lasten gehen die Inkassospesen? 14. In welchen Fristen 
und in wie viel Partien werden die Lieferungen vorgenommen? 15. Was 
gilt als Datum der Lieferung bei Bedingungen fob? 

12.2. 1. Wie ist die Lieferbasis laut einem anderen Vertrag. 2. Wie viel 
% mehr oder weniger ist der Verkaufer berechtigt laut dieses Vertrages 
zu liefem? 3. Zu welchen Bedingungen ist der Lieferant verpflichtet, 
Ersatzteile zu verladen? 4. Welche Zahlungsformen auJ3er dem 
Inkassoweg sind noch in der Handelspraxis ublich? 5. Was gilt als 
Datum der Lieferung bei Transportierung rnit der Eisenbahn und den 
LKWs? 6. Was bestatigt der Stempel des Eisenbahnfrachtbriefes? 7. 
Was bestatigt der Stempel des LKW - Frachtbriefes? 

13 . Gebrauchen Sie die jolgenden Worter 'n Siitzen аи! Grund des 
Textes 1. 
Vorliegend, der Vertrag, zu Bedingungen, abschlie6en. 
die Stockliste, die Anlage, angeben. 
der Gesamtwert, die Ersatzteile, die technische Dokumentation, die 
Dienstleistungen, ausmachen. 
der Preis, sich ver~tehen, samtlich, Gebйhren, seem~ige Verpackung, 
ше Verladung, das Schiff., 
der Preis, fest, unterliegeri, die Anderung. 
die ZahlUl1g, per Inkasso, erfolgen, der Eingang, 3 - fach,der Эаи, 
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ausstellen, die Packliste, das Verzeichnis, der Inhalt, die Кiste, die 
Versandgenehmigung. 
die Inkassospesen, zu Lasten gehen, der Verkaufer. 
die Lieferung, die Frist, die Рaпiе, vornehrnen. 
das Lieferdatum, das Konnossement, rein, gelten. 
auf der Lieferbasis, berechtigt sein, 10 % weniger oder mehr. 
in Ubereinstimmung, gegenseitig, franko Waggon, die Ersatzteile. 
erfolgen, unwiderruflich, eroffnen. 
in bar, те Bezahlung. . 
das Lieferdatum, gelten, der Frachtbrief, die Ware, passieren. 
der LKW - Frachtbrief, der Stempel, bestatigen, die Ubernahme. 

14 . Sagen Sie es anders. 
Die Firma N апs Usbekistan und те Firma Х aus der BRD haben den 
vorliegenden Vertrag unterzeichnet. Die Spezifikation und die 
technische Charakteristik sind dem Vertrag beigelegt. Der Gesamtpreis 
der Ausriistung, der Ersatzteile, der technischen Dokumentation und der 
Dienst1eistungen betragt .,. Ше Preise verstehen sich fob Hafen '" und 
schlieBen seema8ige Verpackung, Markierung, Verladung an Bord des 
Schiffes und аНе entstehenden Kosten ein. Die Preise konnen nicht 
geandert werden. Die Zahlung gema8 Vertrag wird im Laufe von 30 
Tagen nach Eingang der Faktura - Rechnung in drei Exemplaren bei der 
Firma N, der Erlaubnis des Kaufers zum Versand der Ware geleistet. 
Die Inkassospesen tragt der Verkaufer. Die Lieferungen erfolgen zu den 
folgenden Terminen. Laut dem Protokoll fur gegenseitige 
Warenlieferungen soll der Verkaufer те Ersatzteile liefern. Der 
Verkaufer hat das Recht, 10% mehr oder weniger zu liefern. Der 
Stempel des Eisenbahnfrachtbriefes bestatigt den Grenziibergang der 
Ware. 

15. Berichten Sie. 
Uber den Gegenstand des Vertrages, den Preis und den Gesamtwert, те 
Zahlungsbedingungen, das Lieferdatum bei fob - Bedingungen; uber die 
Lieferbasis, Zahlungsbedingungen und Lieferfristen in anderen 
Vertragen. 

16. Fuhren Sie Gesprache zu den jolgend.en Situatiomm. 
Der Vertreter einer Firma ubergibt Ihnendas Projekt des Vertrages und 
fragt nach Ihrer Meinung uber einzelne Punkte. Sie vereinbaren den 
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Теrmin fiir die nachsten Vernandlungen. Sie haben das Projekt des 
Vertrages studiert. 1т Grunde sind die Bedingungen des Vertrages fиr 
Sie annehmbar. Aber die Menge und die Lieferfristen mochten Sie noch 
prazisieren. 
Dialog 1 
Verkaufer: Heute steht Ш1S ein schweren Tag bevor. Wir miissen uns 
iiber den Preis einigen. 
Kaufer: Ich bin iiberzeugt, dass wir die Preise heute endgUltig festsetzen. 
Verkaufer: Bin аuсЬ der Meinung. Bitte, wie ist Ihr Standpunkt in dieser 
Frage? 
кaufer : Laut Ihrem Angebot betragt der Preis .. . Wir finden diesen Preis 
zuhoch. 
Verkaufer: Aber bei der Preisfestlegung gingen wir von den 
Konkиrrenzunterlagen aus. Wir haben den Preis auf Grund der Angebote 
anderer Firmen fiir ahnliche Waren ermittelt. 
Kaufer: Wir haben die Konkиrrenzangebote auch studiert. Aber die 
Preise liegen bei diesen Lieferanten niedriger. 
Verkaufer: Sie miissen berucksichtigen, dass die Preise auf dem 
Weltrnarkt steigen. 
Kaufer: Das schon. Aber zи Ihrem Preis konnen wir die Maschinen nicht 
kaufen. Wir bitten Sie, uns einen Rabatt von 12 % zи gewahren. 
Verkaufer: Es tut mir leid, aber ein 12 % Rabatt kommt nicht in Frage. 
Sonst wird das fиr uns ein Verlustgeschaft sein. Die technischen 
Angaben unserer Maschinen sind viel be:;ser als bei Коnkuпеnzfirmеп . 
Wir konnen den Preis nur um 2% redиzieren . 
кaufer : Ich muss aber betonen, dass wir bei Ihnen 20 Maschinen kaufen. 
Das ist eine groBe Partie, und Sie miissen uns in der Preisfrage 
entgegenkomтen . Unser neuer Vorscblag ist 9 % Rabatt. 
Verkaufer: Unsere Standpunk'1e sind nicht sehr weit. Wir scblagen vor, 
die Differenz zu teilen. 
Kaufer: Einverstanden. 

17. Antworten Sie. 
Was steht heute den Gescha.ftsparmem bevor? 2. Woruber miissen sie 
sich einigen? 3. Wovon sind sie iiberzeugt? 4. Wie ist der Preis des 
Angebots nach der Meinung des кaufers? 5. Wovon ging der Lieferant 
bei der Preisfestlegung aus? 6. Auf Grund welcher Materialien hat · er 
den Preis епnittеlt? 7. Wie liegen die Preise dеrКопkuпеnzangеЬоtе? 8. 

98 



Was hat der Lieferant bei der Preisfestlegung berucksichtigt? 9. Wie 
erklart ет, dass die Preise seiner Firma hбhеr sind als bei anderen 
Lieferanten? 10. Um welchen Rabatt bittet der Юiufеr den.Lieferanten? 
11. Warum kommt ein 12 % Rabatt fur den Lieferanten nicht in Frage? 
12. Um ме viel Prozent ist der Lieferant bereit, den Preis zu reduzieren? 
13. Warum sol1 der Lieferant nach der MeinW1g des Kaufers ihm in der 
Preisfrage entgegenkommen? 14. Wie ist der пеие Vorscblag des 
Юiufеrs? 15. Welche Methode der Ermittlung des Preises schlagt der 
Lieferant vor? 16. 1st der Юiufеr einverstanden, ше Differenz zu teilen? 

18. Wie lauten die Repliken im Dialog? 
Der Verkaufer sagt iiber das Programm der Verhandlung. 2. Die beiden 
Partner dIilcken ше HoffnW1g aus, dass sie die Frage erfolgreich 
vereinbaren. 3. Der Lieferant bittet den Юiufеr, seine Meinung iiber den 
Preis zu sagen. 4. Der Kfiufer auВert seine Meinung iiber den Preis. 5. 
Der Lieferant kommentiert ше Methode der Ermitt1ung der Preise. 6. 
Der Lieferant lehnt eine 12 % Rabatt аЬ. 7. Der Verkaufer sagt, dass ihre 
Meinungen fast gleich sind. 

19. Sagen Sie es aпdel·s . 

V: Wir ЬаЬеп einen schweren Tag vor uns. Wir miissen den Preis 
vereinbaren. 
к: Ich bln sicher, dass wir die Preisfrage schne11 erledigen. 
V: Wie ist Ihre Meinung iiber den Preis? 
к: Ich теinе, der Preis ist zu hoch. 
V: Wir ЬаЬеп die Preise auf Grund der Konkurrenzangebote fur analoge 
Waren festgesetzt. 
к: Aber die Preise sind bei diesen Lieferanten nicht so hoch. 
V: Sie miissen berucksichtigen, dass die Preise auf dem Weltmarkt hoch 
liegen. 
к: Aber fiir uns ist der Preis leider nicht annehmbar. Wir bltten den 
Preis um 12 % zu reduzieren. 
V: Das ist leider unmOglich. 
к: Wir bestellen eine gro6e Maschinenpartie . . Wir . hoffen, . dass der 
Rabatt von 9 % Thnеп zusagt. 
V: Unsere Meinungen sind schon fast gleich. 

20. Fahren Sie Gesprtiche zu den folgeпden Situationen. 
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fur Gesprachspartner fmdet den Preis Ihrer Firma zu ЬосЬ. Sie sind 
bereit, ihm entgegenzukommen, wenn er еше grБВеrе Menge bestellt. 
Sie mбсhtеп eine Ware bei der Firma Х bestellen. Sie haben 
Konkurrenzangebote gepriift. Die Weltmarktpreise biegen niedriger a1s 
bei Ihrem Partner. Sie bitten ihn wn 20 % Rabatt. Aber er kommt Ihnen 
nicht entgegen, weil die Firma keine Verluste haben will. Sie kбnnеп 
sich an diesem Tag uber деп Preis nicht einigen und setzen деп Termin 
fur das nachste Treffen fest. Sie besprechen деп Preis fiir еше 
NеuепtwiсklШ1g Ihres Untemehmens. Der Preis ist hбhеr a1s fiir das a1te 
МодеН. Ihr Partner bittet Sie, фе langjahrigen Geschaftsbeziehungen zu 
berucksichtigen und einen Rabatt zu gewahren. Sie kommen ihm 
entgegen, aber nur in der Halfte des gewiinschten Rabatts. 

Dialog 2 
Verkaufer: Das vorige Ма1 haben wir Ш1s iiber деп Preis nicht geeinigt. 
Wir ЬаЬеп vereinbart, dass wir uns das Problem посЬ einmal iiberlegen. 
КAufer: Wir ЬаЬеп фе Sache mit Ш1sеrеп Fachleuten besprochen. Wir 
berucksichtigen фе bessere Konstruktion Ihrer Ausrйstung unд sind 
bereit, sie zwn Preis уоп .. . G zu kaufen. 
Verkaufer: Aber dieser Preis ist nur wn 2 % hбhеr geworden, a1s Ihr 
erster Preis. Es ist fiir uns nicht annehmbar. 
Кiiufer: Wir ЬаЬеп ja die Konkurrenzofferten anderer Finnen auf 
ahnliche Maschinen bereits vorgelegt. Die Preise liegen viel niedriger 
a1s in Ihrem Angebot. 
Verktiufer: Das schon. Aber a11e Konkurrenzangebote sehen die Zah1ung 
durch еin Ak.kreditiv vor. Unsere Untemehmen haben sich jedoch iiber 
eine Zahlung auf Кreditbasis geeinigt. Wir gewahren Ihnen einen Кredit 
in Нбhе von 80 % des Gesamtwertes. 
Кiiufer : Рш den Кredit werden wir Ihnen 7 %jahrlich zahlen. 
Verktiufer: Na ja. Sowieso ist das viel gUnstiger fiir Sie a1s die Zah1ung 
durch еin Akkreditiv. Sie haben nach der Lieferung nur 20 % des Wertes 
der Ausrйstung zu zahlen. Wenn Sie unseren Preis nicht akzeptieren 
kбnnеп, werden wir auf фе Zah1ung durch ein Akkreditiv bestehen. 
Kaufer: Gut. Wir geben noch 3 % zu unserem Preis hinzu. Aber das ist 
unser Нбсhstрrеis. 
Verkaufer: Akzeptiert. 

21.Antworten Sie. 
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1. Haben sich die Geschaftspartner iiber den Preis bei der ersten 
Besprechung geeinigt? 2. Was mussten sich die beiden Seiten 
inzwischen iiberlegen? 3. Mit wem hat der Кliufer das Problem 
besprochen? 4. Zu welchem Preis ist er bereit, die Ware zu kaufen? 5. 
Warum ist dieser Preis fur 
den Lieferanten nicht annehmbar? 6. Was hat der Кliufer dem Partner 
vorgelegt? 7. Wie liegen фе Preise bei der Konkurrenz? 8. Welche 
Zahlung sehen фе Konkurrenzangebote vor? 9. UЪer welche Zahlung 
haben sich die Geschaftspartner geeinigt? 10. Zu welchem % des 
Gesamtpreises gewahrt die Lieferfirma дет Kaufer einen Кredit? 11. 
Warum ist die Zahlung auf Кreditbasis nach der Meinung des 
Lieferanten giinstiger? 12. Worauf besteht der Lieferant im Fall, wenn 
der Кliufer den Preis des Angebots nicht akzeptiert? 13. Wie ist der 
Hochstpreis des Юiufеrs? 14. Wird er уот Verkaufer akzeptiert? 

Wie lauten die Repliken aus deт Dialog? 
1. Der Lieferant spricht uber die Resultate der letzten Verhandlungen. 
2. Der Iтроrtеш sagt iiber die Ergebnisse der Gesprache mit den 
Fachleuten. 3. Der Lieferant lehnt деп Preis des Кliufers аЬ. 4. Der 
Lieferant motiviert ше hohe Preise des Angebots. 5. Der Imроrtеш 
kommt dem Verkaufer in der Preisfrage entgegen. 6. Der Lieferant 
nimmt den Preis an. 

Gebrauchen Sie die Warter in Satzen ацfgrund des Dialogs. 
sich einigen, sich Hberlegen, besprechen, auf Кreditbasis, bestehen auf 
.. . , hinzugeben, der HOchstpreis. 
Fiihren Sie die Argumente und Gegenargumente. der Gescha.ftspartner 
in der Preisfrage an. 

22. Spielen Sie den Dialog 2. 

Dialog 3 
Verkaufer: Ich hoffe, dass wir heute das letzte offene Problem losen 
kOnnen. 
Kaufer: Davon bin ich iiberzeugt. Wir miissen uns ja пш noch iiber 
Liefertermine einigen. 
Verkaufer: Zuerst noch einmal zш Menge. Bei den letzten 
Verhandlungen haben wir 15 000 t Erz (ру да) vereinbart. Gehen Sie bei 
den Lieferfristen von dieser Menge аш? 
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КAufer: Ja. Selbstverstandlich. 
Verkaufer: Wann mбсhten Sie also die erste Partie emalten? 
КAufer: 1т Januar nachsten Jahres. Aber eines mбсhtе ich betonen. 
Unsere Kunden ЬеПбtigеп das Erz in gleichmiilligen Partien. Wir kбnnеп 
25% der Jahresmenge рто Quartal in den Vertrag aufuehmen, mit dem 
Zusatz: die Mengen sind in glеiсhmЗВigеп monatlichen Partien zu 
liefem. 
Verkaufer: Das sagt uns zu. 
КAufer: Es freut mich, das zu hбrеп. Ich ЬаЬе посЬ eine Bitte an Sie. 
Кann eine Vorlieferung in Frage kommen? 
Verkaufer: Es tut mir leid. Aber das ist fiir uns unmбgliсh, weil wir sehr 
viele Auftrage ЬаЬen. Doch werden wir versuchen, die Lieferungen пасЬ 
Мбgliсhkеit frUber vorzunehmen. In den Vertragstext wollen wir aber 
diesen Punkt nicht aufuehmen. 
кaufer: In OrdnШlg. 

23. Antworten sie. 
Welches Problem miissen die Geschaftspartner an diesem Tag lбsеп? 2. 
Auf welche Frage kommen sie zurUck? 3. V оп welcher Menge gebt der 
КAufer bei der Besprechung der Lieferfristen aus? 4. Wann will er die 
erste Partie emalten? 5. Welche Menge Erz рro Quartal ist der Kaufer 
bereit, in den Vertrag aufzunehmen? 6. Wie so11 der Zusatz zu dem 
Punkt des Vertrages "Lieferfristen" sein? 7. Sagt das dem Lieferanten 
zu? 8. Welche Bitte hat der Kaufer посЬ an seinen Partner? 9. Warum 
kommt eine Vorlieferung nicht in Frage? 10. Was verspricht der 
Lieferant dem Vertreter der Юiuferfirma? 11 . Wird der Punkt iiber die 
Vorlieferung in den Vertragstext aufgenommen? 

24. Sagen Sie es aпders . 

Das Problem erledigen; im Vertrag angeben; eine vorfristige Lieferung. 
Geben Sie den Inhalt des Dialoges wieder. 

25. Spie/en Sie den Dia/og. 
26. Fiihren ,Sie Gesprache zи den folgeпden Situationen. 
DemLiefeianten passen die Lieferfristen nicht, die der кaufer in den 
Vertrag aufnehmen wi11 . Der Verkaufer hat viele Auftrage. Er bittet den 
'кaufer, ihm indieser Frage entgegenzukommen. 
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Der кaufer bittet den Geschaftspartner die Lieferung nicht аЬ erstem, 
wie es im Vertrag steht, sondem аЬ zweitem Quarta1 vorzunehmen, weil 
der Rohstoff in der Industrie nicht das ganze Jahr iiber gebraucht wird, 
und der Kunde keinen Bedarf an der Ware gerade im ersten Quarta1 hat. 
Der Geschaftspartner soll sich die Frage iiberlegen. Der кaufer bittet um 
eine Vorlieferung. Der Lieferant kommt dem Partner entgegen, aber die 
erste Partie muss etwas kleiner als im Vertrag sein. 

Brief 1 
Lesen Sie den folgenden Brief und geben Sie den Inhalt des Briefes 
wieder. 
FirmaN. 
Betr. Preise. 
Sehr geehrte Непеп, mit Post erhalten Sie zweifach unsere Brutto -
Preisliste, giiltig fur alle Lieferungen аЬ 20.03 .01 . Wie in деп 
vergangenen Jahren waren wir wiederum bemiiht, unser 
Preisniveau trotz standig steigender Kosten kaum zu andem. Aber [ш 
die Gerate N. mussten wir die Preise etwas erhohen, да hier technische 
Anderungen vorgenommen wurden, unд es sich also um zusatzliche 
Produktionskosten handelte. 
Preisstellung: Die Preise, die in der Preisliste angegeben sind, verstehen 
sich fur die Lieferung frei deutsche Grenze, erforderliche Verpackung in 
allen Fallen eingeschlossen. . 
Rabatte: Auf die Preise der Liste уоп 19 .. . erhalten Sie еinеп R.abatt 
уоп 10%. 
Zahlungsmodus: Кasse gegen Dokumente. 
Preislisten fur Ersatzteile. Diese Preisliste Sie rnit getrennter Post. 
Hierzu mochten wir sagen, dass Gerateteile etwas billiger werden. Laut 
Vereinbarung erhaIten Sie das vorliegende Schreiben in zweifacher 
Ausfertigung. Wir bitten Sie, uns ein Exemplar als Besmtigung, rnit 
Datum und Unterschrift versehen, zuriiCkzureichen. 
Мit freundlichen GIiillen 
GmbH 

Brief2 
Lesen Sie den Brief 2 und geben Sie seinen Inhalt wieder. 
FirmaN. 
Angebot N .. . fiir Packanlage А. gemafi Zeichnung. Die Preise 
verstehen sich [оЬ Hamburg, einschlieВlich seemafiiger Verpackung . .. 

103 



G. Die Preise basieren sich auf den heutigen Kostenfaktoren. Wenn 
diese sich bis zш Liefenmg зndеm, werden die Preise entsprechend 
korrigiert. Eventuell anfallende Steuem, Zolle, Kosten aller Art, die bei 
Liefenmg in Ihr Land und im Zusamrnenhang mit unserer Montage und 
Finanzierung entstehen, sind nicht im Preis inbegriffen. . 
Zahlung: 10% bei Aиftragserteilung, 80% bei Lieferung gegen 
Rechnung, 10% пасЬ Inbetriebnahme, spatestens' 9 Monate nach 
Liefenmg. 
Lieferzeit: 9 Monate пасЬ Aиftragseingang und Юarung der technischen 
Konzeption. 
Wir hoffen, dass Ihnen unser Angebot zusagt. Zu weiteren Gesprachen 
stehen wir Ihnen zur VerfUgung. 
Мit freundlichen GIiiВen 
FirmaC. 

Brief3 
FirmaN. 
Sehr geehrte Herren, fOr die UЪersendung des Vertrages danken wir 
Ihnen sehr. Bitte entschuldigen Sie die Vеrzбgеnmg in der 
Beantwortung, aber die PIiifиng des Vertrages паЬm einige Zeit in 
Anspruch. Мit dem Telegramrn von 21 .02.01 ЬаЬеп wir Ihnen bereits 
den Empfang des Vertrages bestatigt, was jedoch keine endgiiltige 
AnnаЬmе bedeutet. Bevor wir Ihnen ein Exemplar des Vertrages, mit 
Unterschrift versehen, ubersenden, mбсhtеп wir unseren Standptmk:t 
uber Artikel 1, 2, 3 des Vertrages erlautem und Sie bitten, den Vertrag 
zu еrgЗnzеп . 

zи Paragraph 1. Liefertennine. Der Liefertennin September 2002, der im 
Vertrag steht, kann kaum in Frage kommen. Unsere Kunden benmigen 
die Ware dringend, nich{ spater als im Juli 2002. 
zu Paragraph 2. Zahl\U1gsbedingungen. 
Wollen Sie diesen Punkt ме folgt еrgзnzеп : "Die Zahlung fйr die 
gelieferte Ware erfolgt in .. . dшсh еin unwiderru:fliches Akkreditiv. Wir 
mochten noch bemerken, dass die Kopie der Exportgenehmigung, die 
unter Punkt "е" angegeben ist, nicht erforderlich ist". 
Bitte seien Sie so freundlich, зndеm Sie den Vertrag in entsprechender 
Weise. Sollten noch offene Fragen entstehen, sind wir bereit, uns mit 
Ihnen zu treffen. 
Мit freundlichen GIiiВen Firma N. 
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27.Geben Sie den Inhalt des Briefes 3 wieder. 
28.FUhren Sie ein Dialog aufgrund des Вriefes 3. 
29.Berichten Sie: 
Uber Ihre bevorstehenden (letzten) Verhandlungen; uber Ihre 
Zusammenarbeit rnit der Preis - und Valutaabteilung beim Abschluss 
der Vertrage; uber die Vertrage, die Sie vor kurzem unterzeiclmet haben; 
uber die Liefer - und Zahlungsbedingungen; uber die Festlegung der 
Preise in Geschaften rni! verschiedenen Landem. 

30.Erganzen Sie die Adjektive im Komparativ иnd Superlativ als 
Attribut. 
Diese Muster sind nicht besonders schon. Wir brauchen .. . Muster. 2. 
Die Qualitat dieser Modelle ist nicht besonders gut. Wir benotigen eine 
(die) ... Qualitat. 3. Die Fristen, die Sie nennen, finden wir zu lang. 
Konnten Sie die Ware zu ... Terrninen liefem? 4. Die Leistung der 
Maschine ist nicht hoch. Unsere Kunden brauchen die Maschinen rnit 
einer (der) ... Leistung. 5. 
In Ihrem Angebot sind nicht аНе Daten genau angegeben. Wir bitten Sie, 
.. . Daten zu nennen. 

31Bilden Sie den Komparativ und den Superlativ und gebrauchen Sie 
sie in Sdtzen. 
GroB, viel, gem, gut, spat, hoch, erfolgreich, genau, schon . . 
32. Schreiben Sie Briefe aufgrund der folgenden Situationen. 
1т Vertrag wird die Lieferung in gleichmaВigen Partien vorgesehen. 
Teilen Sie in dem Brief an die Lieferfirma rnit, dass Ihr Kunde шn die 
Anderung der Vertragsbedingungen bittet. Geben Sie seine W\insche 
bekannt. Die Preise fш die Ware Threr Firma sind in diesem Jahr 
bedeutend hoher als vor zwei Jahren. Erklaren Sie die Preiserhohung 
durch die Konstruktionsanderungen, die auf Wunsch der Kunden 
vorgenommen wurden. 

105 



Lektion 11. 
ТЬеша: Vertrag (Fortsetzung). 
Grammatik: Partizipien als Attribut; Erweitertes Attribut 
Attributsitze (Wiederholung). SUff'lX - ens 

Grammatik 
Attributsatze (WiededlOlung). 
1. Erganzen Sie und geben Sie den Inhalt der Briefe wieder. 
1. Wir danken Ihnen fiir den Vertragsentwurf, ... Sie uns am 15.05.2002 
geschickt haben. 1т AlIgemeinen kбппеп wir die kaufmannischen 
Bedingungen, ... in dem Ent\vurf angegeben sind, akzeptieren. Nur die 
Formulierung des Artikels, ... es sich um die Zahlungsart handelt, muss 
unserer Meinung nach wie folgt geandert werden: "Die Zahlung erfolgt 
durch еin unwidепufliсhеs Akkreditiv, ... bei der Bank Х. zu еrбffnеп 
ist". 2. Hiermit teilen wir Ihnеп mit, dass die Maschinen, ... Sie 
Interesse haben, im nachsten Jahr nicht geliefert werden kбnnеп. Das 
ModeH, ... sich in Ihrer Anfrage handelt, wird nicht mehr gefertigt. 
Diesem Schreiben legen wir einen Prospekt bei, ... Sie die technischen 
Angaben des пеuеп ModeHs епtnеhmеп kбnnеп. 

2. Ergtinzen Sie und spielen Sie die Dialoge nach deт Muster. 
Muster: А: Heute тбсhtеп wir аНе offenen Fragen besprechen. 
В: WeIche Frage meinen Sie? (sich einigen, gestem, nicht) Uber die wir 
uns gestem nicht geeinigt haben? 
А: Sie haben Ihre Antwort auf den Brief vеrzбgеrt. 
В: Aufwelchen Briefbitte? (senden, Anfang der Woche). 
А: Ich тбсhtе Ihnеп ein Gerat zeigen. 
В: Was [ш еin Gerat? (dieses Jahr, zum Verkauf, anbieten). 
А: Und пun wollen wir iiber die Gebiihren reden. 
В: Uber welche GebUhren? (In dem Preis nicht inbegriffen sein). 
А: Ich rnбсhtе noch einmal auf Jhr Telex zurUckkommen. 
В: Aufwelches Telex? (Preise fiir die Maschine N., betreffen). 
А: Wie war Ihre Reise? 
В: Welche Reise interessiert Sie? (In unser Lieferwerk, untemehmen). 

Partizipien als АttПЬо" 
zum Beispiel: der festgesetzte Preis 
der angekommene Zug 
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Vbungen zu den Partizipien als Attribut. 
з . Verbinden Sie nach dem Muster. tibersetzen Sie. 
Muster: der Tennin, festsetzen der festgesetzte Termin. Das Geschaft, 
absch1ieBen; die Rechnung, ausstellen; das Flugzeug, starten; die 
Delegation, eintreffen; der Vertrag, unterzeichnen; die Angaben, 
ermitteln; die Antwort verzogem; der Brief, erhalten. 

4. SpieZen Sie die Dia/oge. 
А: кann ich einen Prospelct uber diese Maschine haben? 
В : Namrlich. Aber Sie konnen das gewiinschte ModeH аисЬ sehen. Es 
ist im Moment in Sokolniki ausgestel1t. 
А: Seit wann wird die ausgestellte Maschine von Ihrer Firma 
hergestellt? 
В : Ungefahr seit einem Monat. Das ist eine Neuentwicklung. 
А: Meiner Meinung пасЬ stimmt der angegebene Tennin nicht. 
В : Ja, Sie haben recht. Der muss korrigiert werden. 
А: Die benotigten Unterlagen schicken wir Ihnеп mit der Post. 
В : Wir danken Ihnеп im Voraus dafiir. 
А: Wie steht es rnit den angefragten Angaben? 
В : Die haben wir leider noch nicht ermitte]t. 

Das erweiterte Attribut. 
Zum Beispiel: der auf den Namen des Kiiufers ausgestellte Frachtbrief 

Vbungen zum erweiterten Attribut. 
5. Vbersetzen Sie. 
Die zum Export nach Deutschland angebotene Ausriistung; das vom 
Kapitan des Schiffes unterzeichnete Dokument; Ihr auf unseren 
Vorschlag korrigierter Preis; die im vorigen Monat erfolgte Zahlung; 
unser von der Firma N. angefragtes Angebot; die im September im 
Lieferwerk begonnene Montage; ein bei der AuВenwirtschaftsbank 
eroffnetes Akkreditiv; alle zur Durch:fiihrung der PrUfung erforderlichen 
Einrichtungen. 

6. Vergleichen Sie. Erganzen Sie die SШzе in der rechten Seite. 
So wird geschrieben: So wird gesprochen: 
а) der von der Firma angebotene Preis 
der Preis, der von der Firma angeboten ist (war) 
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Ь) die arn Ende der Verhand1ungen unterzeichneten Protokolle 
die Protokolle, die о •• 

с) die im Forschungslabor durchgefUhrte PrUfung 
die PrUfung, die . о. 
d) die im Berliner Buro уоп der Aeroflot gebuchten Flugkarten 
die Flugkarten, die ... 
е) die bei der Firma Х. bestellte Ware 
die Ware, die ... 
t) der bei den Verhand1ungen vereinbarte Preis 
der Preis, der .. . 

7. Bilden Sie erweiterte Attributeo 
Muster: der festgesetzte Теrmin (gestem bei den Verhandlungen). 
der gestem bei den Verhandlungen festgesetzte Termin. 
Der prazisierte Preis (noch nicht); der bestellte Wagen (уоп der 
бstепеiсhisсhеп Firma); das gestartete Flugzeug (еЬеп уоm Flughafen); 
die garantierte Lebensdauer der Maschine (уоп Lieferwerk); die 
angebotene Ware (уоп der Firma N., per Telex); die geleistete Zahlung 
(bei der Вank, fйr die Partie der Ware); zu den angegebenen Terminen 
(im Vertrag). 

Suffix-ens 
besto - bestens 
schnellst - schnellstens 
Мahnеп Sie! 
Нбсhstеns -
Frйh(e)stens -
meistens-
spatestens -
wenigstens 
erst + еns = erstens 
zweit + ens = zweitens 
dritt + ens = drittens 

8. ЙЬеrsеtzеn Sie. 
1. Das Problem kбnnеп wir bestens so lбsеп: Sie fahren ins Lieferwerk 
und erledigen аНе Fragen selbst. 2. Auf der diesjahrigen Ausstellung 
wurden meistens Messgerate der Moskauer Werke ausgestellt. 3. Es ist 
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uns unmбgliсh, die Lieferfristen zu kиrzen . Wir kбппеп die Maschinen 
fri1hestens Anfang Мш verladen. 4. Unsere Kunden brauchen 
mindestens drei Exemplare technischer Unterlagen. 5. Unsere Kunden 
benmigen die Ware spatestens Anfang Juni. 

9. Fuhren Sie kurze Gespriiche. 
Sagen Sie Ihrem Geschaf1:sparmer, wann Sie spatestens die Ware liefem 
kбnnеп; um wie viel % hбсhstепs Sie den Preis reduzieren kбnnen; 
wann friihestens mit der Montage begonnen werden kann; wohin Sie 
meistens auf Urlaub fahren; an welchen Aиsstellungen Ihre Firma 
meistens teilnimrnt; wanl1 spatestens die Abnahmeingenieure ins 
Herstel1erwerk komrnen; wie viel Apparate Sie hochstens bestellen 
werden. 

Теп 

Vertrag (F ortsetzung) 
Artikel s. Il1spektion Шld PrUfиng . 

Der Юi.ufеr ist berechtigt, seil1e Inspektoren in die Herstellerwerke oder 
in die Werke der Unterlieferanten zur Beobachttmg der НеrstеlllПlg, 
PIiifung der Qualitat der verwendeten Werkstoffe und Ausriisttmgen 
sowie zu den AbnahmeprUfиngen zu entsenden. 
Der Verkaufer verpf1ichtet sich, den Inspektoren bzw. 
Abnahmeingenieuren des Юi.ufеrs einen fиr deren Arbeit erforderlichen 
Raum sowie die zur Durchfiihrung der Prйfung benotigten Werkzeuge 
kostenlos zur Verfiigtmg zu stellen. Uber das Ergebnis der PIiifungen in 
Anwesenheit der Inspektoren des Юi.ufеrs wird ein PIiifungsprotokoll 
abgefasst, das уоп beiden 
Seiten zu unterzeichnen ist. Werden bei der Prйfung keine Mangel an 
der Ausriistung festgestellt, so erteilt der Inspektor eine 
Versandgenehmigung. Wenn die Priifung in Abwesenheit des Inspektors 
erfolgt, so wird eine Versandgenehmigtmg уоm Юi.ufеr oder уоп der 
Handelsvertrettmg im Verkauferlande ertei1t und zwar gegen Vorlage 
eines Priifungsprotokolls oder anderer Qualitatszertifikate. Die 
endgiiltige Priifung und АЬпаЬmе der Ausriisttmgen erfolgen in 
Usbekistan nach deren Inbetriebnahme. Als Datum der Inbetriebnahrne 
gilt das Datum des Endabnahmeprotokolls. 
Artikel 6. Verpackung und Markierung. 
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Die АUSIiistш1gеп sind in exportseema6iger VеrpасkШ1g, ше der 
Beschaffenheit dieser АusIiistш1g entspricht, zum Versand zu bringen. 
Die VеrpасkШ1g s01l die volle Unversehrtheit des Gutes bei dessen 
Beforderung тН Schiff, Eisenbahn, LKW Ш1d mit gemischtem 
Transport Ш1tеr ВеruсksiсhtigШ1g nicht nur mehrerer UтlаdШ1gеп 
unterwegs, sondem аисЬ langerer Lagerung gewahrleisten. Jede Кiste 
Wird in der Sprache des Verkauferlandes Ш1d in russischer Sprache ме 
folgt markiert: 
ОЬеп Narjad Nr. 
Vorsicht Trans - Nr. 
Nicht kanten Ко1l0 Nr. 
Vertrags - Nr. Bruttogewicht 
К1i.ufer Nettogewicht 
Verkaufer КistenmaВB (Lange, Breite, Нбhе) 

Artikel 7. Versandvorschriften. 
Spatestens 45 Tage vor Beginn des VеrsсhiffШ1gsтопаts hat der 
Verkaufer dem К1i.ufer oder dessen Spediteur uber ше 
Versandbereitschaft der Ware telegrafisch mitzuteilen. In der 
VеrsandЬеrеitsсhaftsтеldШ1g sind Vertrags - Ш1d Transnummern, 
ВenеnnШ1g der Ware, Kolli-Anzahl, Gewicht Ш1d МаВе der LаdШ1g 
sowie Ladehafen anzugeben. Sol1te die Verschiffung 
der Ware wegen des Feblens der Tonnage nach Ablauf von 30 Tagen 
nach Eintreffen der Ware im Hafen nicht тбgliсh sein, so steht dem 
Verkaufer das Recht zu, ше Ware dem Spediteur des Юiufеrs zu 
iibergeben. АЬ dieser Zeit fallen аНе mit der Lagerung der Ware bis 
deren VеrladШ1g an Bord des Schiffes vеrЬШ1dепеп Kosten zu Lasten 
des К1i.ufers. Der К1i.ufer teilt dem Verkaufer den Namen des von ihm 
befrachteten Schiffes mit, mit dem ше Waren zu verschiffen sind, und 
das voraussichtliche Datum dessen Einlaufs im Verschiffungshafen. 
Innerhalb 24 StШ1den пасЬ dem erfolgten Versand ist der Verkaufer oder 
der Spediteur auf Verkauferskosten verpflichtet, dem Kaufer 
Versanddatum, Vertrags-Nummer, Trans-Nr., Konnossements-Nt,. 
ВепеnПШ1g der АuSIiistШ1g, Namen des Schiffes, ВеstimmШ1gshafеп 
drastisch mitzuteilen. 
Anтеrklшgеп. 

Zum Artike15 .: 
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Bei der Lieferung УОП Waren industrieller oder landwirtschaftlicher 
Massenproduktion einsch1ie61ich Rohstoffe. Nahrungsmittel und 
Massenbedarfsartikel erfolgt те Qualitatskontrolle 
stichprobenweise. 

Zum Artike16: Рш sonstige Waren werden unter anderem folgende 
Arten der Verpackungsarten auf Paletten. 

7.Antworten Sie anhand des Textes. 
Fragen zum Artikel 5. 
1. Zu welchem Zweck werden Inspektoren und Abnahmeingenieure in 
die Herstellerwerke entsandt? 2. Was soll der Verkaufer den Inspektoren 
kostenlos zur Verfiigung stellen? 3. Was fiir ein Dokument wird uber die 
Ergebnisse der PrUfung oder Abnahme abgefasst? 4. In we1chem FаП 
erteilt der Inspektor des Юi.ufеrs eine Versandgenehmigung? 5. Gegen 
welche Dokumente und von wem wird dem Verkйufer eine 
Versandgenehmigung erteilt, wenn те Priifung in Abwesenheit des 
Inspektors des Юi.ufегs durchgeftihrt wird? 6. Wo und wann wird die 
endgiiltige PrUfung und die Endabnahme der AusrUstung 
vorgenommen? 

Fragen zum Artike16. 
1. In welcher Verpackung sollen AusrUstungen zum Versand gebracht 
wеrdед? 2. Was soll die Verpackung gewahrleisten? 3. Wie werden те 
Кisten markiert? 

Fragen zum Artikel 7. 
1. Wann sol1 der Verkaufer dem Kaufer uber die Versandbereitschaft 
mitteilen? 2. Was hat der Verkaufer in der Versandbereitschaftsmeldung 
mitzuteilen? 3. Aus welchem Grund kann eine Verschiffung nicht 
moglich sein? 4. Wie lange wird die Ware vor dem Versand auf 
Verkauferkosten gelagert? 5. Zu wessen Lasten fallen die 
Lagerungskosten? 6. Was und wann 
teilt der Verkaufer dem Kaufer uber den erfolgten Versand mit? 

Fragen zu den Anтerkungen: 
1. Wie erfolgt die Qualitatskontrolle уоп Waren industrieller oder 
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landwirtschaftlicher Massenproduktion? 2. Welche Arten der 
Verpaclamg 
werden fur solche Waren verwendet? 

8. Suchen Sie im Text die erweiterten Attribute ипd verwandeln Sie in 
Attributsiitze. 
9. Gebrauchen Sie die jolgeпden Wortgruppen in Siitzen aujgrund des 
Textes. 
Inspektoren entsenden; Teilnahme anden АЬпahmерIi.ifШlgеп; die 
benotigten ЕinriсhtШIgеп; zш Verrugoog stellen; die PIiifung 
vornehmen; in Anwesenheit; in Abwesenheit; ein Protokoll abfassen; die 
Versandgenehmigoog erteilen; Mangel feststellen ; die Abnahme 
dшсhfiihren; 
gegen Vorlage; nach der Inbetriebnahme; die Beschaffenheit der Ware; 
Шltеr Веru.сksiсhtigШIg der UmladШlgеn; аНе КоШ markieren; andere 
VеrpасkШlgsartеn verwenden; in der VеrsandЬеrеitsсhaftsmеldШlg 

angeben; nach Ablauf von 30 Tagen; аЬ dieser Zeit; ein Schiff 
befrachten; das Datum des Einlaufs; das Versanddatum; 
stichprobenweise. 

10. Fassen Sie die Injormation des Textes zusammen. 
11. Fuhren Sie Gesprache zu denjolgeпden Situationen. 
1) Die LiеfеfШlg wird verzOgert. Der Lieferant erkliirt die VеrzоgеfШlg 
dшсh das Fehlen der Tonnage Шld bezieht sich auf sein Recht, die Ware 
dem Sреditеш des Юiufеrs zu ubergeben. Der Kaufer bittet ihn aber zu 
berucksichtigen, dass nш 20 Tage nach Eintreffen der Ware im Hafen 
abgelaufen sind. 
2) Sie informieren Ihren Partner daru.ber, dass nicht аНе Кisten 
vertragliche МarkiеfШlg hatten. Einige Кisten wurden deshalb an 
falsche Adresse gesandt. Der Lieferant verspricht, die Sache zu klaren. 
3) Die LiеfеfШlg wird verzOgert. Bei der pIi.ifung der Maschinen in 
Abwesenheit der Inspektoren des Юiufеrs wurden einige Mangel 
festgestellt. Sie informieren daru.ber Ihren Geschaft:spartner. 

Dialog 1 
Кrause: Was haben wir heute zu besprechen? 
Saidow: Ich glaube, die EntsendШlg Шlsеrеr Facbleute in das 
Herstellerwerk zш РIiifШlg Шld Inspektion der АusIiistШIg . 
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Кrause: Haben Sie besondere Wtinsche zu diesem Punkt des Vertrages? 
Saidow: Die Anlage ist eine Neuentwicklung. Aus diesem Grund muss 
im Vertrag die Anwesenheit unserer Inspektoren nicht nur bei der 
Abnahme, sondem auch bei der Herstellung der Ausriistung vorgesehen 
werden, glaube ich. Was meinen Sie dazu? 
Кrause: Das ist Ihr gutes Recht. Wollen wir Ihre Fassung in den Vertrag 
aufnehmen. 
Saidow: Wann kбnnen Sie mit der Fertigstellung der Anlage beginnen? 
Кrause: Voraussichtlich wird es Anfang des nachsten Jahres soweit sein. 
Saidow: Das passt uns ausgezeichnet. Ich hoffe, zu dieser Zeit ist unsere 
Gruppe schon reisefertig. 

12. Antworten Sie. 
1. Uber welchen Punk.'1 des Vertrages miissen sich die Geschaftspartner 
einigen? 2. Aus welchem Grunde mбсhtеп die Fachleute nicht nur an der 
Abnahme teilnehmen, sondem auch die Herstelltmg der Anlage 
beobachten? 3. Hat die Firma rnit der Fertigstellung der ·Anlage 
begonnen? 4. Wann wird es soweit sein? 5. Wann ist die Gruppe 
reisefertig? 6. Was bittet Herr Кrause ihm rnitzuteilen? 

13. Sagen Sie es anders. 
Die Ausriistung ist eine Neuentwicklung. Deshalb wird die Anwesenheit 
der Inspektoren bei der Abnahme und auch bei der Herstellung der 
Anlage vorgesehen. Petrow hat das Recht, das zи fordem. Wie ist Ihre 
Meinung? Vielleicht beginnt die Fertigstellung Anfang des Jahres. Ше 
Gruppe ist zur Reise bereit. Das ist ftir uns annehmbar. 

14. Fassen Sie den Inhalt des DiaZoges zusammen. 

15. SpieZen Sie den DiaZog. 

Dialog 2. 
Wir verzichten aиf die AbnahmepIiifиngen der Maschinen Кrause: Man 
hat rnich aus Wien informiert, dass die Herstellung Ihrer Maschinen 
gemafi Vertrag Nr 12 Anfang nAchsten Monats zu Ende ist. 
Saidow: Danke ftir ше Information. Ich wei6 schon dariiber Bescheid, 
denn ich habe es aus dem Telex unserer Handelsvertretung in Wien 
erfahren. 
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Кrause: Wir beginnen bald mit der Priifung dieser Мзsсшпеп und 
erwarten Ihre Abnahmeingenieure in unserem Werk. 
Saidow: Sehen Sie, dies mal werden die Maschinen уоп unseren 
Fachleuten nicht abgenommen. Wir haben beschlossen, auf ше 
АЬпаЬте der AusrUstung zu verzichten. 
Кrаше : Ach so? Ich Ып etwas erstaunt. 
Saidow: Das hat aber seinen guten Grund. Erstens haben wir mit Ihrer 
Firma im Laufe уоп Jahren gute Erfahrungen gemacht, dabei hat sich 
Ihre Firma als Geschaftsparmer bestens bewahrt. Zweitens werden Ihre 
Мзsсшпеп an uns nicht das erste Ма} geliefert, und sie waren immer 
уоп hбсhstеr Qualitat. 
Кrаше: Drittens brauchen Sie ше Maschinen dringend, nicht wahr? 
Saidow: Jawohl, Неп Кrause. Ich habe meinerseits mit unserer 
Handelsvertretung in Wien telefoniert und die Erteilung der 
Verladegenehmigung veran1asst, selbstverstandlich, wenn die 
Ergebnisse der priifungen gut sind. 
Кrause: Danke fur das Vertrauen. Meinerseits veranlasse ich sofort 
unser Werk,die Herstellung, Priifung und Verladung der Ausriistung zu 
bescWeunigen. 
Saidow: Ich danke Ihnen im voraus. 
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Lektion 12. 
Vertrag (Fortsetzung). 
Grammatik: Konzessivsatze, Perfekt, Plusquamperfekt Passiv. 
Prateritum (Imperfekt) Konjunktiv, Konditionalis 1; 
Кausa1satze, Prateritum Indikativ (Wiederholung). 
Wortbildung: Suffixe "~bar", "-ig". 
Grammatik 
Кausa1satze (Wiederholung). 

1. Stellen Sie zu den unterstrichenen Wдrtern Fragen ти deт 
Fragewort "waruт п. Lassen Sie die aпderen Studenten аи! diese 
Fragen antworten. 
Da das Wetter sсhбп war, bescbloss Неи Mtiller, das Wochenende auf 
dem Lande zu verbringen. Aber ba1d gefiel ihm diese Idee nicht mehr, 
weil die Fahrt rnit dem Auto bei so beiВeт Wetter nicht angenehm war. 
"Es ist wobl besser" uberlegte er weiter "einfach in der Stadt spazieren 
zu gehen". Aber bald lieB er diese Idee falJen, da ше Stadtluft alles 
andere als gesund war. Мan konnte natйrlich zu Besuch gehen. Aber 
аисЬ das gefiel ihm nicht, denn тan musste noch Blumen kauf~n, das 
aber war zu anstrengend. Na, also blieb пш noch das Femsehen. MйIler 
sah im Programm nach und Iegte es sofort beiseite, denn an diesem 
Abend wurden nur FuВballspiele ubertragen. Das passte тm аисЬ nicht, 
weil er kein Sportfreund war. Da Неи Mtiller endlich des Denkens mude 
wurde, ging er schon um 9 Uhr zu Bett, er woHte sich gut ausruhen, weil 
er hoffte, dass ihm am Morgen bessere Ideen kommen. 

2. ErzahZen Sie, wie Sie das Wocheneпde verbringen ипd waruт? 

3. Antworten Sie аи! die Fragen, gebrauchen Sie dл, weil, denn. 
1. Warum wird die Lieferung manchmal vеrzбgеrt? 2.Warum verzichtet 
der Kaufer in manchen Fallen auf die Teilnahme an den pri.ifungen der 
Ausriistungen im Herstellerwerk? 3. Аш welchem Grund kann ше 
Zahlung manchmal nicht rechtzeitig vorgenommen werden? 4. Warum 
werden die Fluge manchmal aufgehalten? 5. Warum werden die 
Angebote von Geschaftspartnem manchmal abgelegt? 6. W3rum mиssen 
die Fluggaste eine Stunde vor demAbf1iIg im Flughafen sein? 
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Imperfekt (Priteritum) Indikativ. (Wiederholung). 

4. Lesen Sie. Geben Sie die Injormation aus den Dialogen wieder. 
Gebrauchen Sie das Imperjekt. 

А: Hat Ihre Firma auf der Leipziger Messe viele Neuentwickltmgen zurn 
Verkauf angeboten? 
В: Nur еin neues Gerat, eine Modifikation des Modells А 
А: НаЬеп Sie etwas an den Lieferbedingungen geandert? 
В: Nein, die sind die alten geblieben. 
А: Мich interessieren die Ergebnisseder Geratepriifungen, ше vorige 
Woche stattgefunden haben. 
В: Die sind ganz gut. 
А: Hat der Abnahmeingenieur das Priifungsprotokoll unterzeichnet? 
В: Jawobl, sofort nach Beendigung der Prйfung . 

А: Hat mап Ihnеп auch die Vеrsапdgепеhmigung erteilt? 
В: Noch nicht, aber ich hofIe, dass es in den na.chsten Tagen soweit ist. 
А: НаЬеп Ihre Facbleute alle technischen Unterlagen gepIiift? 
В: Jawobl. Und nicht nur geprйft, sondem auch einige Andertmgen 
vorgeschlagen. 
А: НаЬеп Sie diese Andertmgen in den Text der Unterlagen 
eingetragen? 
В: Nein, Sie ЬаЬеп ein zusatzliches Protokoll abgefasst, in dem sie zu 
allen technischen Fragen Stellung genommen und Ihre Vorscblage 
gemacht haben. 

Konzessivsitze. 
Die Fragen: trotz welcher Bedingung? trotz welchen Umstanden? 
Die Konjunktionen: obwohl, obgleich, 

Ubungen zи den Konzessivsiitzen . 
5. Bilden Sie Konzessivsatze им iibersetzen Sie sie. 
Muster: 1т Werk des Kunden ist die AusrOsttmg noch nicht montiert. 
(DieMaschinen sind schon langst ausgepackt). 
1т Werk des Kunden ist die Ausriistung noch nicht montiert, obwobl die 
Maschinen schon langst ausgepackt sind. 
1. Die Geschaftspartner wollen die Gelegenheit bent1tzen und die Stadt 
besichtigen. (Sie ЬаЬеп wenig Freizeit). 
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2. Die Kollegen sprachen nach den Verhandlungen noch lange iiber den 
Тheaterbesuch. (Es war spiiter Abend). 
3. Wir kommen Ihnen diesmal entgegen unд setzen den Preis herab. (Sie 
haben keine grofie Anzahl Maschinen bestellt.) 
4. Herr Miiller rauchte eine Zigarette. (Es war verboten, in diesem Raum 
zu rauchen). 
5. Wir bieten ше Geriite zum Preis des vorigen Jahres an. (Auf дет 
Weltmarkt sind die Preise fiir solche Erzeugnisse gestiegen). 
6. Wir konnen unseren Aиftrag noch nicht erteilen. (Wir haben das 
Angebot schon erhalten und gepriift). 

6. Вilden Sie statt der/olgenden Satzen Konzessivsatze. 
1. Wir haben аНе Unterlagen erha1ten, aber ein КоНо ist nicht ganz in 
Ordnung. 2. Es wurden zwar alle Versandangaben dem Spediteur 
rechtzeitig mitgeteilt, trotzdem kamdie erste Рзrtiе an eine falsche 
Adresse. 3. Das SchifI ist zwar im Verladehafen schon eingelaufen, aber 
die Ware wird noch nicht verladen. 4. Zwar garantiert der Verkiiufer ше 
ЬоЬе Qua1itiit des Кaffees, trotzdem wurden Stichproben entnommen. 5. 
Der Geschiiftspartner ist W1S etwas in der Preisfrage 
entgegengekommen, trotzdem ist der Preis noch sehr ЬосЬ. 6. АНе 
Lieferbedingungen wurden vereinbart, aber der Vel1rag ist noch nicht 
abgeschlossen. -

7. Gebrauchen Sie Konzessivsatze. Теаеn Sie Ihreт GeschaJtspartner 
/olgendes тit. 
1. Sie sind beschiiftigt. АЬет Sie sind bereit, mit ihm аНе wichtigen 
Probleme zu besprechen. 2. Es wird Schwierigkeiten geben, aber er kann 
mit Ihrer UnterstUtzung rechnen. 3. Das Wetter ist scblecht. Sie mochten 
aber aufs Land fahren. 4. Der gewiinschte Rabatt ist recht ЬосЬ. Aber 
Sie sind bereit, ihm entgegenzukommen. 5. Es gibt Probleme mit der 
Befrachtung der Tonnage, aber Sie werden eine dringende Verladung 
veranlassen. 6. Es gibt Produktionsschwierigkeiten, aber Sie werden 
bemiiht sein, die Fertigstellung der Maschinen zu beschleunigen. 

Perfekt und Plusquamperfekt Passiv. 
Das Vorgangspassiv wird gebildet аш den konjugierten Formen des 
Hilfsverbs werden + Partizip П des Vollverbs. 1m Perfekt, 
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Plusquamperfekt und Futш II verliert das Partizip II von werden das 
Prafix ge- (worden). Zшn Beispiel: 
Das Наш ist gebaut worden - Perfekt. 
Das Haus war gebaut worden - Plusquamperfekt. 

Ubungen zпш Perfekt und Plusquarnperfekt Passiv. 
8. ОЬеn Sie zu zweit. 
Erkundigen Sie sich: оЬ der Vertreter einer Firma уот Flughafen 
abgeholt worden ist; warum Фе Antwort auf Ihren Brief verzogert 
worden ist; welche РШlktе des Vertrages geandert worden sind; wann 
das Akkreditiv eroffnet worden ist; wann die Кataloge geschickt worden 
sind; wann фе Preise bestatigt worden sind; wann dieses ModeH 
modemisiert worden ist; was wahrend der letzten Vеrhапdlungеп 
vereinbart worden ist. 
9. Erklliren Sie den Gebrauch vom Plusquamperjekt Passiv. 
1. АНе F ormalitaten waren im Flughafen erledigt worden, nun gingen 
wir zшn Flugzeug. 2. Der пеие Preis war уоп beiden Sеitc:ш festgesetzt 
worden, und erst dann vereinbarte тап die Lieferzeit. 3. АНе 
Werkzeuge waren den Facbleuten zш Verfugung gestellt ""orden, und 
тап konnte mit der Arbeit beginnen. 4. AJs der Anmeldeschein 
ausgefii.llt worden war, gab тап uns den Zimmerscblussel. 5. Die 
Lieferbedingungen waren vereinbart worden, und тап verzeichnete den 
Vertrag. 6. Der Wagen war repariert "vorden, und wir konnten weiter 
fahren. 7. Als das Gepack abgefertigt worden war, bekamen wir eine 
Quittung. 

Imperfekt Konjunktiv. 
Konjunktiv Imperfekt 
Ich komme zu Ihnen, denn ich ЬаЬе morgen Zeit. 
Ich kaтe zu Thnеп, aber ich ЬаЬе morgen keine Zeit. 
lmperfekt Indikativ 
kam 
blieb 
Imperfekt Konjunktiv 
kaт+e 
blieb + "е 
ep: ·Imperfekt Indikativ 
machte 
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arbeitete 
Imperfekt Konjunktiv 
machte 
arbeitete 
Imperfekt Konjunktiv der Moda1verben: 
kбnntе, dUrfte, musste, sollte, wollte, mбсhtе, hatte, ware, wйrde . 
Zum Beispiel: 
ich hatte ware wfude kбnntе кате 
die hattest warest wйrdest kбnntеst Юimеt 
er (sie, es) hatte ware wиrde kбnntе кате 
wir hatten waren wfuden kбnntеп катеп 
ihr hattet waret \\rfudet kбnntеt Юimеt 
sie (Sie) hatten waren wfuden kбnntеп кamеп 

Ubungen zum Imperfekt Konjunktiv. 

10. Konjugieren Sie die Verben im Imperfekt Konjunktiv. 
Gehen, ЬаЬеп, bleiben, sein, kaufen, kбnnеп, mбgеп, ЬеkOlшпеn, 
werden. 
11. Ubersetzen Sie. 
1. Wir kбппtеп diese Gerate kaufen, aber der Preis ist zu ЬосЬ . 2. Die 
Fachleute kбnntеп im nachsten Monat те Versandgenehmigung 
erteilen, aber es gibt noch einige Defekte. 3. Ich bliebe in Ihrer Stadt 
посЬ langer, muss aber ba1d abreisen? 4. Wir kaтen Ihnеп in dieser 
Frage entgegen, aber wir mussen sie zuerst mit unserer Leitung 
besprechen. 5. Mein Chef kбnntе schon morgen пасЬ N. f1iegen, aber es 
gibt посЬ Schwierigkeiten mit dem Visum. 6. Wir kбnnеп keinen Rabatt 
gewahren, sonst ware das ffu uns ein Verlustgeschaft. 7. Wir bitten Sie, 
den Auftrag zu еrhбhеп, sonst kfune ein Rabatt nieht in Frage. 
12. ИЬеn Sie nach dem Muster. 
Muster: (ich, ins Кino , geme, gehen), aber ieh habe heute wenig Zeit. 
Ich ginge geme ins Кiпо , aber ieh ЬаЬе heute wen.ig Zeit. 
1. (Wir, zum FuI3ba11spiel, geme, mitkommen), aber wir ЬаЬеп noch 
keine Кartеп . 2. (ich, im Museum, посЬ langer, bleiben), aber ieh muss 
leider schon gehen. 3. (im Prinzip, те Vorlieferung, sein, mбgliсh) , aber 
wir ЬаЬеп reeht viele Auftrage im nachsten Monat. 4. (unsere Firma, 
Sie, in der Preisfrage, entgegenkommen), aber Sie mиssen еinе grб6еrе 
Partie Мзsсhinеп bestellen. 5. (meine Tochter, gem, spazieren gehen), 
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aber ich habe fиr morgen etwas anderes vor. 6. (ich, nach Hause, geme, 
zu FuВ gellen), aber es ist recht spat. 

Konditionalis 1. 
Imperfekt Konjunktiv, Vergl .: Ich kame morgen = Ich WOrde morgen 
kommen. 
Ich konnte Sie besuchen = Ich WOrde Sie besuchen. 
Konditionalis 1 gebraucht anstatt Imperfekt Konjunktiv der schwachen 
Verben . 
Ich machte das gem = Ich wиrde das mасЬеп. 
Konditionalis 1 wird gebildet mit dem Verb werden im Imperfekt 
Konjunktiv + Infinitiv des Vollverbs 
ich WOrde 
du wиrdest 
er, sie, es WOrde machen, kommen 
wirwиrden 

ihrwiirdet 
sie (Sie) wиrden 

Ubungen zum Konditionalis 1. 
13. Konjungieren Sie die Verben in Konditionalis 1. 
Vorsch1agen, bitten, ubemehmen, empfeh1en, bezahlen. 

14. Gebrauchen Sie statt des Imperjektes Konjunktiv den Konditionalis 
1. Ich konnte Ihnen alle erforderlichen Unterlagen Ubersenden. 2. Ich 
ginge dшсh ше StraВen spazieren. 3. Wir konnten auf Ihren Vorsch1ag 
vernchten. 4. Ein so hoher Rabatt kame nicht in Frage. 5. Ich sahe mir 
diesen Film gem an. 6. Wir konnten diese Menge erst in zwei Wochen 
liefem. 7. Das konnte uns passen. 
Konditionalis 1. 
Diplomatischer Konjunktiv. Imperfekt Konjиnktiv и Konditionalis 1 
Zum Beispiel: 
Konnten Sie rnir bitte sagen ... 
Mochten Sie rnir bitte einen Augenblick warten? 
Wйrden Sie so freundlich sein .. . 
Es ware gut, ... 
DOrfte ich Sie bitten? 
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16. аеЬгаисмn Sie 'n Situationen 
1. Das ware alles. 2. Ich hatte eine Bitte an Sie. 3. Es ware Zeit, ' " 
(etwas zu machen). 4. DUrfte ich Sie um einen Rat bitten? 5. Konnten 
Sie so freund1ich sein? 6. Ich konnte Ihnen folgendes vorscblagen. 7. 
Konnten Sie mir bitte helfen? 8. Es ware gut. 9. Ich hatte eine Frage (an 
Sie). 10. Konnten Sie mir bitte sagen? 
17. Antworten Sie. 
1. Ihr deutscher GeschМtspartner ist in Taschkent auf Dienstreise. Was 
wUrden Sie ihm uber Ihre Stadt епаыеn? Was wiirden Sie ihm in erster 
Linie zeigen? 2. Ihr deutscher Kollege ist ein gro6er Musikfreund. 
Welche Тheater konnte er in Moskau besuchen? Welche Орет wиrden 
Sie ihm empfehlen? 
Wortbildung. 
Suffix "-bar". 
Zum Beispiel: 
erklaren - erklarbar 
siegen - unsiegbar 

18. ЙЬегsеtzеn Sie. 
Trennbar, horbar, losbar, brauchbar, lieferbar, ersetzbar, verwendbar, 
trennbar. 

Text. 
Vertrag (F ortsetzung) 
Artikel Nr. 8. 
Gewahrleistung der Qualitat von AusrUstungen. 
Der Verkaufer garantiert, dass ше gelieferte AusrUstung dem hбсhsten 
Stand der Technik entspricht. Er gewahrleistet die gute Qualitat der fiir 
deren Herstellung verwendeten Materialien. Der Verkaufer ubemimmt 
die Garantie dafiir, dass die gelieferten Maschinen in voller 
UЪеrеinstimmung mit den Beschreibungen und den technischen 
Spezifikationen fertiggestellt sind. Ше Gewiihrleistungsfrist betriigt 12 
Monate аЬ Оаtшn der Inbetriebnahme, jedoch nicht mehr als 15 Monate 
vom Tage der Lieferung. DieGarantiefristwird entsprechend verlangert, 
wenn es durch die Schuld des Verkaufers zu . еinеrVеrzбgеrung in · der 
Inbetriebsetzung der AusrUstung kommt AlsDatum der Inbetriebnahme 
der AusrUstung gilt das Datum des Endabnahmeprotokolls. 
Artikel Nr. 9 
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Beim Eintreten der Umstйndе, die die Erfii11ung der Verpflichtungen 
laut diesem Vertrag, seitens einer der Parteien vollkommen oder 
teilweise unmбgliсh machen und zwar: Brand, Uberschwemrnung, 
Erdbeben, Export - und Importverbote, wird ше Frist der Erfйllung der 
Verpflichtungen auf eine entsprechende Zeit verschoben. 
Artikel Nr. 1 О 
Versicherung. 
Der кaufer iibemimmt аНе МiШеп und Kosten fur ше Versicherung der 
Ware bei der Verwaltung der Auswartigen Versicherung Usbekistans 
уоm Zeitpunkt deren Versand уоm Werk des Verkaufers bis zum 
Zeitpunkt deren Eingang beim Werk des Kaufers. 
Artikel Nr. 11 
Kundendienstarbeiten. 
Der Verkaufer verpflichtet sich, die folgenden Kundendienstarbeiten 
vorzunehmen: 
а) Wahrend der Garantiefrist: 
- Aufstellung und Inbetriebsetzung der Maschinen am Montageort. 
- periodische Kontrolle und Instandhaltung (Wartung und Pflege der 
Maschinen)~ 
- Reparatur der innerhalb der Ge\vahrleistungsfrist entstehenden Mangel. 
Ь) Nach Ablauf der Garantiefrist verpflichtet sich der Verkaufer: 
laufende Reparatur der Ausriistung vorzunehmen, defekte 
Maschinenteile und Baugruppen auszuwechseln, ein ausreichendes 
Ersatzteillager zur Versorgung der Kunden mit Ersatzteilen einzurichten. 
АНе im Рunk! Ь) angegebenen Kundendienstarbeiten werden aufgrund 
einer separaten BesteHung auf Kosten des Bestellers vorgenomrnen. 
Artikel Nr. 12 
Schulung (Ausbildung). 
Der Verkaufer verpflichtet sich, in seinem Schulungszentrum die 
Ausbildung des Kundendienstpersonals durchzufuhren. Die 
voraussichtliche Dauer des Lehrgangs betragt ... Wochen. Der 
Verkaufer iibemimmt samtliche Ausbildungskosten und stellt den 
Fachleuten des кaufers technische Ausbildungsunterlagen zur 
Verfugung. Der кaufer ubernimmt die folgenden mit der Schulung der 
Auszubildenden verbundenen Kosten und Bemiihungen: 
- Anreise - und Ruckreisekosten; 
- Kosten fйr Unterkunft und V erpflegung~ 
- Auszahlung des Tagegeldes fйr den ganzen Aufenthalt der 
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Auszubildenden in der BRD (im Laufe von ... Tagen). 

19. Suchen Sie Antworten im Text. 
zum Artikel 8. 
1. Was gewahrleistet der Verkaufer beziiglich der Qualitat der 
AuSriistung? 2. In Ubereinstimmung mit welchen Unterlagen miissen die 
Maschinen hergestellt werden? 3. Wie lange dauert die 
Gewahrleistungsfrist? 4. In welchem Fall wird die Garantiefrist 
verHmgert? 5. Was gilt als Datum der Inbetriebnahme der AuSriistung? 
zum Artikel 9. 
1. Was kann die Erfiillung des Vertrages teilweise oder vollkomrnen 
unmoglich machen? 2. Welche Umstande gelten als РаНе der Hoheren 
Gewalt? 3. Auf welche Zeit wird beim Eintreten von Umstanden der 
Нбhеrеп Gewalt die Erfiillung der Verpflichtиngen aus diesem Vertrag 
verschoben? 
zum Artikel 10. 
1. Wer iibernimmt alle Мооеп und Kosten fiir die Versicherung der 
Ware laut diesem Vertrag? 2. Fiir welche Periode wird die Ware 
versichert? 
Zum Artikel 11 . 
1. Welche Kundendienstarbeiten verpflichtet sich der Verkaufer zu 
iibemehmen und zwar: wahrend der Garantiefrist und nach deren 
Ablauf? Auf welchem Grund und wessen Kosten erfolgen die 
КШ1dепdiеnstarЬеitеп пасЬ AbIauf der Gewahrleistungsfrist? 
zum Artikel 12. 
1. Was und zu welchem Zweck verpflichtet sich der Verkaufer in seinem 
Schulungszentrum zu organisieren? 2. Wie lange wird der Lehrgang 
voraussichtlich dauem? 3. Welche Мооеп und Kosten йЬеmеЬтеп der 
Verkaufer und Kaufer beziiglich Ausbildung der Facbleute des Юiufеrs 
im Schulungszentrum des Lieferanten? 

20. Definieren Sie die jolgenden Begriffe. 
Der Bestandteil, das Tagegeld, untrennbar, dieZиrverfugungstellung, 

der Kundendienst, die Beschriftung, der Auszubildende. 
о' , >, 

21. Sagen Sie es anders. 
Die Garantie, in Obereinstimmung mit etw., die Inbetriebnahme, zum 
Teil, Ende der Priifung, die Schulung, Force-Majore Falle, das 
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Eintreffen der Ware, ausmachen, erforderlich sein, geniigend, 
Kundendienstarbeiten durchfiihren. 

22. Ergёinzen Sie. 
1. Der Verkaufer garantiert, dass ... . 2. Die Gewiilirleistungsfrist betragt 
.... 3. Die Garantiefrist wird verlangert, wenn .... 4. A1s Daturn der 
Inbetriebnahme gilt ... . 5. Beim Eintreten von Umstanden der Hoheren 
Gewalt wird .. . . 6. Der Kaufer iibemimmt аНе Miihen und Kosten fiir 
. .. . 7. Der Verkaufer verpflichtet sich, folgende Kundendienstarbeiten 
zu tibemehmen ... . 8. Der Verkaufer verpflichtet sich, in seinem 
Schulungszentrurn .... 9. Die voraussichtliche Dauer des Lehrganges ... 
. 10. Der кaufer tibernimmt die folgenden mit der Schulung 
verbundenen Kosten: ... . 11. Der Verkaufer stellt ... . 12. A11e 
Beschriftungen und Schilder miissen .. .. 13. Samtliche Anderungen und 
Erganzungen .... 14. A11e Beilagen sind .... 15. Der Vertrag tritt .. . 

23. Fuhren Sie ein Gesprёich zи den jolgenden Situationen. 
1. Die Lieferanten verz6gert. 1т Zusammenhang damit bitten Sie ит 
Verlangerung der Garantiefrist. Entsprechende Anderungen miissen in 
den Vertrag aufgenommen werden. 2. Sie nehmen Stellung zurn Artikel 
des Vertrages uber den Kundendienst und Фе Schulung. Sie scblagen 
den Abscbluss eines separaten Kundendienstvertrages vor und 
begrunden, warurn die angebotene Fassung Ihnen nicht gentigt. 
Dialog 1 
Mtiller: Неп Saidow, ме Sie sich wohl daran erinnem k6nnen, haben 
wir uns uber einige Punkte des Vertrages nicht geeinigt. Ich m6chte 
heute auf den Punl1: tiber H6here Gewalt zuriickkommen. 
Saidow: Passt Ihnen Фе Fassung dieses Punktes nicht? 
Mtiller: Doch. Die Formulierung kбnntе so bleiben ме sie ist. Es geht 
aber urn folgendes: in allen unseren Geschaften betrachten wir деп 
Streik der Belegschaft als einen Force-Majore-Fall, fiir den wir nicht 
verantwortlich sein kБПl1еl1. Darurn wiirdenwir Sie bitten, den Streik in 
diesen Punkt des Vertrages aufzunehmen. 
Saidow: Aber es wiirde unserer langjШnigеп Erfahrung im Handel mit 
auslandischen Firmen widersprechen. 
Mtiller: Ich verstehe, aber diese Frage ist fiir uns von gro6er Bedeutung. 
Darurn mбсhtе ich auf unserer Bitte bestehen. Und wenn Sie darauf 
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nicht eingehen, so konnen wir den Vertrag beim besten Willen nicht 
unterzeichnen. 
Saidow: Es tut rnir leid, Неп Miiller. 

23. Antworten Sie. 
1. Welchen Punkt des Vertrages mochte Неп Miiller besprechen? 2. Als 
was betrachtet seine Firrna die Streiks? Warum? 3. Woraufbesteht Неп 
Miiller? 4. Geht Неп Saidow auf seinen Vorschlag еin? 5. Warum lehnt 
Saidow Miillers Vorscblag аЬ? 6. Was wird, wenn sich die Parteien 
nicht einigen konnen? 
24. Wie /auten die Repliken im Dia/og? 
Неп Mii11er au6ert seinen Wunsch, den Punkt iiber ше Hohere Gewa1t 
посЬ einma1 zu besprechen; sagt, dass er rnit der Fassung dieses Punktes 
einverstanden ist; inforrniert, a1s was seine Firma die Streiks betrachtet; 
bittet, ше Streiks in den Рunkt iiber Force-Majore einzutragen; betont 
die Bedeutung dieses Problerns fiir seine Firma; Petrow sagt, dass er 
seiner Praxis nicht entspricht; sagt, dass er den Vorscblag von Неrrn 
Miiller nicht akzeptiert. 

25. Sagen Sie es anders. 
Die Formulierung, der Umstand der Hoheren Gewa1t, das Persona1, 
wichtig sein, zur Zeit, Verantwortung tragen, niсЫ entsprechen, in den 
Vertrag eintragen, rnit etwas einverstanden sein. 

26. Spielen Sie den Dialog 1. 

27. Fйhгеn Sie Gesprache zu denfolgenden Situationen. 
1. W Шuепd der Verhandlungen einigen sich ше Geschaftspartner 
daruber, dass die Fassung der Force-Majore-Falle den Allgemeinen 
Lieferbedingungen entsprechen soll. 2. Wegen eines Brandes wurde ше 
Lieferung der Ware verzogert. Der Lieferant inforrniert daruber seinen 
Geschaftspartner und bezieht sich аш die Rechte, die ihm laut dem 
entsprechenden Artikel des Vertrages zustehen. 3. Der Geschaftspartner 
scblagt vor, Кrieg und Epidernie a1s Urnstande der Hoheren Gewa1t in 
den Vertrag aufzunehmen. Sie пеhшеп a1s Юiufеr Stellung dazu. 

BriefNr.l. 
Betr: Ersatz von Kugellagern (шарикоподшипники). 
Sehr geehrte Непеп! 
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Wir nehmen Bezug auf lhr FS vom 3.09.02, in dem Sie uns um Ersatz 
von Kugellagem bitten. Hinsichtlich lhrer Bitte erlauben wir uns, Sie auf 
Punkt "Gеwйhrlеistung" unseres Vertrages aufmerksam zu machen. 
Punkt 8 hat folgenden Wortlaut: 
"Kugel1ager, die innerhalb eines Jahres nach lnbetriebnahrne, spatestens 
aber 15 Monate vom Absende Tag an gerechnet, infolge der Material
oder Herstellungsfebler unbrauchbar (прийти в состояние негодности) 
geworden sind, werden kostenlos ersetzt. Fиr Mangel durch falschen 
Einbau, Verschmutzung oder Rost (ржавчина) kann ein Ersatz nicht 
geleistet werden. Norrnale Abnutzung (износ)fallt nicht unter die 
Garantie. Ersatzlieferung und Bezahlung konnen erst nach einer klaren 
Feststellung der GIiinde durch genaue Untersuchung im Werke des 
Verkaufers geleistet werden. In dringenden Bedarfsfallen wird nach 
Moglichkeit Ersatz zum 
Tagespreis geliefert." 
Wir bitten Sie, im Sinne dieses Punktes zu handeln. lп Erwartung Ihres 
Schreibens rni! allen notigen Unterlagen verbleiben wir mit freundlichen 
GrUВen. 
Firrna .. , 
28. Geben Sie den InhaZt des Briejes wieder. 
29. Nehтen Sie aZs Kaujer Stellung zuт Briej 
BriefNr.2. 
Betr. Vertrag Nr. ... Montage. 
Geehrte Нелеп! 
Wahrend der Verhandlungen uber фе DurchfUhrung durch die 
deutschen Facbleute der Montagearbeiten im Kombinat in der Stadt N., 
die am 20. September d.J. rnit lhrem Vertreter S. stattgefunden haben, 
wurde wie folgt vereinbart: 
Spatestens am 15. November d.J. reist eine Gruppe der deutschen 
Facbleute insgesmnt vier Мann nach N., um фе gema8 Vertrag Nr . 
... gelieferte AusrUstung zur Montage vorzubereiten. Der Leiter dieser 
Gruppe ist Неп В. Die Facbleute kommen оhnе Farnilien. Die obigen 
Arbeiten in Bezug auf фе Sortierung der AusrUstungen sind bis zum 
nachsten Jahrzu beenden. Wйhrепd dieser Vorbereitungsarbeiten wird 
ein Zeitplan der Montagearbeiten und der Inbetriebnahrne abgefasst und 
abgestimmt. 
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lm Februar 2001 reisen drei deutsche Facbleute rnit Farnilien, um 
Montagearbeiten vorzunehmen. Das Kombinat stellt diesen Facbleuten 
Einzelwohnungen zur Verfiigung. 
lm Рш. 2, Punkt 4 des Vertrages Nr. . .. ist der Satz "Der 
voraussichtliche Beginn der Montage ist die zweite Jahreshiilfte 200 ... " 
dшсh einen neuen Satz "Der Beginn der Montage ist November 20 .. . 
zu ersetzen." 
Das vorliegende Schreiben ist ein untrennbarer Bestandteil des 
Vertrages Nr ... 
Mit freundlichen Griillen. 

30. Geben Sie den Inhalt des Briejes 2 wieder. 
31. Schreiben Sie es anders. Gebrauchen Sie Konzessivsatze. 
1. Das Hotelliegt ziemlich weit уоп der Arbeitsstelle, аЬет wir sind rnit 
unseren Hotelzimmem zufrieden. 2. Ет ist in dieser Stadt zwar das 
zweite Mal, аЬет er hatte keine Gelegenheit, die SehenSwii.rdigkeiten zu 
besichtigen. 3. Die ~hnung ist klein, аЬет sehr gemutlich. 4. Меin 
Kollege hat zwar eine gute Handschrift, aber einige Notizen zur 
Zeichnung N 4 konnte ich nicht 
verstehen. 5. Zwar haben wir Herrn Schrnidt mehrere Мalе in Laufe des 
Morgens angerufen, aber wir konnten ihn nicht erreichen. 6. Die 
Konstruktion der Maschine wurde geandert, trotzdem ist ihre Leistung 
noch sehr niedrig. 

32. Erganzen Sie die Verben 'т Perjekt Passiv. 
1. In diesem Jahr .. . 5 пеие Modelle ... (herstellen). 2. Die Zahlung .. . 
schon vorige Woche ... (leisten). 3. Der Bedarf an dieser Ware .. . bei 
der Firma N .... (decken). 4. Das Abreisedatum der Fachleute ... per 
Telex .. . (mitteilen). 5. Die neuen Lieferfristen ... in den Vertrag .. . 
(eintragen). 7. Es ... im Vertrag nicht ... (angeben). 8. Das Angebot .. . 
vor einer Woche schriftlich ... (bestatigen). 

33. Erganzen Sie ти den Verben 'т Imperjekt Konjunktiv oder 
Konditionalis 1. 
А: Ich ... rnit Неrrn Milller ... (mбgеп, sprechen). .. . Sie rniсЬ bitte ... 
(werden, verbinden). 
В : Ich ... Sie geme ... (werden, verbinden), aber Herr MUller ist 
vепеist. Er ist erst morgen wieder da. Vielleicht ... ich Ihnеп 
(kбппеn, helfen). 

127 



А: ... Sie mir nicht .. . ... , (werden, Bescheid sagen), оЬ er niiсЬ 
morgen ... .. . ? (empfangen, konnen). 
В : Moment mal, ich sehe mal пасЬ . Welche Zeit ... Ihnen .. , (recht, 
sein). 
А: Am besten vormittags, sagen wir, шn 1 О Uhr .. . es moglich? (sein). 
В: Jawohl. Welche Namen ... ich .. . ? (dilrfen, sich notieren) . 

• 
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Lektion 13 
ТЬеmа: Die Industrie und ihre Produkte. 
Grammatik: Plusquamperfekt Konjunktiv. Irreale 
Konditionalsatze. Konditionalsatze (Wiederholung). 
Graтmatik 

Konditionalsatze (Wiederholung) 

1. Erganzen Sie. 
1. Ich werde mich [сеuеп, wenn ... . 2. Es wird uns Freude bereiten, 
wenn .. , . 3. Иеrr N. wird zиfrieden sein, wenn .. . . 4. Ich werde Ihnen 
dankbar sein, wenn ... . 5. Wenn es пбtig ist, so ... . 6. Wenn ich mich 
nicht irre, so .... 7. Wenn es Ihnen recht ist, so .... 8. Wenn Sie nichts 
dagegen ЬаЬеп, so ... . 

2. Verwandeln Sie die Wenn-Satze in konjunktionales nach dem Muster. 
Muster: Wenn Sie aufunseren Vorscblag nicht eingehen, kбnnеп wir 
den Vertrag nicht unterzeichnen. -- Gehen Sie auf unseren Vorscblag 
nicht ein, kбппеп ,vir den Vertrag nicht unterzeichnen. 

1.Wenn die Qualitat Ihrer Ware unseren Kunden zt1sagt, erteilen ,vir 
sofort einen Auftrag. 2. Wenn die Lieferbedingungen Ihnen 'passen 
werden, bitten wir Sie das zu bestatigen. 3. Wenn wir die Warenmenge 
nicht vereinbaren werden, kann аuсЬ der Liefertermin nicht endgiiltig 
festgesetzt werden. 4. Wenn das ИеrstеНеrwеrk die Konstrиktion der 
Мзsсшпеп modemisiert, wird der Preis еrhбht. 5. Wenn das Wetter 
sсhбп ist, gehe ich spazieren. 6. Wenn die Inbetriebnahme der 
Ausri.istungen durch die Schиld des Exporteurs vеrzбgеrt wird, ist die 
Garantiefrist zu verlangem. 7. Wenn die Lieferung wegen eines 
Umstandes der Ибhеrеп Gewa1t unrnбgliсh ist, wird die Lieferfrist 
verschoben. 

3. Antworten Sie. 
Was machen Sie in Ihrer freien Zeit, wenn: 
Sie mйde sind? Das Wetter sсhбп ist? Es regnet? Keine Eintrittskarten 
furs Theater zu haben sind? Sie Zt1 Hause bleiben? 
In \velchen Fiillen: 
кann die Lieferfrist verschoben werden? ИаЬеп die Fluggaste bei der 
Gepackabfertigung nachzuzaЫen? Sollen die Sachen verzollt werden? 
Kommt ein Rabatt in Frage? 
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Plusquamperfekt Konjunktiv 
ich hatte 
du rni.ttest 
er hatte 
wirhatten 
ihr hattet 
sie (Sie) hatten gefragt 
ich ware 
ше warest 
erware 
wirwaren 
ihr waret 
sie (Sie) waren gegangen 

Ubungen 

4. Konjugieren Sie die Verben im Plusquamperjekt Konjunktiv: 
aufhalten, ausrichten, mitkommen, umsteigen, einhalten, verzichten, 
entgegenkommen. 

5. Gebrauchen Sie die eingeklammerten Verben im Plusquamperjekt 
Konjunktiv. 
1. Wir sind gekommen, um alle Fragen personlich zu klaren, denn der 

Briefwechsel ... viel Zeit (in Anspruch пеhrпеп). 2. Mein Kollege 
ist krank geworden, sonst . . . er tmbedingt zur Besprechung 
(kommen). 3. Wir haben die Lieferfristen noch nicht vereinbart, 
sonst ... wir den Vertrag schon (unterzeichnen). 4. Unsere Firma 
hatte Schwierigkeit mit der Tonnage, sonst ... sie деп Schiffsraum 
rechtzeitig (befrachten). 5. Ich ... gestem aufs Land (fahren), aber 
das Wetter ist scblechter geworden. 6. Warum haben Sie uns uber 
Ihre Ankunft nicht informiert, wir ... Sie (abholen). 7. Warum 
haben Sie mich nicht angerufen? Ich ... Ihnеп (helfen). 

6.Erganzen Sie das Imperjekt Konjunktiv (den Konditiona/is 1) oder das 
Р lusquamperjekt Konjunktiv. 
1. Ich muss in einigen Tagen verreisen, sonst .... 2 .... , aber in diesem 
Fall mиssen Sie mehr Maschinen bestellen. 3. Warum haben Sie mir 
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Ihre Adresse nicht gegeben? Ich .... 4. Wir finden Ihnen Preis zu ЬосЬ, 
sonst .... 5 .... , aber meine Ferien waren leider zu Ende. 6. Ich .. . , aber 
es begann zи regnen. 7. Неп Кrause hat uber unser heutiges Treffen 
nicht gewusst, sonst '" 
. 8 .. .. , aber es wird morgen kalter. 

Irreale Konditionalsatze. 
(Нереальные придаточные условные предложения) 

Fiir ше Iпеalitаt ausgedruckt im Gegenwart und in der Zukunft 
gebraucht тап Imperfekt Konjunktiv oder Konditionalis 1 wie im HS, 
als аисЬ im Konditionalsatz, Ftir die Iпеalitаt ausgedri.ickt in der 
Vergangenheit gebraucht тап Plusquamperfekt Konjunktiv. 
Zum Beispiel: 
Es ware gut, wenn Sie morgen zu rnir karnen (kommen wtirden). 
Es ware gut sein, wenn Sie morgen zu rnir karnen. 
Es ware gut gewesen, wenn Sie gestem zu mir gekommen w-urden. 
Es ware gut gewesen, wenn Sie mich gestem besucht ha.tten. 
Wenn Sie mich gestem besucht hatten, w-urden wir dieses Problem 
schon heute erledigeri.. 

7. ЙЬеrsеtzеn Sie иnd erklaren Sie den GеЬrаисh der Zeitjorтen. 
1. Wenn Sie mich gestem aпgerufen hatten, so hatten wir alles 
vereinbart. 2. Mein Chef ware sehr froh, wenn Sie ihn am Dienstag 
besuchen konnten. 3. Wenn das Wetter schoner gewesen ware, hatte ich 
meine Ferien auf dem Laпde verbracht. 4. Wenn Ihre Fiпnа uns iiber die 
Situation frtiher mitgeteilt hatte, konnten wir das Problem schon heute 
Josen. 5. Es ware gu~ wenn Ihre Facbleute schon Anfang Juni anreisen 
konnten. 6. Ich w-urde mich freuen, wenn Sie uns ап unseren Stand 
besuchten. 7. Wenn ich davon nicht iiberzeugt gewesen ware, hatte ich 
dari.iber nicht gesprochen. 8. Wenn wir auf Ihren Vorscblag eingegangen 
waren, so hielten wir jetzt unsere Lieferfristen nicht еin. 

8. Verwandeln Sie die realen Wenn-Satze in irreale иnd йЬеrsеfzеn Sie. 
1. Wenn alle Lieferbedingungen Ihnen passen werden, konnen wir schon 
morgen einen Vertrag unterzeichnen. 2. Wenn die Lieferung so dringend 
ist, so kann unsere Fiпnа die Verladung beschJeunigen. 3. Wenn Sie 
tlllseren Vorschlag akzeptieren werden, kann das Herstellerwerk die 
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AusrUstung schon im August fertigstellen. 4. Wir kбnnеп аш die · 
PrOfung der Maschinen im Lieferwerk verzichten, wenn Sie uns zuerst 
eine Probepartie liefem. 5. Wenn Sie in der Preisfrage 
entgegenkommen, werden wir eine gгбfiеге Warenmenge bestellen. 6. 
Wir kбnnеп aufs Land schon heute fahren, wenn mein Chef шiсЬ nicht 
aufhalten wird. 

9. Erganzen Sie: 
1. Wenn ... (mehr Zeit haben), wOrden wir morgen die Arbeit mасЬеп . 
2. Wenn ... (nicht so beschaftigt sein), ware ich ins Кiпо gegangen. 3. 
Wenn ... (nicht so spat sein) hatten wir das Museum besucht. 4. Wir 
Mtten unsere Flugkarte umgebucht, wenn .. . (rechtzeitig kommen). 5. 
Wir hatten mit dem Exportleiter gesprochen, wenn ... (friiher kommen). 
6. Wenn ... (niсЬ! so 
mude sein), hatte ich diese Arbeit gestem gemacht. 7. Wenn wir uns 
uber das Problem im nachsten Monat vereinbaren kбnntеn, ... (die 
Maschinen im Mai fertigstellen). 8. Wenn Ihre Anfrage etwas friiher 
eingelaufen ware, ... (die Ware in diesem Jahr anbieten). 9. Wenn Sie 
uns einen Rabatt gewahren kбnntеn, ... (zu einem Vertrag kommen). 10. 
Wenn der Lieferant eine gute Verpackung verwendet ЬiШе, ... (keine 
Defekte entstehen). 

10. Verwandeln Sie die irrealen Wenn-Stitze in konjunktionales. 
1. Wenn es уоп mir abhinge, kбnntе ich Ihnen helfen. 2. Wenn das Hotel 
niсЬ! so weit ware, kбnntеп wir dort wohnen. 3. Wenn Sie uns in dieser 
Frage entgegenkommen wOrden, kбnntеп wir den Vertrag schon morgen 
unterzeichnen. 4. Wenn Sie uns daruber mitgeteilt hatten, waren unsere 
Spezialisten rechtzeitig gekommen. 5. Wenn das Wetter gestem warm 
gewesen ware, hatten wir einen Spaziergang gernacht. 6. Wenn Ihr Werk 
ше Qualitat der Apparate verbessem kбnntе, wtirden wir iш nachsten 
Jahr eine zusatzliche Partie bestellen. 7. Wenl1 Sie шiсЬ gestem 
angerufen hatten, hatte ich Ihnen schon Bescheid gesagt. 

11.Lesen Sie иnd geben Sie den Inhalt des Textes wieder. 
Ein iilterer Неп wurde in einem Eisenbahnabteil уоп einem 
sympathischel1 jungen Мann angesprochen. "Entschuldigen Sie bitte, 
kбnntеп Sie mir vielleicht sagen, ме spat es ist?" "Nein." "Aber warum 
denn nicht?" - fragte der junge Мann. "Da gibt es kein Aber und kein 
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Warum. Sehen Sie, wenn ich Ihnen jetzt sagte, wie spat es ist, wiirden 
Sie sich bei mir bedanken. 
Eine Weile spater wiirden Sie mich zu einer Tasse Кaffee in деп 
Speisewagen einladen. Weil Sie ein sympathischer Mensch sind, mochte 
ich Sie wiederum einladen, uns gelegentlich einmal zu 
besuchen. Zu Напsе ware ich gezwungen, Ihl1en meine Tochter 
vorzustellen. Оа sie schon ist unд Sie nett sind, so wiirden Sie einander 
gefallen und Sie wiirden um Ihre Hand bitten." "Ja. Ware es so scblimm, 
wenn das alles wirklich passierte?" ,,Es ware sehr scblimm", antwortete 
der altere Mann. "Sie werden nicht etwa glauben, da ich meine Tochter 
einem Mann zur Frau 
gebe, der nicht einmal eine Uhr hat." 

12. Ergiinzen Sie. 
1. Wir wiirden uns freuen, \venn ... . 2. Es ware gut, wenn ... . 3. Wir 
waren Ihnen dankbar, wenn ... . 4. Wir hatten nichts dagegen, wenn .... 
5. Es wиrde mir Freude bereiten, wenn ... . 6. Es ware uns recht, wenn 
.... 7. Es ware nett von Ihnen, wenn .... 8. Es ware besser, wenn .... 

Text. 
Die Industrie und Produkte 
Die Grundlage der deutschen Wirtschaft ist die Industrie. In der BRD 
beschaftigten die etwa 48 900 Industriebetriebe 1999 die 6,4 Мilliопеп 
Menschen. Allerdings hat sich das industrielle Gewicht in der 
Volkswirtschaft in den vergangenen Jahren deutlich verringert. Dagegen 
stieg der Anteil der 6ffentlichen und privaten Dienstleistung stark an. 
Die Industrie in Deutschland besteht vorwiegend апs Кlein- und 
Mitteluntemehmen. Nur etwa 1,9% der Industriebetriebe sind 
GroBuntemehmen. Insgesamt entfallen auf die kleine Gruppe der 
GroBuntemehmen rund 51 % des Gesamtumsatzes der Industrie. 
Weltbekannt sind solche Firmen wie Autohersteller Volkswagen, BMW 
und Daimler-Chrysler, die Chemiekonzeme A"'entis, Bayer unд BASF, 
die 
Ruhrkoble AG, der Elektrokonzem Siemens AG (MUnchen), Robert 
Bosch GmbH (Stuttgart). Nach dem Zweiten Weltkrieg hat die Industrie 
in Deutscbland zu dem wirtschaftlichen Wiederaufbau einen groBen 
Beitrag geleistet. Ein entscheidender Faktor fiir diese Entwicklung war 
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Ubergang zur marktwirtschaftlichen Ordnung im Jahre 1948. Zu den 
Grundpfeilem der sozialen Marktwirtschaft gehёrt die 
Eigenverantwortlichkeit des Untemehmers, der selbst fur das Wachstum 
seines Untemehmens und dessen Anpassung an sich verandemde 
Vеrhшtnissе sorgt. Die staatliche Wirtschaftspolitik beschrankt sich 
darauf, gUnstige Rahmenbedingungen fйr die Entwicklung 
untemehmerischer Initiative und fйr zusatzliche Beschaftigung zu 
schaffen. Der Wettbewerb zwischen den Untemehmen ist nach 
Au:ffassung der Bundesregierung am besten geeignet, der deutschen 
Wirtschaft auf den Weltmarkten die Konkurrenzfahigkeit zu sichem. 
Diesen Wettbewerb belebt eine groBe Zahl von kleinen und mittleren 
Untemehmen am Mark.1. Deshalb ist die Bundesregierung daran 
interessiert, sie Existenzbedingungen kleiner Betriebe zu verbessem und 
Neugriindungen zu erleichtem. 

13. Antworten Sie. 
1. Was stellt те Industrie in der Volkswirtschaft Deutschlands dar? 2. 
Wie viel Menschen beschaftigten те deutschen Industriebetriebe im 
Jahre 1999? 3. Wie veranderte sich das Gewicht der Industrie in der 
Volkswirtschaft der BRD in den letzten Jahren? 4. Was konnen Sie nber 
den 
Anteil der offentlichen und privaten Dienstleistungsbereiche sagen? 5. 
Wie ist das VеrhШtnis zwischen den Mittel- und GroBuntemehmen? 6. 
Wie viel % des Gesamtumsatzes entfallen auf die GroBuntemehmen? 7. 
Welche weltbekannte deutsche Firmen kennen Sie? 8. Welche Rolle 
spielte die Industrie in Deutschland пасЬ dem 2. Weltkrieg? 9. Was war 
der entscheidende Faktor des wirtschaftlichen Wiederaufbaus von 
Deutschland? 10. Welche Rolle spielt те Eigenverantwortlichkeit des 
Untemehmens? 11. Worauf beschrankt sich die staatliche 
Wirtschaftspolitik? 12. Welcher Meinung ist die Bundesregierung nber 
den Wettbewerb? 13. Was belebt der Wettbewerb? 14. Woran ist die 
Bundesregierung interessiert? Geben Sie den Inhalt des Textes wieder. 

Dialog 1. 
Vor dem Besuch in еinет Werk 

. Saidow: Es ware gut, wenn wir das Werk besichtigen konnten. 
Мnllег Kein РroЫет. Ich mochte aber vorher klaren, оЬ Sie nur те 
Fertigung der Maschinen, die Sie bestellt haben, in Ш1Sеrеr 
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Maschinenfabrik kennenlemen wollen oder auch einen Rundgang durch 
das Chemiekombinat machen mochten, wo solche Maschinen eingesetzt 
werden. 
Saidow: Wenn es moglich ware, so mochte ich die beiden Betriebe 
besuchen. 
Muller: Selbstverstandlich. Das liisst sich machen. 
Saidow: Коnnеп wir auch sehen, \\-lе Ihre пеие technologische Linie 
funktioniert? 
Muller: Tut rnir leid, aber es ist im Moment au6er Betrieb. 

In einer Maschinenfabrik der BRD 
MUller: Nun sind wir am Ziel. Das ist unsere пеие Maschine, фе wir an 
Sie liefem werden. Soll ich die Wirkungsweise erklaren? 
Saidow: Nein, das ist nicht notig. 1т Prinzip ist sie uns bekennt. Was 
uns jedoch interessieren wtirde, ist Фе Leistung der Maschine. 
MUller: Dieses ModeH produziert 200 kg Granulat рro Stunde. 
Saidow: Wie viel Arbeiter bedienen Maschine? 
Muller: Nur zwei. Dieser Maschinentyp ist seit einem Jahr im Kombinat 
lU1Serer Kunden im Einsatz und hat sich gut bewahrt. 
Saidow: Welche Vorteile hat diese Maschine im Vergleich zum alten 
ModeH? 
MUller: Die Konstruktion wurde bedeutend vervollkommnet. In neuer 
AusfUhrung ist die Maschine kompakter geworden. Das bringt folgende 
V orteile: erstens verringert sich der Platzbedarf, zweitens wird das 
Gewicht der Maschine geringer, drittens werden Material und Energie 
eingesperrt. Und was besonders zu betonen ist, wurde die Leistung der 
Anlage аш 200 kg erhalt. 

14. Anf1Aiorten Sie. 
1. Durch \velche Werke mochte Неп Saidow einen Rundgang machen? 
2. Warum kann er die пеие technologische Linie nicht sehen? З. Warum 
will Saidow keine Information uber die Wirkungsweise der Anlage 
bekommen? 4. Wie ist фе Leistung der Anlage? 5. Seit wann ist die 
Konstruktion der Maschine vervollkommnet? 7. Welche V orteile hat фе 
Maschine in neuer Ausfiihrung im Vergleich zum alten Modell? 

15. Gebrauchen Sie in Siitzen aufgrund des Dia/ogs. 
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Einsetzen, auВer Betrieb sein, die Wirkungsweise, im Einsatz sein, 
Vorteile ЬаЬеп, vervollkommnen, die. Ausfiihrung, im Vergleich zu, 
ешsрarеп. 

Dialog 2. 
'" einem Chemiekombinat der BRD 
MUller: Hier konnen Sie das technologische Verfahren beobachten. 
Saidow: Wann wurde das Kombinat gegrundet? 
MUller: Die erste Anlage wurde 19 .,. in Betrieb genommen. In den 
sp1teren Jahren hat mап das Kombinat ausgebaut. 
Saidow: Wie war die projektierte Кapazitat des Werkes? 
Mi.iller: Ursprunglich 600t pro Jahr. Jetzt sind es 2 ЗОOt. 
Saidow: Wie viel Arbeiter beschaftigt das Kombinat? 
Mi.iller: Nur 1 200. Wissen Sie, die Produktion ist bei uns ЬосЬ 
automatisiert. 
Saidow: Sind in Ihrem Werk ImportausIiistungen installiert oder 
verwenden Sie nur in1andische Maschinen? 
Mi.iller: Meistens sind es inlandische Maschinen. 
Saidow: Wie steht es mit Umweltschutzmafinahmen in Ihrem 
Kombinat? 
Mi.iller: Wir sind bemUht, Abwasser moglichst unschadlich zu тасЬеп. 
Saidow: Ihre Produktion ist gesundheitsschadlich. Wie werden die 
Arbeitsbedingungen verbessert? 
Mi.iller: Es ist des Gesundheitsschutz gedacht, Mafinahmen zur 
Verringenmg. Dazu gehoren аисЬ viele Кlimаапlаgеп. AuВerdem 
verfugt unser Kombinat ubereine gut eingerichtete prophylaktische 
Кlinik. Ншtеп wir mehr Zeit, so konnten wir die аисЬ besichtigen. 

16. Sagen Sie es anders. 
1. Hier konnen Sie den technologischen Prozess sehen. 2. Das Kombinat 
wurde im Jahre .. . gegrUndet. 3. Anfапgs war die Kapazitat des 
Kombinats 600t рro Jahr. 4. Wie viel МеnsсЬеп arbeiten im Werk? 5. 
1т Werk sind nicht nur ImportausIiistungen, sonders such die ВЕО
Maschinen im Einsatz. 

17. Spielen Sie den Dialog. 
Berichten Sie uber das Kombinat aufgnmd des Dialogs. 
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Text2. 
Es gilt heutzutage аНе Bereiche der Wirtschaft auf den intensiven 
Entwicklungsweg umsetzen Oas ist пш durch die Intensivierung der 
Produktion in a11en Industriezweigen moglich. Oas hei6t vor a11em 
Bescbleunigung der wissenschaftlich-technischen Fortschritts, 
Vergr06erung des Anteils der Мikroelektronik an der Produktion, 
rascher Einsatz der modemen Roboter- und Rechentechnik in 
Verbindung der Schlusse1technologien. Als weiteres wichtiges Ziel der 
dynamischen Entwicklung der Industrie konnte man die a.ktuelle Losung 
nennen: "Weniger produzieren теш!" Oas hei6t, mit weniger 
Arbeitskraft-, Materia1verbrauch ше Leistung auf das 
vielfache zu erha1ten. Von gro6er Bedeutung ist dabei die Einsparung 
von Energie und Materia1, Entwicklung der пеиеп Werkstoffe. Das dritte 
Ziel der wirtschaftlichen Strategie der BRO ist die Erha1tung der 
Produktion der Erzeugnisse der hochsten Qua1itiit. Der Staat benotigt 
Erzeugnisse lmd Technologien, die dem wissenschaftlich-technischen 
Носhststапd entsprechen. Grandmesser [иr ше Qua1itiit der Produktion 
ist die Nachfrage auf dem Weltmarkt. 

18. Antworten Sie. 
1. At1f welchen Entwicklungsweg gilt es heutzutage а1lе Bereiche der 
Wirtschaft umzusetzen? 2. Wofur mussen ше Bedingungen geschaffen 
werden? 3. Was versteht тап unter der umfassenden 
Intensivierung der Produktion in a11en Industriezweigen? 4. Wie ist die 
Losung "Weniger produziert mehr" zu verstehen? 5. Was zeugt уоп der 
ЬоЬеп Qua1itat der Produktion. 

19. Gebrauchen Sie die Wortgruppen in SШzеn aufgrund des Textes. 
Die Volkswirtschaft sauf den intensiven Entwicklungsweg umstellen; 
Bedingungen schaffen; ше umfassende Intensivierung in a11en 
Industriezweigen; mit weniger Arbeitskraft- und Materia1verbrauch; 
dem wissenschaftlich-technischen Hochststand entsprechen. 

20. Sagen Sie es anders. 
1. Es ist notwendig, a11e Branchen der Industrie zu intensivieren. 2. Oer 
wissenschaftlich-technische Progress bedeutet Einfцt:mmg der 
Rechentechnik. 3. Die Leistung muss gesteigert werden. 5. ,Uщеr Ziel 
ist, Materia1 und Energie einzusparen. 6. Dasweitere Ziel ist 
Ausarbeitung neuer Produktionsmateria1en. 7. Die Erzeugnisse щussеп 
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dem hбсhstеп Niveau der Technik entsprechen. 8. Eine besonders groBe 
Rolle spielt die Fertigung der Erzeugnisse, die auf dem Weltmarkt sehr 
gefragt sind. 

21. Spielen Sie den Dialog und geben Sie deren lnlшZt wieder. 

1т КесЬеnzепtruпI 

А: Wir haben ein modemes Rechenzentrum, wo verschiedene Aufgaben 
bearbeitet werden. Produktions- und Transportprozesse kбnnеп dadurch 
effektiver gesteuert werden. 
В: Aber diese Rechentechnik und ihre hochqualifizierte Bedienung sind 
nicht billig. 
А: Das schon. ЕЬеп darurn sind wir bemii.ht, die Rechenanlagen уоll und 
intensiv auszиlasten (загрузить). 
В: Und was ,vird getan, um die Kapazitatsreserven der Computer besser 
zunutzen? 
А: Durch unsere Rechentechnik unterstUtzen wir auch andere ВеtПеЬе . 

Solche Dienste leisten wir seit Jahren. 

1m Konstruktionsbiiro. 
А: Die Hauptaufgabe der Konstruktionsbiiros ist die SHindige 
Verbesserung der Produktion. Dazu gеhбгеп die Entwicklung neuer 
Technologien und die Vorschlage fiir Material- und Zeiteinsparungen. 
В : Sie entwickeln пеuе Турen рrogпunтgеstеuеrtег Maschinen. 
Ubrigens ЬаЬеп wir im vorigen Jahr 4 Industrieroboter eingesetzt. 

22. Berichten Sie йЬег lhren Besuch 'n einem Rechenzentrum und einem 
Konstruktionsburo. 

Schriftliche Hausaufaufgaben. 
Gebrauchen Sie die eingek1ammerten Verben im Konjunktiv. 
1. Wenn Sie die Verladung der Maschinen morgen (veranlassen), ... wir 
schon diese Maschinen im nachsten Monat (bekommen). 2 ... . wir nicht 
(sich verspaten), so ... wir (den Eilzug пеhшеп) . 3 .... Sie im Herbst 
oder Winter (kommen), so ... Sie Einzelzimmer оhnе РroЫете 
(bekommen). 4. Wenn ich теinе Flugkarte morgen (umbuchen), ... ich 
am 20 (abfliegen). 5 .. .. die Maschinen аш der Probepartie im vorigen 
Monat (sich bewiihren), so ... wir (еinеп Auftrag erteilen). 
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Ubersetzen Sie. 
Text 1. 
1т Wettbewerb 
Fиr den Standort Deutschland ist es entscheidend, da139 die 
Untemehmen ihre intemationale Wettbewerbsfahigkeit in der immer 
starker von technologischem Fortschritt gepragten Weltwirtschaft 
sichem. Nur dann lassen sich die Vorteile der internationalen 
Arbeitsteilung vollstandig nutzen, kбnnеп einheirnische Arbeitsplatze 
und Einkommen geschaffen werden. Dies erfordert ше Fahigkeit zu 
Innovationen, die Bereitschaft zum Strukturwandel in Wirtschaft und 
Gesellschaft und eine Orientierung der Untemehmen auf wirtschaftliche 
Wachstumsfelder und - regionen. Als rohstoffarmes Land mit ЬоЬеm 
Einkommen - und Sozialstandard ist Deutschland darauf angewiesen, in 
der Weltwirtschaft mit einem ЬосЬ entwickelten Gii.terangebot pr~ent 
zu 
sein. Modeme Technologien sowie rationelle Fertigungsmethoden 
bilden dafur ше Grundlage. Viele Unternehmen - vor allem kleine und 
mittlere - waren nicht imstande, die Forschungsarbeiten durchzufohren. 
Deshalb ЬаЬеп sie die gemeinsame Basis [иr die wissenschaftlichen 
Forschungen und die (JЪеrgаЬе von Technologien in der Industrie 
geschaffen. Die Bundesregierung fordert diese ForschungsbemUhungen 
auf dem Gebiet der Wissenschaftsforschungen iiber die 
Arbeitsgemeinschaft industrieller Forschungsvereinigungen (AiF). Diese 
AiF hilft den kleinen und mittleren Untemehmen bei vielfaItigen 
Kooperationen im In-und Ausland. Geholfen wird den Untemehmen 
auch beim Technologietransfer, um die Urnsetzung von 
Forschungswissen in die praktische Anwendung zu beschleunigen. In 
"Demonstrationszentren" kбnnеп sich Untemehmer und FUhrungskrafte 
mit Anwendung von neuen Technologien und Produktionsverfahren 
bekannt тасЬеп und Managementmethoden und Erfahrungen 
austauschen. 

Text 2. 
Deutschland in der Welt 
Das vereinte Deutschland inmitten Europas, als Exporteur Land in die 
Weltwirtschaft integriert, gewinnt viel von. diesen neuen Chancen. In 
einer immer starker verflochtenen Welt ist eine nationale Isolierung 
nicht mehr moglich. Wichtigster Ausdruck dieses Wandels istdie 
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Globa1isierung. In ganz Europa ЬаЬеп Demokratie, Rechtstaatlichkeit 
tmd Marktwirtschaft entscheidenden Progress gemacht. Wichtige 
Grundlage des au6enpolitischen Gewichts Deutscblands ist die 
Leisttmgskraft seiner Wirtschaft. Die RoHe Delltscblands a1s eines der 
fuhrenden Lander und a1s Standort Industrien . von Zuktmft muss 
gesichert werden. Als einer der gro6en Industrie-und Handelsstaaten mit 
weltweiten Verf1echtungen ist Deutscbland mit dem 
Weltwirtschaftssystem verbunden. Wiederholende Кrisen der 
intemationa1en Finanzmarkte ЬаЬеп die gegenseitige Abhangigkeit der 
Volkswirtschaften ermittelt. Die Starkung der intemationalen 
Institutionen im Bereich des Handels und der Finanzen und die 
Schaffung eines verbindlichen, an marktwirtschaftlichen Prinzipien 
orientierten Rechtsrahmens fйr die globa1e 
Wirtschaft liegt im deutschen Interesse. 

Text 3. 
Soziale marktwirtschaftliche Ordnung 
Das Wirtschaftssystem in der BRD hat sich nach дет 2. Weltkrieg zu 
einer sozia1en marktwirtschaftlichen Ordnung entwickelt. Мilliопеп 

Haushalte und Untemehmen entscheiden frei und selbstandig, was sie 
produzieren und verbrauchen тбсhtеп. Die Frage, welche und wie viel 
GШег erzeugt werden und wer wie viel 'davon erhalt, wird vor allern auf 
Markten entschieden. Der Staat verzichtet weitgehend auf direkte 
Eingriffe in die Preis - und Lohngestaltung. Voraussetztmg fiir das 
Funktionieren des Marktrnechanismus ist der Wettbewerb. ОЬпе 

Коnkuпеnz kann es keine Marktwirtscllaft geben. Der Wettbewerb fiihrt 
dazu, da140 das Gewinnstreben der Einzelnen die Aktivitaten 
entwickelt, die der optimalen Giiterversorgung aller Nachfrager dienen. 
Der Wettbewerb fбгdеrt die Leistungsbereitschaft und zwingt 
Unternehrnen dazu, sich rnit Нilfe gйnstiger Preise, besserer 
Produktqua1itaten, gйnstiger 
Zahlungs- und Lieferbedingtmgen oder zusatzlicher Serviceleistungen 
hervorzutun. Zugleich fбгdеrt der Wettbewerb die Verfahrens- tmd 
Produktinnovation tmd zwingt zur Rationa1isierung und zum sparsarnen 
Umgang mit knappen Ressourcen. Keine Frage - offener Wettbewerb ist 
hart fйr аНе Teilnehmer. Immer wieder versuchen daher Unternehrner, 
den Wettbewerbsdruck zu vепingеrn, sei es durch Absprachen mit den 
Коnkuпепtеп, sei es durch den Zusammenscblllss von Firrnen. 
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UntemehmenszusammenscblOsse dUrfen nicht zur Entstehung oder 
Verstarkung einer marktЬеhепsсhепdеп Stellung fUhren. Solche 
Versuche so11 das Gesetz gegen Wettbewerbsbeschrankungen 
(Кartellgesetz) уоп 1957 unterbinden. Das Gesetz verbietet Abreden und 
Vertrage, die die MarktverhaItnisse durch Beschrankungen des 
Wettbewerbs beeinflussen. Die Einhaltung des Gesetzes uberwachen das 
Bundeskartellamt und die Кartellbehorden der Lander. Infolge der 
еurоршsсhеп Integration und der Globalisierung der Wirtschaft verlagert 
sich die Wettbewerbspolitik immer mehr auf die Еurоршsсhе 
Kommission. Seit 2001 ist ein Gesetz zur Regelung von 
FiпnепuЬеrnahmеп in Кraft getreten. Das Gese1z basiert auf der 
Ubemahmenrichtlinie des Еurоршsсhеп Parlaments und des 
Еurоршsсhеп Rates. Das Gesetz ist ein wichtiger Beitrag zur 
Modernisierung der Wirtschaft; es starkt die Wettbewerbsfahigkeit und 
triig1 zur Verbesserung des Investitionsklimas bei. Ziel der 
Bundesregierung war und ist es, den Wettbewerb zu starken und fiir eine 
effiziente Versorgung der Biirger zu sorgen. Ein intensiver Wettbewerb 
kann sich пш dann entwickeln, wenn es eine gesunde Basis von kleinen 
und mittleren Untemehmen gibt. 

Text4. 
Ше soziale Komponente des Wirtschaftssystems 
Der soziale Friede· wurde bisher in der BRD starker gewahrt als in 
manchen anderen Landem. Ein wichtiger Grund dafiir ist das dichte 
Netz der sozialen Sicherheit, das die Biirger umgibt. Besonders fiir die 
Arbeitnehmer ist der soziale Schutz уоп gro6er Bedeutung. ОЬ ein 
Arbeitnehmer alt oder krank ist, unfallgeschadigt oder arbeitsJos, оЬ 
уоm Konkurs des Betriebes 
betroffen oder zur Urnschulung in einen perspektiven Beruf entscblossen 
- das Sozialsystem erleichtert die finanziellen Schwierigkeiten. Dabei 
handelt es sich um Dienstleistungen einer solidarischen Gemeinschaft. 
Wer die Arbeit hat, zaЫt Abgaben an die verschiedenen Fonds der 
Sozialversicherung. Das Sozialsystem umfasst nicht пш die 
Arbeitnehmer. Es ist аuсЬ Wohngeld, Sozialhilfe fiir BedUrftige und 
Entschadigungen fiir Кriegsopfer. Die Ausgaben fiir soziale Sicherung 
betragen in der BRD ein Drittel des Bruttoinlandproduktes. . 
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Text5. 
Gesamtwirtsehaftliehe Entwicklung 
АисЬ in der Marktwirtschaft konnen unenvUnschte Tendenzen 
entstehen. Ziel ist es, stabile Preise, einen ЬоЬеп Beschaftigungsstand 
und au6enwirtschaftliches Gleichgewicht bei stetigem und 
angemessenem Wirtschaftswachstum zu sichem. Verantworttmg fiir die 
wirtschaftliche 
Entwicklung tragen аисЬ Tarifpartner. Die zentrale Aufgabe der 
Wirtschaftspolitik bleibt die Verringenmg der Arbeitslosigkeit. Der 
Scblfissel fOr mehr Beschйftigung liegt in mehr Investitionen und 
Innovationen, die perspektive Arbeitsplatze schaffen. Die 
Zentralaufgabe der Wirtschaftspolitik ist die Verringerung der 
Arbeitslosigkeit. Die Bundesregierung hat dafiir ein BUndnis [ш Arbeit, 
Ausbildung und Wettbewerbsfahigkeit mit den Gewerkschaften und 
Wirtschaft initiiert. Ziel war und ist es, deutlich mehr Arbeitsplatze zu 
schaffen, vor allem Jugendlichen und alteren Arbeitnehmem wieder 
bessere Beschaftigungsperspektiven zu eroffnen. Auf diesem Weg ist 
тап heute ein gutes Stiick vorangekommen. Aufgabe der Tarifparteien 
besteht darin, um die Organisation der Arbeit beschaftigungsorientierter 
zu gestalten und bei den Arbeitszeiten mehr Flexibilitat zuzulassen. Die 
Untemehmen mfissen теш AusbildungspliНze bereitstellen. Die 
Bundesregienmg hat die R.ahmenbedingungen dafiir verbessert, 
besonders [ш Steuerpolitik, die die Belastung durch Steuern und 
Sozialabgaben fiir die Unternehmen und die Biirger senkt. 

Text6. 
Die Preise 
Der Lebensstandard hangt sowobl von der НоЬе des Einkommens als 
auch von der НоЬе der Preise аЬ . Deshalb ist die Entwicklung der 
Verbraucherpreise ein wichtiges wirtschaftspolitisches ТЬета. Von der 
weltweiten Tendenz steigender Preise blieb auch die BRD in den letzten 
Jahrzehnten nicht verschont. Das Verbraucherpreisniveau ist in der BRD 
besonders in siebziger Jahren kraftig - zeitweise um jah.rlich теш als 
sechs Prozent - gestiegen. Dann ging die Steigerungsrate zuriick; im 
April 1986 waren die Lebenshaltungskosten zum ersten Mal пасЬ fast 30 
Jahren niedriger als im gleichen Monat des V шjahrеs. In den 
Folgejahren nahrn die Preissteigerung emeut zu, оhnе jedoch das 
AusmaВ der siebziger Jahre zu 
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епеiсhеп. Die stark unterschiedliche Preisentwicklung in den 70-er und 
80-er Jahren \"urde nicht zuletzt von den ехпетеп Preisschwankungen 
beeinfluss. 1т Vergleich zu anderen Landem zeichnete sich das 
Preisklima in der BRD durch еinе weit uberdurchschnittliche Stabilitat 
аш. Der deutliche Ruckgang der Preissteigerungsraten in anderen 
Industrielandem Anfang der 90-er Jahren war in Deutschland hingegen 
nicht zu verzeichnen. Die Bundesregierung und die Deutsche 
Bundesbank sowie die Еurоршsсhе Zentralbank schenken der 
Geldwertstabilitat еinе groJ3e Bedeutung. Diese Stabilitatsorientierung 
zeigt Erfolg: in den letzten Jahren sank die Teuerungsrate deutlich und 
lag 1999 im Jahrеsdшсhsсhnitt bei 0.6%. Darnit wurde der niedrigste 
Preisanstieg seit der Berechnung des gesamtdeutschen Index 
verzeichnet. 

Text 7. 
Wissenschaft und Forschung 
In den letzten Jahren befanden sich unter den Nobelpreistragem [иr 
Chemie, Physik und Medizin аисЬ deutsche Wissenschaftler. So ging 
der Nobelpreis fйr Medizin 1991 an die Zellbiologen Еrwin Neher und 
Bert Sakmann, den Nobelpreis [иr Physik teilte sich 1989 der Physiker 
Wolfgang Paul mit 2 amerikanischen Kollegen, und 1988 wurden die 3 
Forscher Johann Deisenhofer, Robert Huber und Hartmut Michel mit 
dem Chemie- Nobelpreis ausgezeichnet. Nobelpreistrager des Jahres 
1995 aus Deutschland waren die Entwicklungsbiologin Christiane 
Nбslеiп - Volhard (Medizin) und der in Mainz lehrende niederlandische 
Chemiker Paul 1.Crutzen. 1998 erhielt Horst 1. Stammer den Nobelpreis 
fйr Physik. Den Nobelpreis [иr Medizin 1999 erhielt der in Deutschland 
geborene GUnter Blobel, der den grБJ3tеп Teil des Preisgeldes fйr den 
Wiederaufbau der Dresdner Frauenkirche spendete. Die deutschen 
Universitaten waren fri.iher in vielen Disziplinen der Nаtш- und 
Geisteswissenschaften fi.ihrend. Bis zum Zweiten We1tkrieg fielen zehn 
von 45 Physik - Nobelpreisen und 16 von 40 Chemie - Nobelpreisen an 
Deutsche. Die nationalsozialistische Diktаtш trieb аЬ 1933 viele der 
besten Кrafte auJ3er Landes. МanсЬе gingen in die USA, wo sie der 
dortigen Wissenschaft unschatzbare Impulse gaben. Diese Verluste 
erlebte Deutschland sehr langsam und mit groJ3en Anstrengungen. 
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Text8. 
Geld und Bankwesen 
Ат 1. Januar 1999 startete gema6 dem Vertrag von Maastricht die 
Europaische Wahrungsunion (EWU). Wahrungseinheit der 
Теilnеhmеrlшdеr ist von diesem ZеitpШlkt an der Ешо (1Ешо=lОО 
Cent). 2002 fiihrte das пеие Ешо-Вargеld die nationalen Noten und 
Miinzen ein. 
Оэs Eurosystem . 1т Jahre 1991 wurde im Vertrag von Maastricht 
vereinbart, bis sp!testens 1999 eine Europaische Wirtschafts - und 
WahfШlgsuniоп zu errichten und die geldpolitische Souveraru.tat auf das 
politisch ШlаЬhшgigе Eurosystem (die Europaische Zentralbank und die 
nationalen Zentralbanken der EWU - Teilnehmerstaaten) zu Ubertragen. 
Anfang 1998 wurde vom Europaischen Rat beschlossen, dass zun!chst 
11 Staaten die gemeinsarne Wahrung einfiihren. Die Теilпеhmеrlшdеr 
mиssen strenge Au:fnahmekriterien (stabile Preise Шld Wechselkurse, 
niedrige Zinsen, Haushaltsdisziplin) erfullen und sich zur Fortfйhrung 
einer soliden Finanzpolitik auch nach Beginn der WahfШlgsuniоп 
verpf1ichten. Оэs Eurosystem hat arn 1. Januar 1999 die alleinige 
Zusti1ndigkeit fiir die Geldpolitik der Teilnehmerstaaten Йbernomтen. 
Fш die Europaische Zentralbank ist die SiсhеfШlg der Preisstabilitat das 
oberste Ziel. Wichtigstes ЕпtsсhеidШlgsgrеmium ist der Rat der 
Europaischen Zentralbank. Diesem gеhбrеп die Mitglieder des 
Dirеktоriшns Шld die PrMidenten der nationalen Zentralbanken an . Der 
Rat der Europaischen Zentralbank bestimmt die Leitlinien der 
Geldpolitik fiir die EWU (Europaische WahfШlgSШliоп). Mit laufenden 
Geschaften befasst sich das Direktorium. Ihm gеhбrеп der Prasident, der 
VizeprMident sowie vier weitere Mitglieder an. Sie werden пш einmalig 
fш maximal 8 Jahre emannt. In dieser Zeit kбnnеп sie nicht abberufen 
werden. Und darnit wird die UпаЬhшgigkеit der Europaischen 
Zentralbank gesichert. Die geldpolitischen Instrumenten des 
Eurosystems entsprechen im Grunde denjenigen, die auch die Deutsche 
Bundesbank eingesetzt hat. 

Text9. 
Die Deutsche Bundesbank 
ist аЬ 1. Januar -. 'l999 . Bestandteil des Europaischen Systems der 
Zentralbanken geworden, das sich aus der Europaischen Zentralbank 
und den nationalen Zentralbanken der Mitgliedstaaten der Europaischen 
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Union zиsamll1ensetzt. Die wichtigste Aufgabe der Bundesbank ist ше 
dezentrale 
Umsetzung der zentral vom Rat der Europaischen Zentra1bank 
formu1ierten Geldpolitik ; еinе eigensttindige Geldpolitik kann die 
Bundesbank nicht ll1ehr verfolgen. Sie beha.lt jedoch noch wichtige 
nationale Aufgaben, zum Beispiel im Rahшеп der Bankenaufsicht, bei 
der Verwaltung der bei der Bundesbank verbleibenden 
Wiihrungsreserven und als Hausbank der В\Пldеsrеgierung. Die 
Bundesbank wird dariiber hinaus auch kraftig den Zahlungsverkehr in 
Deutscbland uberwachen und ше Ausgabe der Euro-Banknoten 
durchfiihren. Die Europaische Wirtschafts- und Wahrungsunion sol1 
stabiles Geld, niedrige Zinsen, bestiindiges Wachstum und hohe 
Beschaftigung in der Gemeinschaft schaffen; freie Wechselkurse 
z\vischen den Teilnehll1erstaaten wird es in der Wahrungsunion nicht 
ll1ehr geben. Untemehll1en - vor allem Exportuntemehmen - werden ше 
Planungsgrundlagen ЬаЬеп, der Wegfall VOQ Umtauschgebiihren macht 
Urlaub fiir Touristen billiger, ше Europaische Wahrung kannzu einer 
bedeutenden Weltreservewab.rung aufsteigen, und ein durch bessere 
Preistransparenz verstarkter Wettbewerb kann dem Verbraucher 
zugutekommen. Die Dynamik des europaischen Binnenmarktes wird 
gestarkt. 

Text 10. 
Ше Finanzmiirkte 
Каит ein Bereich der deutschen Wirtschaft ist in den vergangenen 
Jahren so dynamisch gewachsen wie der Sektor der finanziellen 
Dienstleistungen. Das Geschaftsvolumen der deutschen Banken hat von 
vier Billionen ОМ Ende 1988 auf 11,1 Billionen ОМ Бпdе 1999 
zugenommen. An den deutschen Вбrsеп wurde 1999 ein Umsatz von 5,1 
Billionen 
Ешо erzielt. Etwa 42% des Umsatzes entfielen аш festverzinsliche 
Wertpapiere, der Rest auf Aktien (57%) und Optionsscheine (1%). An 
der ТеrmiпЬбrsе, ше seit ihrer Еrбffnung 1990 ebenfalls kraftig 
gewachsen ist, wшdеп 1999 Копtзkte im Volumen von etwa 35 
Billionen Ешо umgesetzt. Der Нanдеl in Wertpapieren wird in 
Deutscbland zum еinen am Sеkundaпnarkt a11er 8 Вбrsenplаtzе (Berlin, 
Bremen, Dиsseldorf, Frankfurt/Мain, Hamburg. Hannover, MUnchen 
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W1d Stuttgart) und im elektronischen Handelssystem Xetra abgewickelt. 
Der gro6te Teil des 
Вбrsenumsаtzеs · erfolgt in Frankfurt tmd aller Xetra. Ein bedeutender 
Anteil desWertpapierhandels findet аиВет Вбrsе per Telefon und in 
elektronischen Handelssystemen statt. 
Ат 1. Januar 1993 wurde die Deutsche Вбrsе АО durch Umbenennung 
derFrankfurter WertpapierbOrse АО gegrfindet. Sie stellt die 
Infrastruk1Ur 1.П1d die benotigten Ressourcen fUr den Handel an der 
Frankfurter Wertpapierborse bereit. Die Deutsche Borse АО ist heute 
einer der wesentlichen Anbieter von Borsendienstleistungen in der 
ganzen Welt und steht im Wettbewerb mit anderen bedeutenden 
Anbietem W1teranderem in London, Paris und den USA. 

Text 11. 
Zahlungsverkehr 
Heute verfiigt jeder deutsche Arbeitnehmer uber еin Giro - oder 
Gehaltskonto. ОЬет · 45 Мillionen Deutsche haben аисЬ еinе 
Eurocheque-Кarte W1d nutzen dieses intemationale Zahlungsmittel. 
Beliebter wird auch die Кreditkarte. 1980 zahlte die Bundesrepublik 580 
000 Кreditkarteninhaber, heute sind es 18 Millionen. Seit mehr als 20 
Jahren bekommt man Bargeld 
аш dem Geldautornaten. Modeme Gerate akzeptieren heute eine 
Vielzahl in - 1.П1d ausHindischer Scheck - tmd Кreditkarten . Das 1990 
einge:ftihrte System zur bargeldlose Zah1tmg in Verbindung mit der 
Scheckkarte tmd der person1ichen Geheimzahl, gewinnt vor allem im 
Einzelhandel immer mehr an Bedeutung. Seit Ende 1996 gibt es die 
Chipkarte, aufder ein Geldbetrag gespeichert wird, шi! dem an 
entsprechenden Кassen bezahlt werden kann. Die Oeldkarte ist als 
"elektronische GeldbOrse" zum Bezahlen von Кleingeldbetragen an der 
Ladenkasse tmd an Automaten bestimmt. Immer mehr Кreditinstitute 
Ьаиen gegenwertig den Kundenkontakt per Telefon, Computer und 
Telefax аш. Geldgeschafte per Telefon wickeln 
inzwischen etwa 3 Мln . Bankkunden in 24-Stunden -Service аЬ. 

Text12. 
Aspekt des Binnenmarkts 
Aspekt des Bini1enmarkts ist die Abschaffung von Monopolen, wie sie 
fruher im бffепtliсhеп Bereich ublich waren (post, Bahn, Nahverkehr, 
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Telekommunikation etc.). Auch hier sollen andere inlandische und 
europaische Untemehmen die Moglichkeit ЬаЬеп, ein gi.instiges Angebot 
zu unterbreiten und den Auftrag zu erhalten. 
Fиr фе Bиrgerinnen und Bиrger bedeutet der Binnenmarkt ein 
Maximum an Chancengleichheit und Auswahlmoglichkeit, allerdings 
mйssen Untemehmen und Produkte sich auch einer europaweiten 
Konkurrenz stellen. Die groBen wirtschaftlichen und 
Einkommensunterschiede, die in der Etlfopaischen Union existieren, 
konnen auch zu sozialen Spannungen filhren, wenn Arbeitskrli.fte eines 
Landes ihre Leistung in einem anderen Land gegen eine geringere 
Entlohnung anbieten. Die meisten LЗndеr der EU schutzen sich dagegen 
mit Mindestlohnen, die es bezogen auf bestimmte Branchen auch in 
Deutschland gibt. Aktuelle Informationen uber den Binnenmarkt finden 
sich auf der Intemetseite der Europaischen Kommission: 
htt,p://ec.europa.eu/intemal marketltop layer/index 3 de.htm 
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